INFORME ENCARGADO POR LA FNE EN EL MARCO DE LA INVESTIGACION POR COLUSION ENTRE ARIZTIA, AGROSUPER Y DON POLLO:

Estudio asegura que los precios de los pollos
reflejaban que empresas no competian entre si

Andlisis dice que si bien el consumo variaba, los

valores seguian estables.
MARIA JOSE TAPIA B.

n medio de las audien-

cias testimoniales del

denominado caso Po-

llos, las pruebas aporta-
das continiian engrosando la
carpeta de la investigacion. Si
bien el Tribunal de Defensa de la
Libre Competencia lleva sema-
nas tomando declaraciones para
acreditar o nola posible colusién
entre Ariztfa, Agrosuper y Don
Pollo, la Fiscalia Nacional Eco-
nomica (FNE) acaba de ingresar
un nuevo informe que asegura
que los precios del producto
acreditan que durante un exten-
50 periodo las empresas no com-
pitieron entre si.

El documento de 42 paginas,
elaborado por los economistas
Fernando Diaz, Alexander Gale-
tovic y Ricardo Sanhueza, cata-
loga como “sorprendente” la es-
tabilidad evidenciada en el valor
del pollo durante esos anos. “El

comportamiento de precios y
cantidades entre 1998 y 2010 es
inconsistente con empresas que
compiten entre si. En efecto, la
cantidad consumida varia fuer-
temente mes a mes; sin embar-
g0, los precios nominales del po-
llo se mantienen varios meses, y
aveces mds de un afio”, sefiala el
informe. Atin mds, enfatiza que
cuando se compite y, por ende,
las compaiifas eligen indepen-
dientemente la cantidad que
producen, el precio se eleva con
los costos, la demanda o cuando
aumenta el valor de un sustitu-
to. “La préctica es distinta: el
precio nominal del pollo perma-
nece constante por varios me-
ses”, destaca. Esto, a diferencia
de lo que ocurre con la carne bo-
vina y el cerdo que varian mes a
mes, indica.

De acuerdo con la Fiscalia, las

tres empresas se habrian puesto
de acuerdo para dividirse el
mercado y determinar asi la can-
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tidad de pollo que cada una de-
bia comercializar. Todo esto, ba-
jo el alero de la asociacién gre-
mial que las agrupa, APA.
Segtin el informe, de hecho,
las productoras habrian cobrado
el mismo valor a los supermer-

cados por comercializar sus pro-
ductos. Eldocumento evalud los
valores en un lapso de 1.307 dias
entre julio de 2007 y enero de
2011. “Durante 1165 dias (un
89,1% del total) la diferencia en-
tre el mdximo y minimo precio

mbre de 2011, la FNE presentd un requrimiento contra Agrosuper, Ariztiay Don
Pollo, acusandolas al TDLC de colusién en la comercializacion de pollo durante un minimo de 10 afios.

fue $0, las tres empresas cobra-
ronlo mismo”, sefiala. “El precio
reportado por APA es muy cer-
canoal precio al cual se hacen las
transacciones”, subraya.
El estudio también acredita
que las importaciones de pollo

60,5%

de la produccién de pollo
en el mercado local estd en
manos de Agrosuper. Le sigue
la empresa Ariztia con un
30,5%y, en tercer lugar,

Don Pollo con un 8,97%,
segin la FNE

2003

comenz6 el crecimiento
sustancial de las importa-
ciones de pollo congelado.

El estudio asegura, no obstan-
te, que este producto no es
sustituto del pollo natural que
se produce en Chile

no tienen relacién con el valor
doméstico del producto. “Aun-
que las importaciones de pollo
congelado han ido en aumento,
es claro que no determinan el
precio del pollo fresco en Chile”,
destaca el documento.



