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Agenda

1. Las fuentes micro del crecimiento

2. Políticas



Motivación

Hay una fuerte relación entre crecimiento agregado, 

productividad agregada, y dinámica de firmas. 

Obstáculos a la reasignación y crecimiento agregado: 

reducen el nivel de eficiencia y la velocidad a la que las

ganancias de eficiencia son obtenidas. 

o Estancamiento

o Complementariedad



Colombia
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Chile
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Costa Rica
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Argentina
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Bolivia
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Brazil
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Dominican Republic
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Ecuador
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Mexico
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Peru
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Uruguay
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Venezuela
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La dinámica productiva de las plantas en Chile

o Los datos (ENIA)

o Censo annual de manufacturas (1980-01)

o Datos con 4 dígitos ISIC

o Todas las plantas nuevas con al menos 10 empleados

o 50% del empleo total industrial





Las fuentes de las ganancias de PTF agregadas

o Intra plantas

o Reasignación de entrada neta y entre incumbentes
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The Distribution of TFP by Plant Status
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Dos hechos clave sobre comercio, usando 

datos de empresas

Observación 1: Quién exporta y cuánto

• La mayor parte de las firmas NO exporta

• La mayor parte de las firmas que exporta vende 

cantidades pequeñas en cada país

Observación 2: Las decisiones de comercio post 

liberalización

• El comercio aumenta principalmente por la expansión 

del comercio de bienes que se intercambiaban muy 

poco



El rol de las exportaciones

o La mayor parte del comercio tiene su origen en nuevos 

exportadores altamente intensivos en exportaciones 

(96,7%; y 63,3% por entrada neta), más que en la 

mayor intensidad con que exportan los incumbentes

(exportadores existentes).

o La evidencia sugiere que la expansión de las 

exportaciones está asociadas con la reasignación de 

recursos hacia plantas más eficientes. El mecanismo 

de transmisión principal consiste en el margen 

extensivo: el comercio se expande vía la entrada de 

nuevas (y más eficientes) empresas. 


