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· Evaluación de carácter individual por encargo.
· Se presenta un caso al cual deberá aplicar las lecturas.
· Formato de documento de respuesta (Documento Word impreso por ambas planas, Arial 12, justificado, interlineado 1 ½, 10 planas máximo de extensión total, citar las fuentes utilizadas).
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· Se adjuntó en “Material Docente” documento de apoyo sobre “Encadenamientos productivos”.

CASO
“Encadenamientos productivos con los TLC”

“Encadenamientos Productivos”, es un nuevo paso de la política comercial de Chile que tiene como uno de sus principales  objetivos lograr un mejor aprovechamiento de las oportunidades comerciales generadas por la red de acuerdos comerciales suscritos por nuestro país.
Consiste en generar alianzas empresariales con los países con los cuales Chile tiene Acuerdos Comerciales, en el desarrollo productivo de bienes. En este sentido, el Encadenamiento Productivo trata de utilizar materiales o partes de países socios, realizar un proceso de transformación en Chile, para agregar valor en la cadena productiva y exportar el bien final a los mercados en los cuales Chile goza de ventajas arancelarias, cumpliendo en todo este proceso con la Norma de Origen, requisito fundamental para la obtención del beneficio arancelario.
Básicamente el Encadenamiento Productivo es un proceso que involucra tres etapas. La primera corresponde a la importación a Chile del material o partes desde el país socio; la segunda corresponde al proceso de transformación de esos insumos en Chile para convertirse en un bien final, que cumpla con la norma de origen para acogerse a la preferencia arancelaria que tiene ese bien final en el mercado destino; y la tercera etapa, es la exportación del bien final, que cumpliendo con la norma de origen, se acoge a la tarifa preferencial que otorga el Acuerdo entre Chile y el mercado de destino.
De este modo empresarios de otros continentes pueden proyectar su actividad productiva y emprender nuevos negocios desde Chile hacia toda América Latina, Norteamérica, Asia,  Europa y Oceanía.
Para el caso de “un potencial encadenamiento Productivo Brasil-Chile-China” se consideraron ciertos criterios y factores que tomar en cuenta. En una primera etapa, para determinar los productos potenciales de encadenamientos productivos, se realizaron cruces de cifras de comercio (exportaciones e importaciones) entre los socios, los mercados de destino y Chile. A estos criterios se sumaron por ejemplo exportaciones del país socio e importaciones del mercado de destino, de aquellos productos que Chile produce, o también exportaciones totales de Chile e importaciones totales del país destino para cada ítem arancelario, así como las reglas de origen, normas sanitarias y fitosanitarias, etc.  Con estos cruces se buscaron los sgtes. Objetivos: Determinar los productos que podrían terminar un proceso productivo en Chile, o bien, que la empresa productora en el país socio, pudiera establecer una filial en Chile, para exportar desde este país y así optar al beneficio arancelario que tiene Chile en el mercado de destino. También detectar nuevos productos que incrementen la oferta exportable de Chile a los mercados destinos definidos. Y aumentar las exportaciones de aquellos productos que Chile y/o el país socio ya exportan en la actualidad a los mercados definidos.

En una segunda etapa, y en base a los resultados anteriores, se hace una revisión producto a producto (subpartidas arancelarias), utilizando criterios técnicos y experiencia en los mercados involucrados en el proceso de integración productiva, además de las normas de origen respectivas. De esta forma se obtienen listados de productos potenciales, que se subdividen en cuatro listados para cada país socio (uno por cada destino). En base a dichos listados, cada hombre o mujer de negocios podrá hacer su análisis particular.
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REPONDER

Primera Parte (60 ptos.)

1.- ¿Qué objetivos de los TLC se despliegan o cumplen con el negocio (modelo) de los Encadenamientos Productivos (un EP)?, porqué?.
2.- ¿Cuáles “Barreras del Comercio Internacional” debemos tener presente al momento de explorar un EP?.
3.- ¿Se pueden utilizar los beneficios de otros tipos de Acuerdo Comercial no TLC en los EP?,¿Cuáles acuerdos y beneficios?.
4.- ¿Qué “Principios Fundamentales” del comercio internacional se ponen en juego ante los EP?, ¿porqué?.

Segunda Parte (40 ptos.)

5.-  Investigar el modelo de encadenamiento productivo de una de las sgtes. Empresas: Ritrama S.A, GR Ingeniería Industrial S.A., FMA Industrial Chile S.A., RHI Chile S.A.

Realizar un FODA  y proponer un negocio propio similar utilizando el modelo investigado.
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