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Acuerdos comerciales

· La globalización llegó para quedarse y los países deberán convivir con ella.

· Con esta premisa básica es necesario planificar como podemos sacarle partido a la globalización y, a través de ella, hacer crecer  la economía y mejorar los estándares de bienestar de la población.

· En este sentido Chile ha recorrido un importante camino por medio de la firma de diversos acuerdos comerciales con las más importantes economías del mundo.

Significado de estos acuerdos 

La firma de estos acuerdos significará cambios muy relevantes en:

· La forma de hacer negocios.

· La economía chilena en su conjunto.

La apertura se reflejará en:

· Desarrollo de nuevos productos.

· Servicios nacionales que se exportarán al exterior.

· Penetración de nuevos mercados.

· Nuevas importaciones y mayor acceso a tecnologías.

· Negocios de otros países que se instalarán en Chile.

· Otros.

Objetivos generales de un Tratado de Libre Comercio TLC

1. Eliminar obstáculos al comercio y facilitar la circulación transfronteriza de bienes y servicios.

2. Promover condiciones de competencia leal en la zona de libre comercio. 

3. Estimular la expansión y diversificación del comercio de mercancías y servicios.

4. Promover, proteger y aumentar las oportunidades de inversión.
5. Proteger los derechos de propiedad intelectual en forma adecuada y eficaz.

6. Crear procedimientos eficaces para la aplicación y cumplimiento del tratado, para su administración conjunta y para la solución de controversias.
¡Pero eso no es todo!

No se trata solo de una transformación económica sino de vida.

Tendremos que cambiar:

· Nuestra forma de educar a los niños.

· Capacitar a los trabajadores.

· Aprender idiomas.

· Acercarnos aún más a las TICs.

· Adoptar reglas mundiales.

· Políticas.

· Ambientales.

· Laborales.

· Económicas

· De derecho de propiedad

· Otras.

Implicancia

Enormes beneficios en materia de estabilidad económica e inversiones pero también nos presenta grandes desafíos.

“Comenzamos a trabajar con las reglas del mundo desarrollado”

Características de un TLC

¿Qué es un TLC?

· Son acuerdos de amplia cobertura y profundidad en los compromisos que aseguran:






· Cubren todos los temas de la agenda internacional en materia comercial.

· Además de bienes incorporan disciplinas y compromisos de acceso a mercado en:

· Inversiones

· Servicios, incluidos los financieros

· Compras públicas.

· Políticas de competencia. 

· Defensa comercial (EE.UU.)

· Propiedad intelectual.

· Comercio electrónico (EE.UU.)

· Capítulos laborales y ambientales (EE.UU.)

· Capitulo especial sobre vinos y licores (UE)

· Practicas enológicas

· Uso de marcas y cepas

· Protección reciproca de indicaciones geográficas y expresiones tradicionales.

¿Cuáles son los beneficios esperados? y 

¿Cuándo los veremos?

· Los beneficios son de tres tipos:

· Comerciales

· De Inversión

· Intangibles que mejoran la calidad de las políticas públicas.

· En materia Comercial

· Se consolida el Sistema Generalizado de Preferencias.

· Favorece mayor inversión en aquellos rubros que disfrutaban de beneficios transitorio y unilateral.

· Ingreso con arancel cero de un modo permanente.

· Se elimina el escalonamiento arancelario.

· Se estimula la diversificación exportadora y el envío de exportaciones con mayor valor agregado.

· Se equiparan o superan las ventajas arancelarias que detentaban competidores en esos mercados.

· Se eliminan los aranceles en la importación de maquinarias, equipos, herramientas o insumos.

· Rebaja de los costos de producción favoreciendo la competitividad de nuestros productos en todos los mercados.

· El mayor intercambio comercial debería también reflejarse en menores costes de fletes y seguros y en una mayor actividad para exportadores indirectos.

· En materia de Inversión

· Los acuerdos consolidan una situación de bajo riesgo-país.

· Incrementan la rentabilidad de la inversión, favoreciendo un aumento en el stock deseado de capital.

· Mayor atracción de inversión extranjera directa, considerando que a la actual estabilidad macroeconómica y solidez institucional, se agrega la certidumbre jurídica entregada por los acuerdos.

· Crece la opción de Chile como plataforma regional de inversión y de servicios.

· El inversionista que se instale en Chile podrá acceder a un mercado preferencial de 1.300 millones de consumidores aprovechando la red de acuerdos comerciales.

· En materia de Intangibles

· Certidumbre jurídica.

· Disciplinamiento de las reglas internas.

· Se transforma una política económica en una política de Estado, consolidando una opción de desarrollo exportador y de trato no discriminatorio a la inversión.

· Los acuerdos contribuirán a reducir la volatilidad del crecimiento (nos independizamos del precio del cobre, harina de pescado y celulosa).

· Los flujos externos serán más dependientes de la rentabilidad de los proyectos que de las turbulencias del entorno regional.

· Algunas estimaciones 

· Las exportaciones a EE.UU. se podrían duplicar en 6 años y no en 11 como en la actualidad.

· Se puede esperar un incremento en torno a los dos puntos en el PIB potencial al cabo de 10 años.

¿Cuáles son los desafíos de la economía y las empresas chilenas ante los TLCs? 

· Persistencia en el manejo macroeconómico ordenado por parte de la autoridad.

· Las empresas deberían aprovechar este ciclo económico expansivo que se inicia a partir de la firma de cada TLC.

· Aprovechamiento de las oportunidades comerciales.

· Incremento de la productividad.

· Incremento de la tasa de crecimiento.

· Evolución de las remuneraciones.

· Las empresas enfrentaran exigencias de calidad y competitividad. 

· Certificaciones de calidad.

· Capacitación.

· Preservación ambiental.

· Innovación en productos y en procesos. 

· En los rubros agrícolas y piscícolas el desarrollo incluye la trazabilidad, inocuidad alimentaria y masificación de buenas prácticas agrícolas, ganaderas y forestales.

· El desafío mayor es el de asociatividad para adaptarse a los desafíos de competir en la liga mayor. 

¿Cuánto es el tamaño del mercado esperado en términos de exportaciones e importaciones para Chile en Europa y Estados Unidos? 

· La UE (ampliada) considera un mercado de 470 millones de consumidores. 

· Incremento de las exportaciones en US$580 millones.

· EE.UU. otros 285 millones. 

· Incremento de las exportaciones en US$504 millones.

· En materia de importaciones se estima un desplazamiento desde terceros países hacia productos europeos, norteamericanos o asiáticos (cuando entren estos últimos.)

¿Cuáles son los problemas que nos pueden traer estos tratados? 

· Los tratados anticipan exigencias propias de la globalización.

· Hace más visible las eventuales vulnerabilidades que detectan los informes internacionales sobre competitividad:

· Calidad de la educación.

· Capacitación laboral.

· Recursos privados en  I + D. (Investigación y Desarrollo)

· Vínculos más sólidos entre empresas, universidades y centros tecnológicos.

· Eventuales controversias con los socios.

Algunos conceptos microeconómicos

Lo primero que aprendimos en microeconomía cuando pasamos comercio internacional fue que el intercambio entre países no es un juego de suma cero, donde la única manera de ganar es que el país "rival" pierda. 

Por el contrario, el libre comercio, se decía, "es puro beneficio" para ambas partes.

Y la explicación es muy simple. 

· Ahorro neto de recursos.

· El costo de la vida se reduce.

Una creencia errónea
· ¿No significaría que terminaríamos importando todo y produciendo nada? Esta creencia común es claramente una falacia. 

· Elemento equilibrante esencial ( el tipo de cambio. 

· Si un país "importara todo y produjera nada", el tipo de cambio se elevaría, lo que reduciría las importaciones e incentivaría las exportaciones.

El tipo de cambio

· Es una variable que equilibra una balanza que tiene en un lado los productos importados, en que nuestro país no tiene ventaja competitiva, y en el otro las exportaciones. 

· A medida que nos hacemos más productivos en algunos rubros y menos en otros, los componentes en la balanza van cambiando de lado, pero el equilibrio siempre se mantiene. 

El libre comercio y el crecimiento económico permiten:

· Un consumo a menores precios. 

· Uso más eficiente de los recursos en la producción.

Es esta readecuación de recursos hacia usos más productivos es lo que permite, el crecimiento económico. 

Entonces ¿Cómo se explican 11 años de negociaciones para un acuerdo de libre comercio? 

Si bien el libre comercio beneficia a todos los países en términos agregados, este beneficio implica la desaparición tarde o temprano de muchos sectores productivos, típicamente industrias de larga tradición donde se concentra parte importante de la fuerza laboral. 

Aspecto político

Esta situación se traduce, en presiones políticas de sectores hacia las autoridades para mantener su negocio (en todos los países involucrados).

· Bandas de precios.

· Cuotas.

· Aranceles. 

· Resultado: nosotros bajamos aranceles, lo que por sí sólo es bueno, pero en el camino logramos que ellos también lo hagan. 

· Las negociaciones comerciales son una estrategia necesaria para lograr acuerdos en un contexto de presiones políticas que impiden a los gobiernos aplicar las mejores medidas. 

¿Pero qué pasa con los perdedores? 

· El libre comercio también tiene costos asociados, y las fallas existentes en los mercados afectados los amplifican. 

· La apertura y la globalización en los sectores afectados producirían un importante aumento del desempleo, que recae generalmente sobre los más pobres y menos capacitados. 

· La solución del problema no pasa por tratar de mantener a estos sectores artificialmente con vida, sino en hacer la transición lo más expedita y menos dolorosa posible. 

¿Cómo lograrlo?

· Con la capacitación de los trabajadores.

· La flexibilización del mercado laboral. 

Impacto de los TLCs en la pequeña agricultura

· Estamos hablando de unas 270 mil familias campesinas.

· Cerca de un millón de personas.

· Que en conjunto explotan alrededor del 40% de la superficie cultivable de Chile.

· Y que se estima aporta alrededor de un tercio de la producción agrícola total:

· Frutales menores.

· Viñas.

· Ganadería.

· Y algunos cultivos anuales, entre otros. 

· Adicionalmente, se puede decir que las características principales de estos sistemas productivos son:

· Sus modestas dotaciones de tierra, muchas veces de calidad inferior.

· Dificultades de acceso al crédito.

· Escasa asistencia técnica.

· Limitado acceso a los mercados compradores.

· Su fragmentación.

· La debilidad de sus organizaciones.

· Y, en última instancia, la imposibilidad real de aumentar sus márgenes de ganancia, que ya son insignificantes.

· Lo anterior se estima dejarían en una casi total indefensión frente a una llegada masiva de productos importados. 

· Se estima que en general el sector agrícola no sufrirá inmediatamente con la implementación de un TLC, debido principalmente a que los países tienen la posibilidad de excluir los productos más sensibles.

· Llegada de excedentes de producción agrícola de naciones industrializadas, que han protegido a sus sectores agrícolas desde hace ya muchos años.

· La política agrícola común de la Unión Europea al igual que EE.UU. involucra enormes subsidios a la producción de granos, lácteos y derivados, entre otros (US$ 300 mil millones).

· La acumulación de grandes excedentes de producción ha gravitado sobre los precios internacionales de carnes, lácteos, cereales, y otros productos.

· Potencial desplazamiento de las producciones nacionales.

· Buenos rendimientos físicos pero costos de producción relativamente altos.

· Los aranceles han constituido tradicionalmente una barrera de protección de las producciones nacionales.

· Las bandas de precios han ayudado a eliminar los efectos negativos de la volatilidad de los precios internacionales.

· Los aranceles han bajado y en un plazo corto desaparecerán, así como también las bandas de precios.

· Otro elemento protector es el tipo de cambio. Pero también este mecanismo no ha funcionado adecuadamente.

· Los productores buscaran disminuir los costos para poder competir.

· Se estima que los pequeños productores, las familias campesinas de Chile, difícilmente pueden hacer todo esto.

Algunas Cifras

Perspectivas del sector silvoagropecuario 
Este buen desempeño se explicaría principalmente en:

1. Mejores precios que han registrado los commodities en general y los productos agroalimentarios en el mundo, producto de la reactivación de la economía mundial.

2. La apertura comercial chilena y, específicamente, la entrada en vigencia del Tratado de Libre Comercio (TLC) con Estados Unidos es otro de los cimientos de los buenos resultados que enumera la autoridad.

3. La existencia de agendas exportadoras público-privadas en los principales rubros sectoriales, que han permitido el exitoso desarrollo tanto de las carnes, los lácteos y de nuevos rubros como el maíz y trigo.

Algunas consideraciones y debate final

· El sector ha sufrido importantes transformaciones desde la firma de acuerdos de libre comercio con terceros países. 

· Observamos una ratificación en materia de variables macroeconómicas estables, claramente orientadas hacia el comercio exterior y con un crecimiento sectorial por sobre el promedio de nuestra economía.

· Sin embargo, hemos sido testigos de una disminución en el número de empresarios de tamaño mediano o grande y, aunque ello no es consecuencia de la política de acuerdos comerciales, impacta de alguna manera en materia de flujos.

· Se ha producido una disminución en los trabajadores con empleo permanente en el sector.

·  Se ha evidenciado un persistente incremento en las exportaciones, las que han crecido porcentualmente por sobre las importaciones.

· Los resultados de los acuerdos comerciales que Chile ha firmado entre los años 1992 y 1997 permiten concluir que algunos han sido muy positivos (México, Venezuela, Colombia y Perú) y se proyectan muy bien en el tiempo a favor de nuestros intereses.

· Otros han sido clasificados como inocuos (Bolivia, Canadá y Ecuador) por no presentar cambios muy favorables para ambas partes.

· Y solamente la firma del acuerdo con MERCOSUR ha impactado muy negativamente al sector silvoagropecuario nacional, medido desde la óptica de la balanza comercial sectorial. 

· Esta realidad no es una sorpresa, ya que varios estudios predecían estos resultados y estamos frente a un acuerdo que podría tener su justificación en oportunidades de otros sectores o frente a intereses de tipo geopolítico.

· Los acuerdos comerciales analizados han implicado una tendencia hacia la desviación de comercio.

· Esta desviación de comercio ha favorecido a los consumidores, que han recibido los beneficios a través de una reducción de precios en algunos alimentos aunque la calidad se haya podido ver afectada negativamente en ciertos productos.

· Los recientes acuerdos firmados representan una oportunidad para nuestro sector y debemos prepararnos para impulsar nuestras exportaciones por tratarse de países que cuentan con economías sanas y de gran tamaño. 

Ventajas y desventajas de los TLC, los siete impactos y las cinco amenazas.

Los 7 M del TLC:
1. Mayor crecimiento económico.
2. Más empleo.
3. Menor pobreza.
4. Más exportaciones.
5. Más inversión.
6. Mejores ingresos tributarios a partir del 2007.
7. Más consumo.
Las 5 Amenazas
1. Rigidez laboral.
2. Bajo nivel de capacitación.
3. Burocracia.
4. Poca preocupación por el medioambiente.
5. Sistema tributario obsoleto.

Conclusión

· Los TLC’s traerán una serie de beneficios en materia de:
· Crecimiento.
· Empleo. 
· Inversión. 
· Los TLC’s en general tendrán un impacto positivo en el producto y el comercio exterior del País.
· Otros efectos positivos son:
· menores precios para los productores. 
· reducción en los costos de transacción.
· mejoras institucionales.
· mayores estándares de las políticas nacionales.
· mayor intercambio tecnológico.
· Sin embargo también hará más evidentes las debilidades que tiene nuestra economía y que podrían finalmente transformarse en:
· Pérdida de mercados y 
· Empeoramiento de varios sectores nacionales.
· Debido a que lamentablemente son varias las áreas en las cuales aún existen serias falencias, las que se traducen en una menor eficiencia en los procesos productivos.

· Por ello, de no enfrentar dichas deficiencias estamos condenados a no aprovechar las oportunidades, la cuales terminarán siendo capturadas por nuestros competidores.
· Los TLC’s en particular el firmado con EE.UU. creemos que es uno de los cambios estructurales más importantes de los últimos años para la economía chilena. 
· Se abren nuevas oportunidades.
· Y también se plantean nuevos desafíos, pero finalmente nuestro país gana.
· Se inicia así un nuevo capitulo de la historia económica de Chile, un capitulo lleno de expectativas y que conducirá nuestro país al lugar que le corresponde, esto es llegar a ser el primer país desarrollado de América Latina.
ANEXO

Algunas preguntas relacionadas con los Tratados de Libre Comercio

 ¿Cómo puedo saber cuáles son las normas de origen que establece un determinado país para un determinado producto?

Cada país fija sus propias Normas de Origen las que quedan indicadas en los Acuerdo de Complementación Económica, estas Normas son negociadas por los países que suscriben los Acuerdos y/o Tratados y en uno de sus Anexos se refieren expresamente a las Normas de Origen. Los Tratados de Libre Comercio (TLC) también indican en un Anexo las Normas de Origen que deben cumplir los productos para considerarse originarios de los países participantes. 

¿Cómo puedo saber si mi producto está sujeto a cuotas?

A) En los acuerdos comerciales suscritos por Chile, aparece expresamente si el producto está sujeto a una cuota determinada, sin embargo, es la Aduana del país de destino quien conoce en qué momento se cumple esta cuota. 

B) Por otro lado, en los aranceles de otros países con los que Chile no tiene suscrito acuerdos comerciales, se señala, en el caso que corresponda, cuáles productos están sujetos a cuotas pero no se indica cuál es la cantidad para cumplir esa cuota. Esta información y el momento en que se cumple la cuota es manejada por la Aduana del país local. 

¿Cúal es el formato para certificar origen cuando exporto a países con los que Chile tiene firmado un Tratado de Libre Comercio?

La información se encuentra en el Anexo sobre las Normas de Origen que tiene cada Acuerdo Comercial y/o Tratado de Libre Comercio, además los organismos certificadores (según corresponda, de acuerdo al tipo de producto) cuentan normalmente con los formatos fijados. 

¿Cuáles son los países con los que Chile ha firmado Acuerdos de Doble Tributación?

Los países con los que Chile ha firmado Acuerdos de Doble Tributación son: Argentina, Canadá y México. 

¿En qué consiste un Acuerdo de Doble Tributación?

Es un convenio para evitar la doble tributación en materia de impuestos sobre la renta, ganancia o beneficio y sobre el capital y el patrimonio. 

¿En qué consisten las normas de origen?

Las Normas de Origen son para acreditar el origen de un producto que se destina a la exportación, y debe estar de acuerdo con las Normas de Origen pactadas en los respectivos Acuerdos Comerciales. 

La legislación de cada país fija sus propias Normas de Origen y cuando se firma un Acuerdo de Complementación Económica, estas normas son negociadas por los países que suscriben dicho Acuerdo. 

Los Acuerdos de Complementación Económica (ACE) en uno de sus Anexos se refieren principalmente a las Normas de Origen, fijando los porcentajes de materias primas originarias y/o regionales que deben contener las mercancías para ser considerados nacionales. Los Tratados de Libre Comercio (TLC) también indican en un Anexo las Normas de Origen que deben cumplir los productos para considerarse originarios de los países participantes. 

La importancia de “cumplir origen” radica en que el producto puede ingresar bajo lo negociado en los ACE o TLC. 

¿Qué diferencia existe entre un Tratado de Libre Comercio y un Acuerdo de Complementación Económica?

Los Acuerdos de Complementación Económica (ACE) se refieren principalmente a intercambio de mercancías y los Tratados de Libre Comercio (TLC) se orientan tanto a intercambio comercial, cultural, laboral, ambiental y de inversiones, es decir abarcan todos los tipos de intercambios entre países. 

¿Qué es el GATT?

El GATT es el organismo que reguló el comercio internacional desde su creación en 1947. Sin embargo, el ámbito de la OMC es mucho más amplio. El GATT únicamente era (y sigue siendo) aplicable al comercio de mercancías; en cambio, la OMC regula el comercio de bienes y servicios y la propiedad intelectual. 

¿Qué es la ALADI?

ALADI es la Asociación Latino Americana de Integración, organismo de integración económica de América Latina que sustituyó a la Asociación Latino-Americana de Libre Comercio – ALALC. 

ALADI fue creada el 12 de Agosto de 1980 en Montevideo Uruguay con el Tratado de Montevideo de 1980, Chile ratificó el Tratado de Montevideo el 22 de Marzo de 1981. Su principal objetivo es lograr un Mercado Común de América del Sur. 

¿Qué es la OMC?

La OMC es la Organización Mundial de Comercio, con sede en Ginebra (Suiza), es el principal organismo internacional que se ocupa de las normas que rigen el comercio entre los países, y cuenta en la actualidad con 144 miembros. Estos representan el 98% de los flujos de comercio en el ámbito mundial. Alrededor de 30 países más están actualmente negociando su adhesión, entre los que se destacan Rusia, Ucrania y Arabia Saudita. La OMC es la base jurídica e institucional del sistema multilateral de comercio. De ella se desprenden las principales obligaciones contractuales que determinan la manera en que los gobiernos configuran y aplican las leyes y reglamentos comerciales. 

La OMC entró en funciones el 1 de enero de 1995, tras la conclusión de las negociaciones de la Ronda Uruguay del Acuerdo General de Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT), el 15 de diciembre de 1993. Este acto fue respaldado políticamente por los ministros de los países miembros del GATT, mediante la firma del Acta Final en una reunión celebrada en Marrakech, Marruecos, en abril de 1994. Chile es uno de los miembros fundadores de la OMC. 

¿Qué se entiende por barreras arancelarias?

Las Barreras Arancelarias son restricciones al Comercio Exterior, que se traducen en un alza en los derechos arancelarios o en otro tipo de limitaciones, con el objeto de impedir la importación de ciertas mercancías, ya sea para equilibrar la balanza comercial del país, para proteger la producción nacional o para incrementar el intercambio entre un grupo de países. 

¿Qué se entiende por barreras no-arancelarias?

Las Barreras No Arancelarias son dificultades u obstáculos a la internación de un producto. Se pueden agrupar en dos clases: Formalidades y Reglamentos, los que inciden sobre la importación de mercancías y Formas de Comercio de Estado. 

Se puede dividir en dos: 

1. Barreras Directas: Restricciones cuantitativas a la importación. Licencias automáticas. Contingentes a la importación. Contingentes impuestos por los países exportadores a sus ventas. Comercio de Estado. Otro tipo de obstáculos. Prohibiciones de importación. Licencias discrecionales. Controles de cambios. Contingentes de pantalla. Precios mínimos y precios topes. Imposiciones de efectos equivalentes a los derechos aduaneros. Ajustes fiscales o ajustes fiscales en frontera. Depósitos previos a la importación. Recargos a la importación. Impuestos discriminados. 

2. Barreras Indirectas: Medidas de protección a la industria nacional que constituyen obstáculos al comercio internacional ayudando a la producción nacional o a la exportación. Medidas de protección a la producción y a la exportación nacional. Tales como: Industria cinematográfica. Industria naval. Transporte marítimo. Industria del carbón y del acero. Compras gubernamentales. Monopolios estatales o paraestatales. Normativa de Comercio Exterior. Medidas contra importaciones a precios anormalmente bajos. Medidas Aduaneras. Clasificación arancelaria de las mercancías. Valor en Aduana de las mercancías. Certificados de origen. Visados consulares." 

¿Qué se entiende por cláusulas de salvaguardia?

Las Cláusulas de Salvaguardias son un conjunto de disposiciones que están encaminadas al establecimiento de barreras proteccionistas. En el régimen legal del Sistema Multilateral de Comercio, existe una cantidad importante de disposiciones que permiten ejecutar políticas comerciales restrictivas o, desde otro punto de vista, darle concesiones proteccionistas a los grupos de presión afectados por las importaciones. Sin embargo, en muchos casos pueden atentar contra el libre comercio de mercaderías y son denunciadas a la OMC. 

¿Qué se entiende por Cuotas (Contingente)?

Cantidad de mercancías cuya importación se autoriza especialmente a una firma, grupo o sector industrial, o comercial, determinado o bien con carácter general y sin señalar expresamente el titular. A veces constituye una cantidad fija o en cuotas del producto de que se trata, a importar de un país dado en tal sentido, o de varios países. En algunos casos el sistema se sigue en la exportación, afectando un determinado producto cuya presencia en el mercado nacional no se desea ver reducida. 

CUOTA DE EXPORTACION: cantidad determinada de un producto que fija la autoridad para ser enviada al exterior en un plazo establecido por disposición legal. 

Fuentes de información:

-Osvaldo Rosales, director de la Dirección General de Relaciones Económicas Internacionales del Ministerio de Relaciones Exteriores.

-Carlos Fürche, Director de la Oficina de Estudios y Políticas Agrarias, Ministerio de Agricultura.

-Jacobo Schatan W. Economista, Miembro del Directorio del Centro de Estudios Nacionales de Desarrollo Alternativo.

-Tomás Flores, Economista del Instituto Libertad y Desarrollo.

-Banco Central de Chile.

-Centro para el Desarrollo Empresarial www.empresarial.cl
-www.prochile.cl

-www.direcon.cl

-www.sofofa.cl

-www.aduana.cl

-www.asimet.cl

-www.asexma.cl

Certidumbre jurídica.


Estabilidad en las reglas del juego.
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