Estimados alumnos,

Acá va un Excel que recibirán cada semana con la asistencia y notas de presentaciones e informes.
Además en la hoja de "Café" sale quienes deben llevar el café para cada semana (el delegado debe completarlo).

Recuerden que para la clase que viene tienen 2 tareas:

1. Revisar críticamente un informe final de semestre anterior (años 2004 a 2010).
2. Presentar 2 ideas de negocios que les tinquen.

La Tarea 1 es grupal.

La Tarea 2 es individual.

La tarea 1:

La Tarea 1 deben presentar 4 a 6 slides en PPT, comentando el negocio de los alumnos antiguos, y explicando qué les llamó la atención del negocio, si les gustó el trabajo de esos alumnos, si está bien hecho. Comentar aspectos positivos y negativos del plan de negocios que realizaron esos alumnos. 

Hay muchos de estos informes que están online. Se lo pueden pedir a la Yunny.

Sugerencia: elijan 1 informe rápido. No se demoren. Luego se dividen la “pega” entre los 3 del equipo. Luego leen el informe. Luego se juntan los 3 a conversar sobre ese negocio. Luego escriben 4 slides comentando ese trabajo. El día de la clase lo presentan en 5 mins y luego lo discutimos por 5 mins más.

La tarea 2:

CADA alumno presenta 2 ideas de negocio que más le atraigan (5 mins x alumno + 5 de preguntas). Y es muy importante explicar de dónde se le ocurrió y qué tipo de ayudas y conocidos tendría para el desarrollo de ese negocio. Estas ideas serán individuales (no grupales).
Sugerencias para buscar ideas de negocios:
1. ¿Qué hobbies tienen y qué negocio se podría desarrollar al respecto?
2. ¿Qué cosas les molestan en el diario vivir y cómo se podría resolver?
3. ¿Qué negocios tienen sus familiares y cómo Uds podrían abrir una nueva unidad de negocio?
4. ¿Qué experiencias de vida o trabajo Uds poseen, y cómo podrían utilizar ese know how para un negocio? Los que viajaron a Singapur, ver negocios de Asia que se puedan importar para acá.
5. Lean el Diario Financiero, Cuerpo B del Mercurio, Revista Capital, Revista City, etc.
Finalmente, cuando elijan 1 idea, BUSQUEN en Google todo sobre ella, CONVERSEN con los que más dominen ese rubro y lleguen "preparados" con respuestas y con preguntas para este miércoles que viene.

PD. Recuerden que lo más importante en todo negocio son 3 cosas: 
1. ¿Quiénes son los clientes?
2. ¿Quiénes son los emprendedores (o sea Uds.)? y
3. Tener pasión.
Finalmente, vayan pensando en formar equipos de a 3 personas. Los equipos deben estar listos para el miércoles 23 de Marzo.

También la idea de negocio deberá estar decidida por Uds para el 30 de Marzo.
Si para esa fecha no tienen una idea "aceptada y autorizada" por los profes, entonces ese equipo deberá eliminar el curso.
Ah, este miércoles 16 hay charla obligatoria.


Slds
Ariel y Marco
