20 de agosto de 2010
Estimados alumnos,
Les recuerdo que el jueves que viene todos los alumnos deben prepararse para presentar adelante. Deben desarrollar 1 tarea individual y otra grupal. Son 2 tareas:
1. Presentar individualmente 1 idea nueva de negocios. (si es que la anterior fue rechazada por los profes). Si es que fue “aceptada”, el alumno debe profundizar y volver a presentarla. Pero si lo prefiere, puede “cambiar” de idea y presentar una nueva.
2. Presentar 1 idea de negocios del equipo con el que piensan trabajar. (O sea, si les gustó mucho la idea de algún compañero, y quieren formar equipo con él, entonces la pueden presentar adelante).
Una recomendación CLAVE: elijan un tema que les apasiona!!! Ya que deberán abordarlo durante varios meses…

Trataremos de no pasarnos en el tiempo. Esta vez las presentaciones serán de 3 mins más otros 3 mins de preguntas y discusión (alumnos y profes). 
No se usará Power Point, SALVO que deseen mostrar alguna Web relevante o una foto del producto o un ejemplo del servicio. Presentarán los 15 alumnos.
Al comienzo de la clase, deben entregar 1 hoja de resumen en Word con la idea de negocio. Máx. 2 págs.
Como verán más abajo, muchas de las ideas fueron RECHAZADAS. Hubo como 5 ideas que parecieran ser interesantes y tienen chances.
La clase pasada se notó que el 70% de los alumnos no se preocuparon de buscar ideas de negocio y presentaron cualquier cosa, sin maduración. En cambio, hubo unos pocos alumnos que sí llevaron cosas interesantes, aunque muy básicas. 
Ojo que la Erika podría diferir un poco de mí… 

A partir de la clase que viene, yo colocaré tarjetas “amarillas” a los alumnos que se note que NO hayan trabajado, o que se note que copiaron la idea (y omitieron citar las fuentes). 

Durante la clase pasada yo “hubiera” puesto tarjetas “amarillas” a 4 alumnos. Pero esta regla comenzará a partir de la próxima clase.

(No me pregunten qué pasa cuando uno obtiene 2 amarillas).
Quiero señalarles que la mayoría de las ideas de negocio que se presentaron estaban en una etapa MUY inmadura. En el fondo, hubo CERO investigación durante la semana sobre el negocio de interés.
Para la clase que viene TODOS deben traer al menos lo siguiente con relación a sus ideas de negocio (traer por escrito en Word):
1. ¿Cuál es la idea? 

2. ¿Cómo se les ocurrió? 

3. ¿Qué know how tienen en el tema?

4. ¿Qué redes de contacto tienen en ese negocio?

5. ¿Cuánto les atrae la idea y por qué? (justificar bien)
6. Dar nombre, apellido y fono de las personas con las que conversaron sobre este negocio, durante esta semana. ¿Qué les sugirieron estas personas?
7. Mencionar 2 Webs relevantes con respecto al negocio. Justificar.

8. Revisar los trabajos de IN69B de semestres anteriores e indicar cuál de ellos es el que más se parece a la idea de negocio de Uds. (Hay una base de proyectos en versión electrónica. Creo que Yunny los tiene).
9. ¿Cuál es el producto o servicio que van a vender?

10. ¿Qué innovación o diferenciación tiene?

11. ¿Quiénes podrían ser los clientes?

12. ¿Quiénes son los competidores?

13. ¿De qué tamaño aprox. es el negocio? (en inversión y en ventas)

14. ¿Qué riesgos y amenazas tiene la idea?

En definitiva, son 14 preguntas que deben trabajar para la clase que viene y traer en un Word de máx. 2 págs. Es una tarea individual.
Algunos comentarios de las presentaciones pasadas:

	Mauricio A. 
Reciclaje recolectivo. Muy poca información. Tema muy amplio. Rechazada.
Pipa de aguas y café árabe. Interesante, pero muy poco investigado. En principio aceptado. 

	Nicolás C. 
Bar Pub Rest temático fútbol. U. y Colo. Aceptado. Comenzar a desarrollar.

	Rigoberto C. 
Asesoría en tasas de crédito. Rechazado, salvo que el alumno muestre mucha más información. Además no veo por dónde pueda ser un negocio con ventas, siendo que no se posee el know how y existiendo tanta competencia.

	Álvaro C. 
Empresa de software para pacientes crónicos. Rechazado, pues implica un trabajo muy relevante en lo que es software. Es decir, terminaría por presentar sólo promesas sobre un producto imaginario.

	Javier G. 
Cafetería con panqueques en Provi. Rechazado, pues hubo cero trabajo de parte del alumno.

	Héctor G. 
ERP para Pymes. Rechazado por lo mismo que álvaro G. Además está muy repetido.
Transporte Estadio. Rechazado, pues no hubo profundidad. Si el alumno logra descubrir algún servicio complementario o más masivo, se podría aceptar.

	Nicolás L. 
Consultora en RRHH. Dudoso de aceptar. El tema es muy repetido, pero si se investiga más y se propone algo nuevo es posible.

	Rodrigo M. 
No presenta. Debe traer una idea nueva y desarrollada la próxima clase.

	Erick M. 
Marketing y minería de datos para gestión de PYMES. Dudoso de aceptar. Debe profundizar y explicar mejor de qué se trata el tema. No me queda claro si se puede aplicar como negocio a este curso.

	Ignacio P. 
Club de fútbol en Chicureo. Aceptado.

	Marco O. 
Hostal en Brasil. Rechazado por tema logístico, salvo que tenga un muy conocido allá.

	Francisco M. 
Revitalizar turismo en 7 tasas. Aceptado pero debe pensar el tema de logística, redes y apoyo que tendría en este negocio. Debido a que está lejos de Stgo puede ser complejo el asunto de los viajes para allá, para entrevistar a los pobladores.

	Marcelo R. 
Exportación de algas a China. Rechazado pues alumno no investiga. Sería aconsejable que el alumno piense otro negocio con China, ya que existen enormes oportunidades comerciales.

	Cristián S. 
Mini tienda de ropa vestuario. Aceptado. Pero debe revisar mejor cuál será el negocio. 

Eventos y fiestas. Rechazado. Muy repetido y no entrega información.

Poleras con stencil. Rechazado, pues no explica nada.

	Nicolás V. 
TV locales en provincias dando asesoría publicitaria. Rechazado, pues no hay claridad y no explica bien cuál es el negocio.


Resumen:

· Rechazadas = 11

· Dudoso = 2

· Aceptadas = 5
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