31 de marzo de 2010

Estimados alumnos,
Les recuerdo que el miércoles que viene todos los alumnos deben prepararse para presentar adelante, cualquiera de las siguientes 2 opciones:

1. Presentar individualmente 1 ó 2 ideas nuevas de negocios. (si es que la anterior fue rechazada por los profes).
2. Presentar 1 idea de negocios del equipo con el que piensan trabajar. (O sea, si les gustó mucho la idea de algún compañero, y quieren formar equipo con él, entonces la pueden presentar adelante).
Trataremos de no pasarnos en el tiempo. Esta vez las presentaciones serán de 3 mins más otros 3 mins de preguntas y discusión (alumnos y profes). 
No se usará Power Point, SALVO que deseen mostrar alguna Web relevante o una foto del producto o un ejemplo del servicio. Presentarán los 21 alumnos.
Deben entregar 1 hoja de resumen en Word con la idea de negocio (y enviarla x email el mismo día). 
Como verán más abajo, la mayoría de las ideas fueron RECHAZADAS. Hubo como 6 ideas que parecieran ser interesantes y tienen chances.
A partir de la clase que viene, yo colocaré tarjetas “amarillas” a los alumnos que se note que NO hayan trabajado, o que se note que COPIARON la idea (y omitieron citar las fuentes). 

A las 3 tarjetas “amarillas” el alumno deberá eliminar el curso (o será reprobado si es que ya pasó el plazo de los elimina).

Durante la clase pasada yo HUBIERA puesto tarjetas “amarillas” a 3 alumnos. Pero esta regla comenzará a partir de la próxima clase.

Con respecto a las presentaciones pasadas, la mayoría fueron rechazadas por mí (los profes JP y Roberto podrían diferir un poco de mí).

Quiero señalarles que la mayoría de las ideas de negocio que se presentaron estaban en una etapa MUY inmadura. En el fondo, hubo CERO investigación durante la semana sobre el negocio de interés.
Para la clase que viene TODOS deben traer al menos lo siguiente con relación a sus ideas de negocio (traer por escrito también):
1. ¿Cuál es la idea? 

2. ¿Cómo se les ocurrió? 

3. ¿Qué know how tienen en el tema?

4. ¿Qué redes de contacto tienen en ese negocio?

5. ¿Cuánto les atrae la idea y por qué? (justificar bien)
6. Dar nombre, apellido y fono de las personas con las que conversaron sobre este negocio, durante esta semana
7. Mencionar 2 Webs relevantes con respecto al negocio. Justificar.

8. Revisar los trabajos de IN69B de semestres anteriores e indicar cuál de ellos es el que más se parece a la idea de negocio de Uds.
Además, deben explicar cosas como:

9. ¿Cuál es el producto o servicio?

10. ¿Qué innovación o diferenciación tiene?

11. ¿Quiénes podrían ser los clientes?

12. ¿Quiénes son los competidores?

13. ¿De qué tamaño aprox. es el negocio? (en inversión y en ventas)

14. ¿Qué riesgos y amenazas tiene la idea?

En definitiva, son 22 preguntas que deben trabajar para la clase que viene. Las más esenciales son las primeras 6 preguntas.

Algunos comentarios de las presentaciones pasadas:

	Daniela Barraza. First Need 24 hrs en Calera de Tango. 

Nada especial. Muy fácil de copiar. La alumna no cuenta con apoyo ni know how. Idea rechazada, salvo que muestre algo nuevo.



	Jorge Galvez. Plataforma para hablar inglés. 
Muy inmadura la idea. Además de que no parecieran existir clientes. Rechazada.


	Francisca García. Home Schooling. 
Interesante idea. Quedan dudas respecto a la REAL necesidad de este servicio. ¿Habrán clientes? 200 clientes es muy poco. Mostrar avances para próxima clase (si es que la alumna pretende continuar con esa idea).



	Alberto Garrido. Consultora en gestión Pymes. 

Muy inmadura la idea. No hubo investigación. Rechazada. Quizás el alumno podría seleccionar algún nicho específico.


	Gabriela Lazo. Casa Segura (para jardín y mascotas). 

No pareciera haber mercado. Además de que falta información. Muy probablemente será rechazada.


	Jaime Mansilla. Ecoturismo en Chiloé con Rolling Car. 

Interesante idea. Mostrar avances para próxima clase. Dudas: ¿Qué contactos relevantes tiene el alumno en turismo y en Chiloé?



	Camila Marín. Venta de flores a domicilio.

Muy poca innovación. Falta creatividad, pues ya existen 1000 empresas haciendo lo mismo. Idea será rechazada si es que alumna no investiga mejor el tema y determina dónde quiere enfocarse.



	Alan Meyer. Yoghurt Life (concepto visto en USA).

Interesante idea. Sin embargo, no veo que cuenten con know how ni con networking. Sería rechazada si no resuelven ese tema.



	Felipe Reuse. Cuponeras (visto en USA).

Idea muy inmadura. Falta información. No se ve know how ni redes de contacto relevantes. Tampoco se ve motivación. Rechazada la idea, salvo que proponga elementos nuevos.


	Melissa Reyes. Hacer mediaguas en el sur.
Interesante idea. Traer más desarrollo para la próxima clase (si es que alumna desea persistir en el tema).



	Francisca Zúñiga. Pastelería para diabéticos. 
Idea muy inmadura. Alumna no tiene know how ni contactos en el negocio. Además falta mucha investigación del mercado. Idea rechazada, salvo que resuelva ese inconveniente. 


	Andrés Molina. Criadero de conejos.
Sin comentarios. Una burla al curso y a los profesores. El alumno muestra cero interés, cero motivación, cero conocimiento en la materia. Pareciera que el tema fue copiado de otro trabajo y el alumno omite ese dato. 
OJO: No importa que se copie un tema; lo grave es NO decir que se está copiando (es decir, no dar la fuente de información ni citar).




Ideas NO presentadas, pero enviadas por u-cursos:
	Patricio Henriquez. Plataforma Municipalidad.

Interesante idea. Existen muchos proyectos sobre este tema y el alumno lo desconoce. El alumno demuestra poco interés y poco know how al respecto. Además de que dice que encontró “un paper…” sin dar más detalle. Idea rechazada, salvo que indique algo nuevo.


	Nicolás Platt. Planta de tratamiento.

No queda claro la diferencia entre la empresa familiar y lo que el alumno propone. No se observa entusiasmo por parte del alumno. Idea rechazada.


	Loreto Nuñez. Spa en Calama.

Interesante idea. Proyecto aceptado. Presentar avance para próxima clase si es que alumno desea continuar. 


	Esteban Aste. Publicidad Móvil.
Interesante idea. En principio podría ser aceptada. Quedan dudas respecto al networking del alumno. Explicar mejor el producto y los clientes. Traer más desarrollo para próxima clase (si es que alumno desea continuar con esa idea).



	Matías Brito. No presenta idea ni envía x email.



	Rodrigo Astudillo. No presenta idea ni envía x email.



	Paula Pereira. No presenta idea ni envía x email.



	Valentina Constenla. No presenta idea ni envía x email.
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