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Contexto
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Supermercados de Santiago

• Lider

• Montserrat

• Santa Isabel

• Unimarc

• Jumbo

• Tottus

• Ekono

Oligopolio
- Gran participación conjunta de mercado 
- No toman precio como dato
- Interacción estratégica
- Agentes racionales
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Toman sus decisiones en base a información perfecta
Pero…como obtienen la información?

Pertenecen al holding CENCOSUD
www.cencosud.cl



Universidad de Chile
Facultad de Ciencias Físicas y Matemáticas1/6/2009 IN2201 / 01 – Economía



Universidad de Chile
Facultad de Ciencias Físicas y Matemáticas1/6/2009 IN2201 / 01 – Economía

No olvidar

• P competencia < P oligopolio < P monopolio

• Q competencia > Q oligopolio > Q monopolio

• ∏ competencia < ∏ oligopolio < ∏ monopolio

• ET competencia > ET oligopolio > ET monopolio
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Estrategias



Universidad de Chile
Facultad de Ciencias Físicas y Matemáticas1/6/2009 IN2201 / 01 – Economía

Con dicha información, que estrategias 
podrían usar las empresas?

• Estrategia Ojo por Ojo (TIT for TAT):

– Dilema del prisionero con repetición.

– Estrategia colaboradora (la repetición de juego 
favorece la colusión).

– Si una parte traiciona una vez, se devuelve 
exactamente la misma medida, otra traición, pero 
sólo una vez.
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La estrategia ojo por 
ojo consiste en 
cooperar en el 
primer periodo, y en 
el siguiente periodo 
imitar el 
comportamiento del 
otro jugador en el 
periodo anterior
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Ejercicio

• Duopolio entre farmacias.

Farmacias A

$6.900 IVA incluido $5.700 IVA incluido

Farmacias Z $6.900 IVA incluido

MM$ 45 ; MM$ 45 MM$32 ; MM$ 67

$5.700 IVA incluido

MM$67 ; MM$ 32 MM$ 40 ; MM$ 40
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Farmacias A

$6.900 IVA incluido $5.700 IVA incluido $6.900 IVA incluido + IPC

Farmacias Z $6.900 IVA incluido

MM$ 45 ; MM$ 45 MM$32 ; MM$ 67 MM$ 45 ; MM$ 45

$5.700 IVA incluido

MM$67 ; MM$ 32 MM$ 40 ; MM$ 40 MM$ 40 ; MM$ 40

$6.900 IVA incluido + IPC

MM$ 45 ; MM$ 45 MM$ 40 ; MM$ 40 MM$ 45 ; MM$ 45
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Modelo de liderazgo con 1 firma grande y 
muchas firmas pequeñas 

(Modelo de liderazgo en precios)
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Firma Líder

• Escoge P,Q tal que Maximice sus 
utilidades

• Parte de la demanda será 
cubierta por firmas pequeñas

Firmas pequeñas

• P dato

• Curva oferta c/firma = CMg C.P

• Oferta del grupo = Ʃ Cmg i

Qd = Demanda de Mercado

Qd
L= Demanda de la Empresa Lider

Qs
CH= Oferta de las empresas pequeñas

Qd
L = Qd – Qs

CH

L = PL Qd
L– CTL

CPO: CMg = IMg
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Ejercicio

• Función de costos empresa líder:     CTL = QL

• Demanda de mercado:         Qd = 39 – 2P

• Oferta firmas pequeñas:       Qs = P
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Gracias

Dudas, comentarios, consultas
fevalenz@ing.uchile.cl


