Estimados alumnos,
Les envío algunos comentarios / sugerencias para este viernes 4 de abril:

1.- Formación de los equipos de trabajo:

· Tener formados los grupos de trabajo. Deben ser de 3 personas. Si hay alguien que sobra, entonces debe formar un grupo de a 2. No se permiten grupos de 1 ni de 4.

· El alumno Germán Villarreal publicó en u-cursos el calendario del Coffe break. Para este viernes le toca al grupo 1, es decir: Asenjo, Badilla y Pineda. La idea es preparar el café con galletas o cualquier comestible innovador.
· Cada grupo deberá presentar delante del curso cuáles son las 2 ideas de negocio que tienen seleccionadas. 

· Tienen 15 mins para presentar. Luego hay 10 mins de discusión.

· Deben presentar en Power Point o algo similar.

· Deben presentar TODOS. 

· El orden de presentación de los grupos será voluntario. Si nadie quiere presentar, los profes elegirán de manera autoritaria.

2.- Algunas recomendaciones para seleccionar, desarrollar y presentar la idea de negocio:

· Varias de las ideas presentadas la semana pasada se veían buenas, SIN EMBARGO, les faltaba mucha madurez y discusión dentro del grupo.

· Varias de las ideas presentadas la semana pasada eran malas (no estaban justificadas adecuadamente) y se notaba que NO había “cerebro” ni trabajo en ellas.

· Júntense los integrantes del grupo y conversen entre Uds. Piensen “libremente” qué temas o proyectos les gustaría implementar como negocio.

· Les sugiero enormemente que elijan ideas que les “apasionen”. Imaginen dónde serían felices, qué cosas les encanta hacer, sus hobbies, ¿Qué tipo de oportunidades de negocios existen en esas materias? 
· Seleccionen ideas de negocio en las cuales Uds tengan algún “know how”. Por ejemplo, si les carga el fútbol y nunca han jugado, entonces NO escojan diseñar un portal de fútbol amateur. Otro ejemplo, si les fascina el cine y la tv, entonces analicen y descubran qué opciones de negocio existen ahí (hay miles).
· Recuerden que la idea de negocio a desarrollar será un trabajo que durará todo el semestre. A mayor excitación con el negocio, mejor les irá en el curso (y esa pasión del alumno es muy simple de detectar por parte de los profes).
· No existen ideas de negocio brillantes ni pésimas per se. Lo esencial es ir descubriendo dónde hay una oportunidad, dónde existe una necesidad, dónde hay problemas en la sociedad, dónde hay algún nicho no explotado, hacia dónde van los consumidores, etc.
3.- Una vez seleccionada la idea de negocio, deben investigar materias como las siguientes:

· Nombre del negocio

· ¿Cuál es el objetivo principal del negocio?

· ¿Qué se va a vender? 

· ¿Qué méritos innovativos tiene el negocio?

· ¿Quiénes podrían ser los potenciales clientes. ¿Se les ocurre alguna segmentación? ¿Cuál?

· ¿En qué se parece a los de la competencia? ¿En qué se diferencia?

· ¿Por qué les interesa desarrollar ese negocio?

· ¿Con quién han conversado sobre esta idea de negocio?

· ¿Qué expertos hay sobre su negocio? (nombre y apellido), ¿Qué han dicho ellos sobre esta industria y/o este negocio? 

· ¿Cuáles son las fuentes de información más efectivas para investigar su negocio? Nombrar algunas Webs en donde hablan sobre la industria en la cual se inserta el negocio. 
· ¿Es factible hacer el negocio? (legal, finanzas, operaciones)

· ¿Cuáles son los principales tópicos que habría que investigar para avanzar en la idea de negocio?

· Etc. (Uds pueden agregar o cambiar las interrogantes).

OJO con la presentación oral y la escrita: NO “engrupan”, NO sean “aburridos”, vayan “directo al grano”, NO repitan, NO sean soberbios, NO sean “humildes”.

4.- Entrega de tareas.
Finalmente, deben entregar vía email a cada profe un resumen de 1 hoja sobre las 2 ideas de negocio (OJO: 1 es diferente de 2 y 3).

Además deben enviar x email la presentación Powerpoint a cada profe, el mismo día de la presentación. (NO sirve 1 día después).

Buena suerte y cualquier duda pueden comunicarse con los profes.
Slds
AM
