Pregunta 1

Semejanzas
Son procesos creativos

Estas comprometidos con la comunidad

Requieren cambiar permanentemente sus paradigmas

Requieren cambiar permanentemente su estrategia

Ambos son buenos escuchadores, pero el emprendedor escucha para hacer que las ideas se hagan realidad, el innovador escucha para proponer (o proponerse a si mismo) ideas/prototipos que se hagan cargo de intereses, quiebres y preocupaciones de una comunidad.

Diferencias
Lo central del emprendedor es trasformar la realidad.

El emprendedor no necesariamente alcanza sus objetivos por caminos nuevos (o no explorados hasta ese momento).

Emprender es crear nuevas realidades y plasmando la visión que tiene. Implica capacidad de gestión, administración y liderazgo. 

Las habilidades involucradas son esencialmente distintas. Innovador: flexible, integrador, asocia muy bien necesidades de personas con conocimiento disponible, crea prototipos, lanza ideas nuevas, cuestiona paradigmas, busca lo marginal, se mantiene al borde, etc.
Emprendedor: comunica, trabaja en equipo, anticipa quiebres, crea nuevas narrativas, tolera la incertidumbre, se arriesga, resiste negativas, empuja, seduce, encanta, etc.
Pregunta 2
Espíritu emprendedor refiere a la inquietud permanente que mueve al sujeto. “el hambre que lo mantiene despierto”. El espíritu emprendedor implica ser pro activo y ambicioso. Ver quiebres en el mundo y hacerse inmediatamente la pregunta ¿Qué puedo hacer yo por esto? ¿Qué posibilidades nuevas hay para mi en este quiebre? Querer correr riesgos calculados con la convicción de que los frutos valdrán el sacrificio. Es amar la aventura, sin apegos a la fama o al dinero alcanzado. O con el apego mínimo como para que le permita  arriesgarlo por un nuevo proyecto.
La capacidad emprendedora tiene que ver con la capacidad de logro. Es la capacidad de plasmar lo que hay en mente, alcanzar hitos, metas. Para ello sabe coordinar equipos, planificar y establecer métricas. Tienen mucho que ver con la gestión de si mismo, la disciplina, el rigor y el auto liderazgo. 
Pregunta 3
Futuro cotidiano: futuro recurrente, básico de las prácticas humanas. Es el día a día, lo que tengo planificado en la agenda. Hay futuros cotidianos de dos o más años, tiene que ver con las rutinas y las coordinaciones básicas que me permiten vivir el presente. Ej. Que el colegio recibirá a los niños, que estará casado el próximo año, que tiene sueldo por 10 meses, etc.
Futuro innovado: Es el futuro que se transforma a partir de una innovación que cambia el set de prácticas disponibles en una comunidad humana. Antes las cosas se hacían de una manera y a partir de la innovación que irrumpe se hacen de otra. Es el futuro que amenaza a la industria que hasta antes de la innovación disruptiva lideraba un determinado nicho de mercado. DVD mató al VHS, WORD mató a la maquina de escribir, NAPSTER mato a la feria del disco. 

Futuro disponible: Es el futuro que existirá a partir de las visiones que se están consolidando en un momento presente. Es el acto de mirar hacia dónde apuntan esas visiones consolidadas y operar con los datos que eso me entrega. Para dejar mas claro qué queremos entender por futuro disponible es bueno mencionar el futuro visionario. Futuro visionario es un acto creativo donde se anticipa lo que vendrá y se propone caminar hacia allá. Por ejemplo la biotecnología a inicios de los 70. Según Flores, solo en 1975 se instala en la comunidad científica la idea de que la biología molecular era capaz de agregar valor generando productos competitivos, solo a partir de esa declaración comienza el desplazamiento de capital para crear una nueva industria. Hasta antes de ese año, había sido solo una visión de algunos motivada fundamentalmente por avances en biología genética. Era entonces futuro visionario, solo después de la gran inversión que comienza a hacer USA en 1975 podemos hablar de una visión consolidada y de un futuro disponible. Ahora bien, las visiones no siempre se plasman y consolidan. La diferencia entre futuro visionario y futuro disponible es que uno puede hacer inversiones con cierta tranquilidad porque hace algún sentido a partir de las señales que existen. La utilidad de la distinción es que permite preguntarse por cual será el contexto en el cual se insertará la oferta que quiero hacer. ¿Cuál será el ancho de banda, la capacidad de memoria y de procesamiento de datos del año 2008? Entonces mi proyecto debe diseñarse para la capacidad técnica disponible, no para la capacidad técnica existente. 
Pregunta 4

Hay innovaciones que están en el horizonte, que aparecen durante mucho tiempo. Estas se anuncian, tardan en llegar y finalmente llegan para hacerse parte de lo cotidiano. Por ejemplo satélites, algunos fármacos o los computadores. Las innovaciones disruptivas aparecen sin anuncio y cambian bruscamente las prácticas de una comunidad, crean un nuevo mercado porque dan acceso a productos a personas que no tenían la practica (el hábito) de conseguir esos productos. A veces la persona quería el producto pero le parecía muy complejo adquirirlo (le daba lata hacer tanto esfuerzo y prefería entonces no tenerlo). Por ejemplo libros. Ahora los puedes comprar por Internet. Amazon obligó a la industria tradicional a adaptarse.
