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	Ítem a evaluar
	Definición

	El emprendimiento
	Originalidad y/o complejidad de la idea o de su abordaje, misión, visión, análisis interno y externo, 5 fuerzas de Porter, Foda, cadena de valor, utilización de TI de manera de efectivamente agregar valor, coherencia de lo presentado, capacidad de obtener y utilizar ayuda (externa e interna)

	Mercado
	Tamaño, segmentación, competidores, ventajas competitivas, proposición de valor 

	Plan de Marketing 
	Producto, precio, promoción, plaza, plan de medios, encuestas realizadas, potenciales alianzas estratégicas identificadas

	Plan de Ventas
	Previsiones de ventas, prácticas de adquisición y retención de clientes, toma de pedidos, cobranza, satisfacción del cliente

	Plan de Operaciones
	Nivel y costos de producción, el proceso productivo,  abastecimiento, turnos,  logística interna y externa, tecnología empleada, lay outs, equipos e infraestructura, inventarios, utilización de modelos

	Estructura Organizacional
	Organigrama, cargos, y  planilla de remuneraciones, socios, pro labore/pro capital, entrenamiento

	Plan de Financiamiento
	Origen del capital para invertir y capital de trabajo

	Evaluación Financiera
	Origen y uso de fondos, flujo de caja, VAN,TIR, realismo y veracidad de los números utilizados, análisis de sensibilidad, planificación estratégica (por escenarios), control, centralización/descentralización

	Presentación del informe 
	Presentación general, estructura, facilidad de lectura, longitud, utilización de gráficos, mención de fuentes


