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razon, «que nos capacita para discernir las consecuencias remotas
de todos nuestros actos y para prever la ventaja o desventaja que
probablemente resultard de ellos», y el autocontrol, «por el cual nos
abstenemos del placer o soportamos el dolor del presente a fin de
obtener un placer mayor o evitar un dolor mayor en el futuro».84 La
prudencia fomentaba el ahorro y la inversién, la fuente del creci-
miento econémico futuro, y, al mismo tiempo, aseguraba un consu-
mo Gptimo a lo largo de toda la vida y a través de las generaciones.
Esto significa que una abnegacién moderada hoy es completamente
coherente con la afirmacién de Smith en The Wealth of Nations (La
riqueza de las naciones) de que «el consumo es el dnico fin y propé-
sito de toda produccién».85 De esta forma Smith demuestra, como
anota Winch, «que, en contra de la idea de Mandeville, la sociedad
comercial se construye sobre algo més que el mero capricho y la va-
nidad», que una sociedad comercial impulsada por la demanda de
consumo podia escapar del ciclo de lujo y decadencia y ofrecer un
futuro estable basado en la eleccién moral.86

RESUMEN: LA REVOLUCION INDUSTRIOSA, LA DIVISION DEL
TRABAJO Y EL CRECIMIENTO ECONOMICO

Mi tesis histérica es, en pocas-palabras, la siguiente: en el «largo
siglo XvIIi», tanto la demanda de consumo como la oferta de trabajo
orientada al mercado creci6 debido a la redistribucién de los recur-
sos productivos de los hogares. Esta redistribucién de los recursos
se encuentra en €l corazén de la divisién del trabajo que Adam
Smith consideraba el motor del avance econémico. En esta era, la
divisi6n del trabajo no puede interpretarse simplemente, y tampoco
principalmente, como una cuestién de organizacién del trabajo en
el nivel de la empresa (esto es, la fibrica de alfileres del ejemplo de
Adam Smith) ni como un fenémeno macroeconémico que aumenta
el abanico de insumos intermedios. En lugar de ello, 1a divisién del
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trabajo se consigui6 primordialmente en el nivel del hogar, donde
es posible identificar un aumento simultdneo del porcentaje de la
produccién doméstica vendido a otros y del porcentaje de consumo
doméstico comprado a otros.

En este periodo, los caminos disponibles para los hogares que
buscaban volverse méis dependientes del mercado inclufan 1) la es-
pecializacion agricola, 2) la produccién protoindustrial, 3) el traba-
jo asalariado y 4) el servicio comercial, de todos los cualesnos ocu-
paremos en el siguiente capitulo. Dado que algunos o todos los
miembros de la familia estaban dedicados a tales actividades orien-
tadas al mercado, la economia doméstica se volvid més especializa-
da, pues paso a derivar todo su sustento econémico en una gama re-
ducida de actividades. A través de la especializacién y el «aprender
haciendo», podia aspirar a alcanzar niveles de productividad eleva-
dos en esas actividades. Al mismo tiempo, los hogares se volvieron
més dependientes del mercado para la obtencién de los bienes y
servicios que necesitaban para satisfacer sus metas de consumo.
Esto es, sus tecnologias de consumo dependian cada vez mds de los
bienes comprados y menos del trabajo doméstico. El hogar podia
esperar beneficiarse de la mayor productividad con la que estos bie-
nes podian ser proporcionados por otros especialistas, pero mien-
tras esos beneficios futuros llegaban, el hogar en tanto consumidor
habia de enfrentar de inmediato los elevados costos de transaccién
que suponia la obtencién de una cesta de consumo diferente a tra-
vés del mercado.??

Descrita de esta forma, la habilidad de 1a economia para garanti-
zar «rendimientos crecientes a partir de la progresiva divisién del
trabajo»® depende de la solucién de un importante problema de
coordinacién. Una multitud de hogares deben elegir un nivel de es-
pecializacién en la produccién, el resultado de lo cual ayudar4 a de-
terminar la velocidad con la que se reducirdn los costos de transac-
cién del consumo provisto por el mercado. Esto implica, como
sefiala el famoso comentario de Allyn Young, que no sélo «la divi-
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sién del trabajo depende del alcance del mercado, sino que el alcan-
ce del mercado depende de la divisién del trabajo».%?

Las ventajas de la especializacién sin duda eran bien conocidas
antes de que Adam Smith las describiera de forma tan memorable.
Con todo, el problema de coordinacién que existia entre la «pobre-
za universal», en la que «cada hombre ha de obtener todo por si
mismo», y la «opulencia», en la que «el trabajo conjunto de una
gran multitud de trabajadores» consigue producir «el abrigo de lana
... con que se cubre el jornalero», rara vez encontrd una solucién sa-
tisfactoria.?0 La mayoria de los hogares siguieron dedicindose sélo
marginalmente a la produccién para el mercado, y como consumi-
dores se enfrentaban a mercados que eran, a la vez, limitados y cos-
tosos. :

- Latesis de este estudio es que partes significativas de Europa oc-
cidental (y de la Norteamérica colonial) superaron sustancialmente
este problema de coordinacién en el curso del largo siglo xvmr. Ob-
servamos el proceso en forma de decisiones simultdneas acerca de
la produccién y el consumo en el nivel del hogar. No obstante, fue el
consumo, a través de la creacién de una experiencia comtin compar-
tida por circulos cada vez mds grandes de la poblacidn, el que ofre-
ci6 las sefiales visibles para permitir que se produjera la coordina-
cién necesaria. La demanda de consumo pudo desempefiar este
papel econémico debido a la transformacion de sus funciones socia-
les y culturales. Los contempordneos apelaron tanto a controles pro-
videnciales de las pasiones naturales, la vida urbana y el comercio,
como al poder social de las mujeres, para explicar el surgimiento de
nuevas pautas en el comportamiento de los consumidores, algo de lo
que nos ocuparemos con mds detalle en el capitulo 4. Este complejo
de cambios en el comportamiento del hogar constituy una «revolu-
cién industriosa», un fenémeno. comercial impulsado por el consu-
mo que precedid y prepar6 el camino.para la revolucién industrial,
que estuvo impulsada por la tecnologia y los cambios en de tipo or-
ganizativo. ‘ -

Capitulo 3

LA REVOLUCION INDUSTRIOSA:
LA OFERTA DE TRABAJO

- ¢Es posible reunir suficientes pruebas histéricas para que resul-
te verosimil la afirmacién de que los hogares trabajaron mds y con
mayor ahinco en el curso del largo siglo xvin? M4s atin, ;es posible
demostrar empiricamente que, en su peregrinacién de una sociedad
rica en ocio a una acostumbrada al trabajo constante, el comporta-
miento industrioso de los miembros de estos hogares estaba mas
motivado por nuevas aspiraciones de consumo que por una amarga
necesidad? Esto es, ;es posible demostrar que los hogares trabaja-
ron més con el fin de poder consumir més y consumir de forma di-
ferente? Estas son las preguntas que nos ocuparén a lo largo de este
capitulo.

1.A PREHISTORIA DE LA REVOLUCION INDUSTRIOSA

Cémo perdieron su tiempo de ocio los campesinos. En el estu-
dio de las sociedades predominantemente agrarias, 1a produccion se
considera por lo general como el resultado de la interaccién del tra-
bajo, la tierra y la tecnologia. Si la tecnologia cambia con lentitud y




96 LA REVOLUCION INDUSTRIOSA

la tierra disponible es una cantidad fija, la adicién progresiva de
mas trabajo pronto se traduce en rendimientos decrecientes. En el
nivel de la sociedad esto hace surgir el espectro de la escasez a me-
dida que la poblacién aumenta. En este sentido, Thomas Robert
Malthus sostuvo que la poblacién tendia inherentemente a crecer
mads deprisa que la produccién alimenticia. La poblacién, razona-
ba, tenfa la capacidad de crecer exponencialmente mientras que la
produccién de alimentos apenas podia, en el mejor de los casos, au-
mentar aritméticamente, una situacién que, de forma inexorable,
causaria crisis de subsistencia recurrentes a menos que se controla-
ra el aumento de la poblacién por otros medios. El modelo de Mal-
thus resulté muy atractivo para muchos historiadores de la Europa
de la Edad Media y comienzos de la era moderna, para los que un
techo de produccién obstinadamente inquebrantable condenaba a
las sociedades agrarias a sufrir ciclos repetidos de crecimiento y de-
crecimiento demogréficos salpicados de crisis de subsistencia.l
Una concepcién semejante del mundo preindustrial invita a
pensar que el cambio decisivo sélo podia provenir de alguna fuerza
externa que dotara a la economia con nuevas posibilidades tecnol6-
gicas. Una consecuencia de esto es que, ante el desafio que supone
explicar la revolucién industrial y el crecimiento econémico mo-
derno, los historiadores econémicos han optado por lo general por

concentrarse en la inventiva (latecnologia) y el aumento de la ofer- '

ta de capital (encarnado en las nuevas tecnologias) mds que en el
crecimiento de la oferta de trabajo, que s6lo podia retrasar un pro-
ceso de crecimiento que dependia de un incremento de la propor-
cién capital/trabajo. .
En estos modelos econémicos basados en-las ensefianzas de
Malthus (el control positivo) y Ricardo (el estado estacionario), el
cambio tecnolégico es un factor exégeno respecto de la interaccién
de la tierra y el trabajo. Integrar en un modelo tinico las interrela-
ciones de la tecnologia, la poblaciéﬂy la tierra fue la contribucién
de Ester Boserup en la década de 1960. Ella, por decirlo. de algtin
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FIGURA 3.1. El modelo de produccién agricola y crecimiento de la
poblacién de Boserup.

modo, puso de cabeza a Malthus y, en especial, a Ricardo: el creci-
miento de la poblacién no conducia, via los rendimientos decre-
cientes, al control positivo del hambre o a un estado estacionario,
sino que, a largo plazo, era un catalizador de la introduccion de
nuevas técnicas agricolas para un uso intensivo de la tierra.?

La observacién empirica de la agricultura asidtica de mediados
del siglo xx llev6 a Boserup, una especialista en economia del de-

“sarrollo, a la conclusién de que los campesinos por lo general tie-

nen acceso a una gama considerable de técnicas. La conveniencia de
un conjunto de técnicas agricolas dado depende en gran medida
de las proporciones de los factores en juego y, en su opinion, es
esto, més que el conocimiento, la inventiva, la cultura o la tradi-
ci6n, lo que tendia a gobernar las elecciones especificas de los cul-
tivadores. Es decir, normalmente los cultivadores no tenian ante si
una «barrera de conocimiento» tenaz sino que contaban con un de-
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pésito de técnicas entre las cuales elegir las que resultaban més
apropiadas para sus circunstancias actuales.

La seccién superior de la figura 3.1 busca dar cuenta de las ca-
racteristicas bésicas del modelo de Boserup. El modelo postula una
sociedad con una cantidad de tierra fija (T) que experimenta un cre-
cimiento poblacional a largo plazo. A medida que la poblacion
aumenta, los granjeros buscan incrementar su produccién para pre-
venir un descenso de la produccién per cépita. El uso de un conjun-
to de técnicas determinado (P, P,,) para aumentar la producciénvre—
quiere de un incremento propofcional de los factores de produccién
(trabajo y tierra). Una vez que toda la tierra disponible estd en uso
(T), se bloquea cualquier avance adicional hacia niveles de produc-
cién total mayores. Sin embargo, en el modelo de Boserup, este li-
mite crea una ocasion, inducida por la poblacién, para cambiar a un
nuevo conjunto de técnicas agricolas (el paso, digamos, de P;a P,).
Con el paso del tiempo, pueden tener lugar varias transformaciones
técnicas de este tipo, lo que permite que una sociedad con una can-
tidad de tierra fija alcance niveles cada vez més altos de produccién
total, medidos por las isocuantas Q;, Q,.3

La seccién inferior de la figura 3.1 revela una segunda caracte-
ristica de estos cambios técnicos: el aumento de la productividad

de la tierra (la produccién agricola por unidad de tierra) descritaen

la parte superior de la figura requiere de una mayor intensidad de
trabajo, lo que conduce a una reduccién de la productividad margi-
nal del trabajo, que se mide por la pendiente de la curva de produc-
ci6n total. A medida que la produccién total (Q) aumenta, la pro-
ductividad marginal se reduce. La productividad laboral disminuye
de forma vertiginosa cuando una poblacic’)n'en aumento se mantie-
ne aferrada a determinada tecnologia de cultivo; cambiar a funcio-
nes de produccién més intensivas en trabajo modera esta dismi-
nucién. La modera, pero no la detiene, y mucho menos crea las
condiciones para un aumento de la pfoductividad laboral por hora
de trabajo.* . : :
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En opinién de Boserup, es este «precio» del incremento de la
produccién agricola (jornadas de trabajo més largas y arduas) lo
que explica la lentitud con que histéricamente avanzé la intensifi-
cacién de la agricultura. Unicamente la necesidad consecuencia del
aumento de la densidad de poblacién podia hacer que los campesi-
nos dedicaran més tiempo (sacrificaran su ocio) a la produccién
agricola. Esta reduccién del tiempo de ocio a la que se veian obliga-
das las sociedades que experimentaban un crecimiento de pobla-
cién no condujo directamente al crecimiento econémico moderno
(aumento de la renta per cépita), pero si condujo a cierto tipo de de-
sarrollo econémico. El aumento de la produccién por unidad de tie-
rra generd un superavit fotal creciente para el mantenimiento de las
élites politicas y religiosas, los centros urbanos, las instalaciones
culturales y las infraestructuras. Ademds, las jornadas laborales
mas largas y el aumento del niimero de dias trabajados sirvieron, de
forma inadvertida, como un campo de pruebas para una fuerza la-
boral mds disciplinada y técnicamente més hébil. De acuerdo con
Boserup, la combinacién de una civilizacién més compleja y una
poblacién habituada al trabajo continuo fue el prerrequisito esen-
cial del desarrollo econémico moderno.

Esta concepcién del mundo preindustrial en el que las socieda-
des campesinas abandonan, empujadas por el aumento de la pobla-
cién, una vida ficil para adentrarse en una existencia caracterizada
por una laboriosidad implacable podria etiquetarse como el modelo
de desarrollo econémico del Génesis 3:19.5 Los lectores poco dis-
puestos a abrazar la «economia teoldgica» pueden en su lugar optar
por la antropologfa econémica, que sostiene que las sociedades ca-
zadoras-recolectoras son «la sociedad opulenta original» (opulenta
en ocio) y ve a las sociedades agricolas inmersas en una marcha ha-
cia esfuerzos laborales cada vez mayores (autoexplotacién) con el
fin de preservar la «forma de vida campesina».6

Vistas desde una perspectiva histérica amplia, las diversas civi-
lizaciones del mundo, populosas, complejas, basadas en una clase
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campesina amplia, parecieran haber estado inmersas en una carrera
perversa. Cuanto mds «atrds» se encontraban (cuanto méas baja era
su densidad de poblaci6n), mis elevada era su productividad labo-
ral en la agricultura, pero esto s6lo significaba que tardarian mas en
preparar los cimientos que posibilitarfan algtin avance trascenden-
tal (una-revolucién industrial) que los librara de la 16gica inexora-
ble de la «economia orgdnica».” La interpretacién clésica de la re-
volucién industrial britdnica como el acontecimiento que puso fin a
un proceso que se prolongé durante milenios postula que el adelan-
to decisivo se consiguid gracias a un florecimiento stbito de cam-
bios tecnoldgicos («una oleada de aparatos»). Otro enfoque influ-
yente encuentra la clave del comienzo del mundo moderno en
sucesos contingentes (una combinaci6n histérica fortuita como el
que Gran Bretafia tuviera acceso al mismo tiempo al carbén y las
colonias). Ninguna de estas interpretaciones especifica un vinculo
entre la intensificacién a largo plazo del trabajo en la agricultura
campesina y estos acontecimientos decisivos. El proceso descrito
por el modelo de Boserup quizi «preparara el terreno» para el cre-
cimiento moderno, pero no llega a explicar cémo se produjo real-
mente un giro tan novedoso. )

Critica. Antes de abrazar o rechazar la vision de Boserup, debe-

mos examinar con més atencién el modelo, que tiene dos limitacio-

ries obvias. Para empezar, aunque afiade un nivel de complejidad (y
realismo) al enfoque maltusiano clésico, no deja espacio para los
mercados. El impulso para una utilizacién intensiva de la tierra pro-
vine de la presi6én poblacional que se hace sentir directamente so-
bre lo que, se asume, son cultivadores autosuficientes. No hay nada
que medie entre la tierra y el trabajo mds alld de la tecnologfa. ;Qué
sucede cuando los cultivadores no sélo eligen entre tecnologias
agricolas diferentes sino que, ademés, establecen relaciones comer-
ciales y se especializan?

Una segunda caracteristica del modelo de Boserup es su insis-
tencia en que la oferta de trabajo econémico no se corresponde con
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el tamafio de la poblacién; en este sentido, reconoce que el trabajo
supone un sacrificio de ocio y viceversa. Sin embargo, asi como no
existen los mercados, en el modelo sélo hay un sector econémico:
la agricultura. La tinica alternativa al ocio es el trabajo en la agricul-
tura. ;Qué sucede cuando los cultivadores se enfrentan a elecciones
mas complejas que ésta a la hora de decidir cémo distribuyen su
tiempo entre las actividades distintas del trabajo agricola que tienen
a su disposici6n?8 ‘

Una exploracién de estas dos extensiones del modelo me ha con-
ducido alatesis de que gracias a las interacciones de los hogares y los
mercados se consiguid escapar de la légica de hierro de la intensifi-
cacién agricola (resumida en la figura 3.1), que sélo resulta vdlida
cuando se postula, como hace Boserup, que el trabajo s6lo interactia
con la tierra. Mediante una absorcién mds completa del trabajo de los
hogares, con frecuencia dedicado al desarrollo de actividades no
agricolas, una mayor eficacia del trabajo productivo fruto de l1a espe-
cializacién y los incentivos que ofrecia el mercado para la intensifi-
cacién del trabajo, pudo lograrse un aumento significativo de la pro-
duccién per cdpita en ausencia de una revolucién industrial.

La produccioén intensiva en trabajo basada en el hogar no fue,
por supuesto, un fenémeno exclusivo de Europa noroccidental o
del largo siglo xvm. El concepto de revolucidén industriosa pro-
puesto en este estudio implica algo més que un simple trabajo més
intensivo. Es posible tener mayor claridad acerca del concepto si
comparamos la forma en que la misma expresién se ha empleado
con relacién al desarrollo econémico de Asia oriental.

LA REVOLUCION INDUSTRIOSA EN ORIENTE Y OCCIDENTE
El término revolucion industriosa fue acufiado originalmente

por Akira Hayami, que lo empled (en un trabajo de 1967 escrito en
japonés) para comparar las tecnologias intensivas en trabajo del Ja-

T
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pén Tokugawa (1603-1868) con las tecnologias intensivas en capi-
tal de Ia revolucién industrial britdnica. Segin Hayami, se trataba
de dos caminos hacia la industrializacién definitiva.? Cuando utili-
z6 por primera vez el término en inglés, Hayami apel a €l para dar
cuenta del crecimiento de la produccién agricola en las tiltimas dé-
cada de la era Tokugawa que se logr6 cuando los campesinos adap-
taron sus métodos de cultivo para sustituir el poder de traccién del
ganado por un mayor esfuerzo humano: «En el Japén rural debié
producirse una conversién de “caballos de fuerza” a “hombres de
fuerza”. El término revolucién industriosa puede aplicarse a este
cambiox».10 .

: Desde entonces, Kauro Sugihara, Osamu Sa1to y otros autores
han empleado el término para referirse de forma mds general a un
proceso de industrializaci6n intensivo en trabajo, al que consideran
una alternativa al camino, intensivo en capital y recursos, que si-
guieron los paises occidentales para alcanzar el crecimiento econ6-
mico moderno.1! :

Fl contexto macroeconémico en el que el término se aplica en
Japén (y en general en Asia oriental) concuerda ampliamente con
el modelo de Boserup discutido en la seccién f)recedente. La adop-
cién de tecnologias intensivas en trabajo es el modo de-acoger el

aumento de la poblacién. El cultivo de arroz y la agricultura irriga- _

da permitian una intensificacién muchisimo mayor que los siste-
mas de cultivo mixtos de Europa; por tanto, las sociedades rurales
de Asia alcanzaron poblaciones considerablemente mds densas y
una produccién mds grande por unidad de tierra que lo que era co-
muin en Europa.!? : :

El aspecto microeconémico de la «industrializacién intensiva
en trabajo» hace hincapié en el‘hogar como una institucion que ab-
sorbe trabajo y desarrolla de forma asidua tecnologias que hacen un
uso intensivo de la mano de obra para mantener su viabilidad eco-
némica. Sin embargo, el concepto asidtico de revolucién industrio-
sa no concibe el hogar campesino como una entidad inmersa sim-
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plemente en un proceso de «autoexplotacién» para garantizarse una
subsistencia apenas exigua. En lugar de ello, la revolucién indus-
triosa prepara el hogar campesino para las tareas del crecimiento
econdémico moderno al mejorar la calidad de su trabajo. Saito des-
cribe el hogar campesino japonés como uno que impone disciplina
a sus miembros y planifica de forma cuidadosa no sélo €l desplie-
gue del trabajo familiar sino también la composicién de la familia
(el ntimero de hijos, los intervalos entre nacimientos y el orden de
los sexos del conjunto de los hermanos) con el fin de coordinar el
consumo, la produccién y la produccién de forma tal que sea posi-
ble garantizar la continuidad intergeneracional, protegerse de incer-
tidumbres a corto plazo y nivelar el consumo a lo largo de un ciclo
vital en el que la capacidad productiva del individuo es cambiante.

A lo largo de generaciones dedicadas a una planificacién semejan-
te, compleja, «racional», la familia campesina adquiri6 el capital
humano necesario para responder a las nuevas amenazas y oportu-
nidades de la industrializacién moderna.

Sugihara subraya la tendencia de los hogares campesinos japo-
neses a absorber el trabajo familiar mediante la combinacién de
agricultura y empleos secundarios. El autor contrasta esto con el
caso de Inglaterra, donde la agricultura y la industria rural tendian a
desarrollarse por separado en hogares especializados. Estos hoga-
TeS campesinos japoneses eran menos especializados, pero, al com-
binar muchas actividades en una inica émpresa, se convirtieron en
un campo de adiestramiento para formas de comportamiento admi-
nistrativo que demostrarfan ser ttiles para el mantenimiento de nu-
merosas actividades industriales de pequefia escala, intensivas en
trabajo, que resultaban aprdpiadas para una economia rica en mano
de obra, pero pobre en recursos. De forma similar, el elevado por-
centaje de personas auténomas habria, en opinién de Sugihara, sen-
tado las bases para las muchas empresas pequefias y medianas que
caracterizaron la industrializacién de Japén. El investigador resu-
me su argumento sefialando que:
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En la medida en que la industrializacién intensiva en trabajo
acogi6 el mejoramiento gradual de la calidad de 1a mano de obra,
ésta fue la principal ruta que permitié a la humanidad escapar de la
trampa maltusiana de la sobrepoblacién y la trampa ricardiana del
aumento del precio de los alimentos. Fue este circulo virtuoso, no la
disponibilidad repentina de vastos recursos en el Nuevo Mundo o
de tecnologias que ahorraban trabajo y esfuerzo, lo que sostuvo la
difusién global de la industrializacién durante los dos tltimos si-
glos.13

La revoluci6n industriosa de Asia oriental subraya el papel qhe
desempefiaron los recursos limitados en el desarrollo de los hogares
campesinos imaginativos, diligentes y disciplinados que, a su debi-
do tiempo, trasladarian estos atributos adquiridos con tanto esfuer-
zo al nuevo mundo industrial. En cambio, no insiste demasiado en
la especializacién y las relaciones de mercado. De hecho, buena
parte de la planificacién cuidadosa y las largas jornadas de trabajo
disciplinado sustituian la ausencia de mercados. Por ejemplo, la
planificacién familiar habria podido ser menos rigida si hubiera ha-
bido un trabajo de mercado para peones de labranza, mientras que
la especializaci6n agricola habria podido ir atin m4s lejos de haber
existido la posibilidad de pagar los impuestos en dinero en lugar de
en arroz.

Por iiltimo, la revolucién industriosa de Asia oriental es en
gran medida un fenémeno dependiente de la oferta. La actividad
industriosa formé a las personas para convertirlas en trabajado-
res mds productivos, pero no hizo de ellas consumidores mds acti-
vos e innovadores. La producci6n total crecié a expensas de’la
productividad laboral, lo que limitaba el podér adquisitivo rural.
Posteriormente, cuando esta mano de obra agricola de baja pro-
ductividad entr6 en el sector industrial, mantuvo los salarios bajos
también allf, lo que limit6 més aliﬁ‘-la~ expansion del mercado do-
méstico.!4 ‘ '
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Desde la perspectiva de Asia oriental, l1a industrializacién inten-
siva en trabajo distingue Oriente de Occidente, donde el crecimien-
to econémico fue consecuencia de procesos intensivos en capital y
en recursos. Las empresas familiares industriosas, flexibles, con
raices en el campesinado, tuvieron un papel destacado en los co-
mienzos de la industrializacién en Oriente, mientras que en Occi-
dente éste fue un proceso liderado por empresas y fébricas a gran
escala. No obstante, aunque esta caracterizacién no carece de un
nicleo de verdad, exagera la diferencia entre Oriente y Occidente
en las primeras etapas de la industrializacién al confundir el célebre
crecimiento experimentado por ciertos «sectores destacados» de la
revolucién industrial britdnica con el proceso mds amplio del creci-
miento econémico occidental, que, de forma muy similar a lo ocu-
rrido en Oriente, dependié durante mucho tiempo de la produccién
de hogares industriosos.

Existen, sin embargo, diferencias importantes entre las revolu-
ciones industriosas de Oriente y Occidente. No son la misma cosa,
y la principal diferencia la encontramos en la funcién, mucho mds
importante, que tuvieron los mercados y la especializacion en Eu-
ropa occidental. Este es el contexto en el que las aspiraciones de los
consumidores pudieron empezar a desempefiar un papel auténomo al
motivar un crecimiento adicional de la oferta de trabajo orientada
al mercado. En resumen, en estas dos versiones de la revolucion in-
dustriosa, los determinantes de la intensificacién del trabajo eran
béasicamente diferentes.

La productividad de la mano de obra europea en la agricultura
padecia las mismas inherentes presiones a la baja que en Asia, pero
se mantuvo significativamente alta. Las explicaciones para ello por
lo general se centran en una combinacién de control demografico y
tecnologia agricola. Las poblaciones europeas se ajustaron, con
brusquedad, a los recursos disponibles mediante controles indirec-
tos sobre la fertilidad moldeados por las reglas que gobernaban el
matrimonio, la denominada «pauta matrimonial europea» presenta-

ey
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da en el capitulo 1. Los mercados tienen una presencia prominente
en esta interpretacién demografica, pues sostiene que el acceso al
matrimonio (si alguien podia casarse y, de ser asi, a qué edad) estaba
regido por condiciones econdmicas de las que eran indicativos los
salarios, los alquileres de tierras y los precios de las mercancfas.’

Asimismo, los sistemas de cultivo mixtos que predominaban en
la mayor parte de Europa (en especial, al norte de la cuenca medite-
rrdnea) estaban en condiciones de complementar la mano de obra
humana con fuerzas agronémicas en su esfuerzo por mantener la
fertilidad del suelo ante la necesidad de una labranza més intensiva.
El uso de ganado, legumbres y tubérculos en sistemas de rotacién
conocidos como agricultura alternante y convertible tuvo como
consecuencias el aumento de la produccién ganadera (al aumentar
la oferta de pastos y forraje), la eliminacién de los afios de barbecho
y el mejoramiento de la fertilidad del suelo.!6 Para incrementar la
produccibn fisica estos sistemas necesitaban mds mano de obra por
unidad de tierra, sin duda, pero en un contexto de precios relativos
favorables podian incrementar el valor de la produccién todavia
mds. De nuevo, fueron las oportunidades ofrecidas por el mercado
mds que la presién demogréfica lo que determiné el momento y la
localizacion de la introduccion de estos sistemas de cultivo mds in-
tensos.1” : :

La clave para que se produjera un incremento de la productivi-
dad total antes del siglo XIx no se halla en la demogratfia o la tecno-
logia sino en la organizacién de los hogares como entidades econé-
micas. En el contexto europeo, el nuevo despliegue de los recursos
productivos de los hogares se produjo en respuesta a las oportuni-
dades ofrecidas por el mercado. Los hogares pasaron del contacto
con el mercado (la venta de bienes para complementar la produc-
cién doméstica) a la orientacién hacia el mercado (la venta de bie-
nes y de trabajo como base de la economia doméstica). Este cambio
no se debid principalmente a la presién demogréfica o la coercién
" institucional (aunque en ciertas épocas estos factores tuvieron un
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papel importante) sino en respuesta a las condiciones del mercado.
La adopci6n total de la orientacién hacia el mercado, o de la depen-
dencia respecto de éste, requiri6 a su vez cambios en el comporta-
miento de consumo doméstico.

L.OS INGRESOS DEL HOGAR

Las ganancias de los hogares derivadas de su actividad en el mer-
cado adoptan diversas formas, pero incluso en el siglo XVviI el traba-
jo asalariado era la fuente mds importante de ingresos monetarios
en gran parte de Europa noroccidental. De los salarios dependia un
ndmero grande y creciente de trabajadores que carecian de tierra
u otros recursos productivos, y el historial de los salarios reales del
largo siglo xvim no ofrece, a primera vista, demasiado potencial
para comportamientos de consumo innovadores o una cultura ma-
terial amplia. Medir el boder adquisitivo de los salarios estd lejos de
ser una tarea sencilla incluso en las mejores condiciones, y las limi-
taciones de la informacién que tenemos sobre la era preindustrial
son formidables; sin embargo, los estudios recientes coinciden de
forma unénime en que, salvo unos pocos casos excepcionales cir-
cunscritos espacial y temporalmente, el aumento de los salarios rea-
les alargo plazo fue escaso, o inexistente, en los primeros siglos de la
era moderna. : : .

La tabla 3.1 ofrece un panorama general de los salarios reales
urbanos en Europa noroccidental, meridional, central y oriental. Se
correlacionaron los indices del costo de la vida de cada ciudad para
permitir no sélo comparaciones entre diferentes periodos sino tam-
bién entre diferentes ciudades. Al establecer en cien el indice del
salario real londinense de 1500-1549, resulta de inmediato evidente
que:: 1) las principales ciudades de Europa noroccidental disfruta-
ban entonces de unos salarios reales sustancialmente més altos que
los que existian en el sur, centro y oriente del continente; 2) la bre-
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TABLA 3.1. Salarios de consumo reales de los trabajadores de la
construccién no cualificados: Europa occidental, meridional,
 central y oriental, 1500-1849
(Indice: Londres 1500-1549 = 100)

1500-1549 1650-1699 1700-1749 1750-1799 1800-1849

Europa

occidental

Londres 100 96 110 99 98 -
Amsterdam 97 98 107 98 79
Amberes 98 88 92 88 82
Paris 62 60 56 51 65 .
Europa

meridional 71 [52] 61 42 [30]
Europa

central y

oriental 74 66 58 55 48

Entre corchetes: cifra basada en un niimero reducido de testimonios.

Fuentes: Robert Allen, «The Great Divergence in European Wages and Prices
from the Middle Ages to the First World War», Explorations in Economic History
38 (2001), p. 428; Steven Broadberry y Bishupriya Gupta, «The Early Modern
Great Divergence: Wages, Prices and Economic Development in Europe and
Asia, 1500-1800», Journal of Economic History 59 (2006), p. 7.

cha entre Europa noroccidental y las demds regiones creci6 durante
el largo siglo xvim; y 3) la creciente superioridad relativa de Europa
noroccidental no adopt6 la forma de un aumento absoluto de los sa-
larios reales. El logro de Europa noroccidental fue limitado: resistir
el enorme deterioro del poder adquisitivo que experiment el resto
del continente. o

Esto a duras penas parece ser una base propicia para una revolu-
cién del consumo. Quizd debiéramos concentrar nuestra atencion
en el pais mas dindmico, desde un ﬁUnto de vista econdmico, en su
fase de mayor expansion. Los salaries reales en el Reino Unido en
la época de la revolucién industrial han sido, por supuesto, objeto
de un intenso escrutinio desde hace mucho tiempo. Los «optimis-

£ LRt
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TABLA 3.2. Indices de salarios reales:
Gran Bretara, 1770-1879

Década ) [Indice
1770-1779 100
1780-1789 105,5
1790-1799 113,1
1800-1809 112,2
1810-1819 107,8
1820-1829 1179
1830-1839 ‘ 124,2
1840-1849 130,3
1850-1859 1404
1860-1869 147,0
1870-1879 170,4

Fuentes: Charles Feinstein, «Pessimism Perpetuated:
Real Wages and the Standard of living in Britain
during and after the Industrial Revolution», Jour-
nal of Economic History 58 (1998), pp. 652-653.

tas» estaban convencidos de que era imposible que un logro tan
grande en términos de produccién y productividad no hubiera con-
seguido mejorar el nivel de vida de los contemporaneos; los «pesi-
mistas» estaban igual de convencidos de que una explotacién tan
intensa como para desencadenar la revolucién industrial tenfa que
haber empeorado las condiciones de vida de los trabajadores.!8

El «debate sobre el nivel de vida» resultante ha continuado en el
siglo Xx1, aunque ahora con menos pasién politica y mds sutileza
metodoldgica. Los cdlculos més reciente y completos del poder ad-
quisitivo britdnico, realizados por Charles Feinstein y resumidos en
la tabla 3.2, perpettian la posicién pesimista:

Desde la década de 1780 hasta el final de las guerras napoleéni—

“cas los ingresos nominales medios crecieron aproximadamente al
- mismo ritmo que el coste de la vida, y los ingresos reales medios
casi no experimentaron ningiin aumento. Después de 1815 hubo un
progreso lento, pero a mediados de la década de 1850 el nuevo indi-
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ce estaba todavia menos de un 30 por 100 por delante del nivel de
comienzos de la década de 1780. De acuerdo con estas nuevas prue-
bas, sélo a partir de finales de 1a década de 1750 pudo el trabajador
medio britdnico disfrutar de una mejora sustancial y continua de los
salarios reales.1?

Fuera de la Gran Bretafia en proceso de industrializacién, las
cosas eran todavia peores. La amplia coleccién de salarios reales
urbanos reunida por Soderberg, Jonsson y Persson pinta un cuadro
sombrio del deterioro que se produjo de 1730 a 1789. A lo largo de
este periodo el poder adquisitivo de los salarios, medido en términos
de la cantidad de pan o grano que permitian comprar, cay6 en casi
todas partes, en ciertas ocasiones a un ritmo de mds del 1 por 100
anual a lo largo de més de medio siglo. Y lo peor atin estaba por lle-
gar, pues el pronunciado aumento de los precios de los alimentos du-
rante la era revolucionaria y napolednica deprimid los salarios reales
a minimos histéricos en practicamente todas partes.20

Los «pesimistas» parecen haber ganado el debate, aunque no
* por las razones que habian esgrimido originalmente. Las pruebas
acumuladas sobre el prolongado estancamiento, cuando no descen-
s0, de los salarios reales han llegado acompafiadas de una revalora-
cién fundamental de la tasa de crecimiento macroecon6mico de la
economia britdnica durante las primeras décadas de la revolucién
industrial. La posicién revisionista no niega la importancia a largo
plazo de los nuevos avances tecnol6gicos y organizativos de esta
época, pero reduce de forma significativa su peso en la economia
global hasta muy avanzado el siglo x1x. La tabla 3.3 revela el alcan-
ce de la disminucién del crecimiento en el perfodo que va de 1700 a
1830, con los célculos de Deane y Cole como representantes de la
«concepcién tradicional», y los de Crafts y Harley como represen-
tantes de la posicion «revisionista». -._

La posicién revisionista deja poco é'spacio para un aumento sus-
tancial de la productividad laboral general, incluso cuando una
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«oleada de aparatos» barria Inglaterra.! Y resta a los cdlculos de
salarios reales de los pesimistas buena parte de su cardcter contrain-
tuitivo. Por otro lado, presenta la Inglaterra «preindustrial» como
una economia bastante més rica de lo que anteriormente se daba por
sentado; la raz6n para ello es sencilla: un menor crecimiento en el
perfodo 1760-1830 implica que en la economia anterior a 1760 la
renta per.cdpita debia de ser mds cercana a la del periodo posterior a
1830.22 Cuantas menos pruebas tenemos de que en este periodo se
haya producido un aumento de la productividad como consecuen-
cia del cambio tecnolégico, mas razones tenemos para concentrar-
nos en el aumento de la produccién a través del comportamiento in-
dustrioso.

TaBLA 3.3. Cdlculos sobre el aumento de la renta per
cdpita nacional britdnica (media de las tasas de
crecimiento anuales)

Periodo Deane y Cole Crafts y Harley

1700-1760 0,44 0,30
1760-1800 0,52 0,17
1800-1830 1,61 0,52
1830-1870 1,98 1,98

Segiin se resume en Joel Mokyr, «Accounting for the Indus-
trial Revolution», en Roderick Floud y Paul Johnson, eds.,
The Cambridge Economic History of Modern Britain, vol. 1,
Industrialisation, 1700-1860, Cambridge University Press,
Cambridge, 2004, pp. 4-10.

El concepto de revolucién industriosa nos invita a desplazar
nuestra atencién de los salarios diarios de los individuos a los in-
gresos anuales de los hogares. Al hacer esto, la tarifa salarial deja
de ser la variable clave y pasan a ocupar este lugar 1) el nimero de
dias de empleo pago al afio, 2) la participacion de las esposas y los
hijos en trabajos orientados al mercado y 3) la intensidad del es-
fuerzo laboral. Varias combinaciones de trabajo mds regular, traba-
jo més intenso y una mayor participacién de la fuerza de trabajo

P
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paga (una oferta mds eldstica de trabajo orientado al mercado) pu-
dieron haber superado la incapacidad de la tarifa salarial para dotar
a los hogares de los medios necesarios para satisfacer sus nuevas
aspiraciones de consumo.

Hay un nidmero considerable de pruebas, tanto directas como in-
directas, de que se produjeron cambios en las tres dimensiones del
comportamiento industrioso. De hecho, muchos de los «pesimis-
tas» més feroces en el debate sobre el nivel de vida han ofrecido
pruebas de la prolongacién de la jornada laboral, el aumento del
trabajo infantil y la supresién de los dias de fiesta y la irregularidad
laboral para respaldar la afirmacién de que, bajo el capitalismo, la
industrializaci6n trajo consigo una intensificacién del trabajo opre-
siva, no solicitada y antinatural. Cualquier aumento de los ingresos
reales resultante, se sostenia, se pagé caro con una erosién masiva
del tiempo de ocio. Volveré sobre estos argumentos hacia el final
de este capitulo.

EL ANO LABORAL

En la Europa de la Edad Media y comienzos de la era moderna,
los dias laborables los determinaba el calendario cristiano, que exi-
mia de trabajar todos los domingos y una serie de fiestas religiosas
que podian variar de una region a otra de acuerdo con la reputacion
local de los santos.?* Algunos de los dfas dedicados a un santo tam-
bién marcaban la celebracién de fiestas populares y carnavales,
cuando la mayor parte de la actividad laboral se suspendia durante
varios dias consecutivos. En los comienzos del perfodo moderno,
en algunos paises se afiadieron al calendario fiestas seculares o po-
liticas, que vinieron a sumarse a las fiestas religiosas, para marcar
aniversarios reales 0 conmemorar acontecimientos importantes. El
nimero de dias que dejaban de trabajarse variaba de una region a
otra y sufrié cambios a lo largo del tiempo. Al parecer, el nimero
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de fiestas de guardar aument6 después de la Peste Negra y en el si-
glo xv, hasta el punto que practicas habituales que durante muchisi-
mo tiempo se habian dado por sentadas terminaron siendo conside-
radas un problema. Christopher Dyer resume la situacion en este
periodo asi:

La desaprobacién de que eran objeto los oficiales que «se diver-
tfan en las calles», el intento de imponer contratos de un afio de du-
racién, las medidas encaminadas a reducir el ndmero de fiestas reli-
giosas y la censura creciente de los deportes y juegos que requerian
una gran inversi6n de tiempo contribuyen a reforzar la impresién de
que los patrones se esforzaban con ahinco por combatir la fuerte
preferencia por el ocio de los trabajadores.2*

Segtin la mayoria de los célculos, a finales del siglo xv habia
oficialmente entre 250 y 260 dias laborables al afio.?> A partir del
siglo XVI este maximo de ocio preindustrial (en tiempos modernos,
el niimero de dias de trabajo al afio volvié a este nivel en la mayor
parte de los paises occidentales s6lo después de las décadas de 1950
y 1960, con la introduccién de la semana laboral de cinco dias) em-
pez6 a ser atacado con severidad, en primer lugar y de forma mds
intensa por la Reforma protestante. La teologia reformista buscaba
introducir un calendario litirgico racional en el que no habia lugar
para los dias de los santos cristianos y, en la variante calvinista, con
muy poco espacio para la Cuaresma, el Adviento e incluso la Navi-
dad. En Inglaterra, el rey y su Iglesia llevaron a cabo esta reforma
del tiempo (en teorfa) mediante una norma de 1536 que abolié
aproximadamente 49 fiestas religiosas.26 En los Paises Bajos, un si-
nodo de la Iglesia reformada aboli6 fodas las fiestas religiosas en
1574 al declarar que sélo debia guardarse el sdbado. Casi de inme-
diato, la oposicién popular forzé al sinodo a ceder un poco y restau-
rar Navidad y el dfa siguiente, el dia de Afio Nuevo, el lunes de Pas-
cua, la Asuncién y el lunes de Pentecostés, seis dias en total.2” En
las tierras que se mantuvieron fieles a la Iglesia cat6lica romana, no
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se produjo una purificacién tan repentina, pero los dias dedicados a
los santos fueron reduciéndose por etapas durante un periodo de
tiempo muy largo. Asi, en Paris, el primer cambio sustancial que
afect6 a los trabajadores de la construccién se produjo en 1666,
cuando desaparecieron entre quince y veinte dias de santos; en to-
tal, s6lo se conservaron treinta.?® Cuanto mds se avanza hacia el
este y el sur, tanto mds tardios son los cambios. En Austlia, los pri-
meros pasos en este sentido llegaron con Marfa Teresa, que aboli6
veinticuatro dias festivos mediante un edicto (al que los austriacos
se opusieron con ufias y dientes) en 175429 i
Los edictos de los sinodos, arzobispos y monarcas eran precep-
tivos, y sus efectos sobre los mercados laborales (en oposicién a la
observancia religiosa) han de analizarse en términos de lo que per-
mitfan hacer y no tanto de lo que obligaban a hacer. Asi, aunque
permitfan ampliar el afio laboral en mds de un 20 por 100, de los
250-260 dias laborables al afio se pasé a un maximo de 307 dias, no
podian forzar a los trabajadores a ser més industriosos. De hecho,
es posible que en realidad redujeran el afio laboral todavia més que
los calendarios eclesidsticos. En la agricultura, una reduccién del
numero de dfas de guardar quiz4 haya permitido que los cultivado-
res trabajaran de forma més oportuna (por ejemplo, para responder

a condiciones climatolégicas amenazadoras), pero no tuvo por qué

traducirse en un aumento del esfuerzo total dedicado al trabajo.
Sélo la decision de cultivar de forma mds intensiva o dedicarse a
otras formas de actividad productiva habria podido «activar» el
nuevo tiempo disponible. Por consiguiente, sélo las pruebas empi-
ricas pueden revelamnos la verdadera duracion del afio laboral y
cudndo y en qué medida se utilizé realmente la nueva posibilidad
de trabajar més. ~

En los Paises Bajos, las néminas de las empresas pubhcas (ad-
ministraciones de pdlderes, muellesy fabricas de cuerdas de la ma-
rina, organismos municipales) evidencian que en la segunda mitad
del siglo XviI a més tardar se estaba aprovechando de forma regular
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el aumento del «potencial de trabajo» creado por el plumazo de un
clérigo en 1574. Mientras que en el siglo xvi los obreros no habrian
podido trabajar més de 3.100 horas al afio (incluido el tiempo de
descanso destinado para las comidas, unas dos horas diarias aproxi-
madamente), después de 1650 pasaban en el trabajo un total de
3.700 horas (contando, igualmente, el tiempo de los descansos para
comer, que seguia siendo de unas dos horas diarias). Un aumento
adicional del afio laboral potencial tuvo lugar a comienzos del siglo
X1X, a medida que el trabajo (bajo techo) en las horas de oscuridad
fue haciéndose cada vez mds comtin.30

En el caso de Inglaterra, la situacién es mds compleja, y en lo
que respecta a la velocidad con que se elimind la observancia de las
fiestas religiosas las opiniones de los estudiosos estdn divididas.
Hans-Joachim Voth ha arrojado luz sobre esta cuestién aprove-
chando los datos sobre la incidencia semanal de bautismos en Lud-
low, un pueblo de Shropshire, para detectar pruebas de ciertas ac-
tividades de ocio que habian tenido lugar nueve meses antes. Su
andlisis de regresién, llevado a cabo para periodos de veinte afios
desde 1558 hasta 1700, revel6 que «antes del estallido de la guerra
civil, las antiguas fiestas catlicas tenfan una influencia poderosa,
pero que estaba reduciéndose lentamente, sobre el momento de las
concepciones. Después de la Restauracién [hay un vacio en la in-
formacién disponible entre los afios 1646 y 1668], resulta imposi-
ble reconocer un vinculo entre la periodicidad de las concepciones
y los antiguos dias festivos».3! Aunque la técnica de medicién em-
pleada por Voth tiene limites definidos y Shropshire no es toda In-
glaterra, otros testimonios indican que se produjo cierta ampliacién
del afio laboral en la Inglaterra rural en el curso del siglo XVIL.

Un segundo enfoque para detectar cambios a largo plazo en el
esfuerzo laboral aprovecha las pruebas ofrecidas por la tendencia
de los salarios reales. Las famosas tablas de Phelps-Brown y Hop-
kins sobre la evolucién de los salarios de los albaiiiles a lo largo de
siete siglos revelan que el nivel de los salarios reales en el siglo xv
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era mucho mds alto que en los siglos siguientes, y esto no cambi6
hasta la segunda mitad del siglo x1X.32 Ahora bien, aunque hay ra-
zones s6lidas para rechazar una lectura literal de estos hallazgos,
las pautas generales que evidencian son vélidas, y han sido corro-
boradas por estudios sobre los paises vecinos y estudios locales
miés refinados. Gregory Clark e Ysbrand van der Werf aprovecha-
ron esta pauta de los salarios reales para crear una medida de la la-
boriosidad, y apelaron para ello a 1a conocida ley de Engels, una re-
gularidad revelada por los estudios de presupuestos del siglo XIX'y
confirmada ampliamente por investigaciones modernas. Segtin esta
ley, a medida que aumentan los ingresos, la proporcién de la renta
destinada a la compra de alimentos se reduce. Dado que los niveles
salariales de finales del siglo X1x concuerdan con un gasto medio en
comida de, aproximadamente, un 30 por 100 de la renta, y que la
fuerza laboral agricola necesaria para producir esa comida no supe-
raba el 25 por 100 del total, Clark y Van der Werf razonaron que, en
vista de que los salarios reales del siglo Xv eran similares, las pau-
tas de consumo también debian de serlo. La fuerza laboral necesa-
ria para producir la comida habria sido entonces mds grande, pues
la productividad laboral en este campo ciertamente aumentd en el
curso a lo largo del intervalo estudiado. El alcance preciso del au-
mento de la productividad en este perfodo es una cuestién polémi-
ca, pero incluso los célculos mds generosos sobre la fuerza laboral
dedicada a la agricultura necesaria en el siglo Xv consideran que
ésta suponia menos de un 40 por 100 del total.

Segiin esto, la estructura ocupacidnal del siglo xv debia de ser
bastante similar a la de mediados del siglo x1X, lo que, por supuesto,
no es cierto. A juzgar por el bajo nivel de urbanizacion y otras prue-
bas, la agricultura absorbia entonces una gran parte de la fuerza la-
boral: al menos un 60 por 100. La pregunta que se plantearon Clark
y Van der Werf fue la siguiente: «;Cémo es posible que la sociedad
medieval inglesa gastara sélo un tercio de sus ingresos en produc-
tos alimenticios, pero necesitara emplear a la mayoria de su pobla-
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cién en la agricultura?». La solucién de este rompecabezas sélo
puede ser que en el siglo XV la renta anual de los hogares era en
realidad mucho mds baja que lo que sugieren los salarios diarios
individuales, y que esto era asi porque la mayoria de las personas
«consumiany» sus elevados ingresos en ocio: trabajaban menos ho-

- ras y durante menos dias. Dado que consumian grandes cantidades

de ocio, la renta monetaria anual de los hogares del siglo XV era re-
ducida, y la mayor parte de 1a misma se destinaba a la compra de ali-
mentos. Esto hace que el nivel y la estructura de la demanda de con-
sumo vuelvan a ser coherentes con la estructura ocupacional.3® En
términos del modelo de distribucién del tiempo presentado en el ca-
pitulo 1, los bienes Z del siglo Xv eran intensivos en ocio.
Encontramos un tercer enfoque sobre la duracién del afio labo-
ral, mas directo que los anteriores, en, una vez mds, Hans-Joachim
Voth, que desarrollé6 una ingeniosa metodologia para reconstruir
informacién detallada sobre el uso del tiempo a partir de los testi-
monios de los testigos en el tribunal penal de Londres, el Old Bai-
ley. Sus fuentes (testigos que describen lo que estaban haciendo en
el momento del crimen) se comparan favorablemente con los resul-
tados de los estudios modernos sobre el uso del tiempo, que por lo
general se basan en la informacién proporcionada por los sujetos
mismos acerca de sus actividades.3* Este impresionante corpus de
informacién revela que en el periodo que va de 1750 a 1830 los lon-
dinenses incrementaron sus horas de trabajo al afio por lo menos en
un 40 por 100, 1a mayor parte de este aumento se habria producido
durante la segunda mitad del siglo xvim. Sus célculos independien-
tes sobre el trabajo no agricola en el norte de Inglaterra revelan un
aumento de un 18 por 100 en las horas de trabajo anuales, un incre-
mento menor, pero todavia notable. Una vez que se incluyen en el
calculo las pautas de trabajo de la agricultura (donde el aumento de
horas trabajadas aparece con anterioridad), Voth concluye que la
cantidad anual de horas de trabajo de la poblacién activa en su con-
junto aument6 entre un 20 y un 23 por 100, al pasar de aproximada-
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mente 2.700 horas a 3.700 horas. (S6lo en Londres, las horas de tra-
bajo al afio aumentaron de 2.300-2.400 a 3.300-3.400.)3

Este aumento fue consecuencia no de un incremento de las ho-
ras de trabajo diarias sino de la reduccién de las fiestas de guardar y
los denominados «lunes santos».3% De este modo, las pruebas pro-
porcionadas por los testimonios de los londinenses ante el tribunal
muestran que en la década de 1750 las pautas de ocio anteriores a la
reforma gozaban de muy buena salud; los artesanos, tenderos y jor-
naleros que testificaron en el Old Bailey continuaban observando
numerosos dias dedicados a santos en la década de 1750 y con fre-
cuencia también se tomaban libre el lunes (el «lunes santo»).37 Sin
embargo, en 1800 el mismo tipo de pruebas revela que los londi-
nenses se encontraban en el trabajo tanto en fechas que antes eran
dias de santo como la mayoria de los lunes. Finalmente, el sobrio
régimen prescrito siglos atrds por los reformistas protestantes habia
llegado a Londres (o, lo que quiza sea més correcto, a los gremios
de artesanos y la clase comercial londinenses). Los dias festivos ob-
servados por el Banco de Inglaterra, los bank holidays, siguieron
esta pauta: mientras que en 1761 el banco cerré 47 dias por este mo-
tivo, para 1834 s6lo habia cuatro bank holidays al afio. La transi-
cién a un afio laboral industrioso de unas 3.300 o 3.400 horas que se

produjo en Londres a lo largo de cincuenta afios habia empezado

antes fuera de la capital inglesa (donde Voth descubrié que los tra-
bajadores observaban muchas fiestas religiosas pero se. tomaban
pocos «lunes santos» en la década de 1750) y todavia més entre los
trabajadores dedicados a la agricultura, donde, por irénico que re-
sulte, la tradicién parece haber tenido menos peso que en la metr6-
poli. ‘ '

El estudio de Voth se centra en el tiempo de trabajo del indivi-
duo (var6n, adulto) con un empleo pago. No obstante, una gran pro-
porcién de la poblacién continuaba participando en actividades re-
lacionadas con el mercado no a través del trabajo asalariado, sino,
del todo o en parte, a través de la produccién de mercancias agrico-
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las, bienes manufacturados y servicios para la venta en el mercado.
Aqui, el comportamiento industrioso adopta la forma no sélo de
una reduccion del tiempo de ocio, sino también, y principalmente,
de una redireccién del tiempo productivo del hogar de las activida-
des domésticas hacia actividades orientadas al mercado. Semejante
reorganizacion del tiempo del hogar normalmente estuvo acompa-
fiada de una mayor especializaci6n. '

LA ESPECIALIZACION AGRICOLA

La especializacién en la agricultura durante el largo siglo xvi y
los progresos en productividad relacionados con ella constituyen
un tema muy amplio, pero aqui podemos resumirlos remitiéndonos
a los recientes estudios sobre la agricultura en Francia septentrional
(Philip Hoffman y George Grantham), Inglaterra (Mark Overton,
Gregory Clark y Robert Allan) y los Paises Bajos (Flandes: G. De-
jongh y Erik Thoen; Pafses Bajos: Bas van Bavel y Jan-Luiten van
Zanden). Todos han conseguido medir un aumento sustancial de la
productividad sin que se haya producido un mejoramiento corres-
pondiente de la tecnologfa. Grantham concluye que:

La innovacién técnica no fue una caracteristica central del au-
mento de la produccién agricola hasta la década de 1840, cuando la
aparicion de fertilizantes comerciales y la elaboracién de eqﬁjpos
mecdnicos para la cosecha empezaron a afectar de manera sigm'ﬁ—
cativa los métodos de produccién. En lugar de ello, hasta ese mo-
mento el aumento de la produccién dependié mds de un uso intensi-
vo de las tecnologias conocidas que de métodos novedosos.38

Lo que descubrié Grantham para el caso de Francia septentrio-
nal en-los cien afios anteriores a 1840, lo descubrié Gregory Clark
para el caso de Inglaterra en los doscientos afios anteriores a 1840:
la produccién por trabajador aument6 un 50 por 100, pero sélo un
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15 por 100 de este incremento puede atribuirse a progresos técni-
cos; el resto, en su opinién, es consecuencia de la reduccién del
tiempo del ocio y de un trabajo més intenso.3 En los Paises Bajos,
las variaciones en la experiencia de cada regién complican la histo-
ria, pero casi en todas partes el aumento de la produccién agricola
(productividad de la tierra) fue sustancial y usualmente estuvo
acompaiiado de una intensificacién del trabajo significativa.*0 En
términos generales, en 1800 amplias areas de Europa septentrional
habian logrado reducir el trabajo necesario por hectolitro de grano
producido de los entre seis y ocho dias de labores imperantes en el
siglo XVI a cuatro o cinco, mientras que los rendimientos por hecta-
rea pasaron de entre ocho y diez hectolitros a entre doce y quince.4!

Laidea de que la tasa de urbanizacién es un buen indicador ge-
neral de la productividad agricola continda considerdndose vélida:
cuanto mds alta es la productividad del trabajo agricola, mayor es el
porcentaje de la poblacién que, liberada del trabajo en el campo, se
marcha a los centros urbanos.*2 De acuerdo a este estdndar, Europa
debié de haber experimentado una urbanizacién vigorosa; no obs-
tante, lo cierto es que a comienzos de la era moderna poco habia
cambiado en este sentido: las poblaciones urbanas, en pueblos de
por lo menos 5.000 habitantes, habian crecido de forma modesta

deun 10 aun 13 por 100 del total entre 1500 y 1800. Aunquelaci-

fra de 1800 casi triplica el porcentaje de poblacién urbana de China,
es aproximadamente igual que el de Jap6n en esa misma fecha.*

" La poblacién europea continué siendo abrumadoramente rural
hasta el siglo XIX, es cierto, pero no abrumadoramente agricola, al
menos no si el empleo se define por la cantidad de dias de trabajo de-
dicados a una actividad en lugar de por la persistencia de un vinculo
minimo con la tierra.

En Europa, el porcentaje de poblacién urbana es sencillamente
un pobre indicativo de la diversificacién ocupacional. A medida
que la poblacién rural se organizé en redes comerciales més efica-
ces, fue adquiriendo un caricter ocupacional més complejo. En tér-
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minos generales, mientras que a comienzos del siglo xv1 el 75 por

© 100 del tiempo dedicado al trabajo se destinaba a la agricultura (50

por 100 al cultivo de cereales), para 1800 esta cifra habia caido al
50 por 100 (30 por 100 al cultivo de cereales) a medida que surgia y
se desarrollaba una poblacién de artesanos, trabajadores de la indus-
tria, transportistas y similares para, por asi decirlo, llenar los inters-
ticios de la vida econémica rural, aprovechando las oportunidades
creadas por un sistema de mercado en proceso de maduracién y es-
tableciendo las bases de la revolucién industrial, un acontecimiento
que vino a continuar, no a iniciar, el proceso de crecimiento econ6-
mico de Europa noroccidental.45 Véase la figura 3.2.
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Ficura 3.2. Porciones de la poblacién europea en cuatro categorias,
1500-1800.
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El incremento de la produccién agricola en el largo siglo Xvir
fue una respuesta endégena a las oportunidades creadas por el mer-
cado, algo que, como ha mostrado Hoffman, est4 estrechamente re-
lacionado con el desarrollo urbano. La respuesta fue trabajar més y
mds duro y aumentar y reorientar la produccién hacia el mercado.
Como sefiala Grantham, «es la historia de los mercados més que la
historia de la tecnologfa lo que explica el crecimiento de la produc-
tividad del trabajo agricola en la “economia organica tardia”».46

Al otro lado del Atlantico, en Norteamérica, los filésofos po-
dian imaginar que estaba surgiendo una sociedad arcddica de pe-
queiios terratenientes autosuficientes, decididos a plantar las virtu-
des republicanas clésicas en un paraiso en el que habia tierras en
abundancia. Esto es una ilusién (el mito jeffersoniano) a la que los
historiadores estadounidenses se mantuvieron sorprendentemente
leales durante mucho tiempo, al suponer, como muchos de ellos
contindan haciendo, que los colonos americanos condenaban la
mentalidad comercial moderna y que fue sélo hacia 1830, con Jack-
son en la presidencia, cuando una «revolucién del mercado» vino a
expulsar a los estadounidenses de su paraiso terrenal, como la ser-
piente en el jardin del Edén.#” No obstante, los contemporaneos co-
nocian mejor la situacién del siglo Xvim y con frecuencia se refirie-

ron a la sorprendente penetracién de la cultura material britdnica y,

con ello, su régimen comercial incluso en los mas remotos lugares
de Norteamérica. Como escribié un panfletista neoyorquino en
1768, los colonos saqueaban «los mares y los territorios salvajes de
América ... para pagar [bienes de consumo importados] y con el
mismo fin se cultivan las tierras mejoradas».*® Desde una fecha
temprana los colonos de la Norteamérica britdnica empezaron a
concebir la abundancia de tierras de su entorno no como una plata-
forma para la autosuficiencia sino como un recurso con el cual parti-
cipar (a través de una avalancha de tabaco, arroz, afiil, trigo, pesca-
do, madera y alquitrdn puestos a la venta) en las ofertas de consumo
de la economfia atldntica. '
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LA PROTOINDUSTRIA

La especializacién agricola no fue el dnico camino hacia una
dedicacién del tiempo de trabajo de los hogares al mercado cada
vez mayor. Bien fuera una alternativa a la especializacién agricola
(en aquellos casos en los que ésta no fuera una opcién viable debido
a la pobreza de los suelos, las dimensiones reducidas de las granjas
o lo remoto de su ubicacién) o un complemento de la misma (como
parte de una divisién del trabaJo mtema) los hogares rurales se
orientaron de forma creciente a lo que se ha denommado la «pro-
toindustria». ‘

El término pr otozndusn ia se ut1hza (norma]mente) para desig-
nar la produccién doméstica de manufacturas para su venta en mer-
cados no locales, no para su consumo dentro del hogar o su venta
local. Este tipo de actividad alcanzé posiciones de importancia en
muchas regiones europeas, pero en especial en Europa norocciden-
tal, que fue testigo del surgimiento de densos niicleos de actividad
industrial rural en Francia septentrional, Flandes, el oriente de los
Paises Bajos y varias partes de Gran Bretafia. Aunque la organiza-
cién y financiacién de la produccién protoindustrial comiinmente
dependia de comerciantes urbanos, los procesos de produccion em-
pleaban tecnologias caseras de pequefia escala. Esta produccién do-
méstica estaba centrada principalmente en los textiles (el hilado y
tejido del lino, 1a lana y el algodén), pero también inclufa la fabrica-
cién de una amplia variedad de productos de metal, cuero, madera y
cerdmica.*? V

La protoindustria fue partlcularmente unportante al redmglr el
trabajo de las mujeres y los nifios hacia el mercado y usar de forma
eficaz la mano de obra atrapada en Ia ociosidad y el desempleo de-
bido a las restricciones estacionales de la agricultura. El estudio
pionero sobre este tema de Joan Thirsk hacia hincapié en especial
en lo decisivo que fue esta activacién del trabajo doméstico en la
Inglaterra del siglo XvII, y subrayaba el crecimiento de la demanda
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de la miriada de fruslerfas que se producian de esta forma, al que
considera igualmente significativo. Inicialmente, es posible que la
pobreza fuera lo que empujara a muchas familias rurales en esta di-
recci6n, pero Thirsk nos advierte que el aumento de la demanda fue
simultdneo:

Podemos identificar numerosas comunidades en el reino, en es-
pecial en las ciudades y en las 4reas dedicadas al pastoreo y la in-
dustria, en las que las clases trabajadoras contaban en 1700 con di-
nero en efectivo para gastar en bienes de consumo que no habna
tenido lugar en su presupuesto en 1550: pucheros de latdn, sartenes
de hierro, platos de barro cocido, calcetines tejidos e incluso efca-
jes para adornar gorras y delantales.’0

En resumen, «el poder adquisitivo y la capacidad productiva se
sostenian mutuamente».’! Lo que equivale a decir que se estaba su-
perando el «problema de coordinacién» (descrito en el capitulo an-
terior), y Thirsk se esmerd en particular por llamar la atencion so-
bre el papel que desempefiaron las mujeres tanto como productoras
protoindustriales como consumidoras entusiastas de bienes cuyo
caracter prosaico hizo que fueran ignorados (por los historiadores
varones) por el simple hecho de que sus compradores eran princi-
palmente mujeres.>?

Debo extenderme con mds detalle en la cuestién de la protoin-

dustria para clarificar su lugar en la organizacién doméstica del ho-
gar industrioso. Lo que se ha etiquetado como putting-out system,
Verlagssytem o, sencillamente, industria rural, esto es, la produc-
cién doméstica de bienes por encargo, se convirti6 en una caracte-
ristica notable en varias regiones de Europa a lo largo del largo si-
glo xvim, antes de contraerse abruptamente en el xiX debido al
impacto de la industria basada en la fabrica. A partir de la década de
1970, los historiadores y los economistas aplicaron a este fenome-
no el término protoindustria y buscaron teorizar su relacién con,
entre otras cosas, el capitalismo, la industria moderna, la proletari-

LA OFERTA DE TRABAJO 125

zacion, las relaciones de género, la formacién y la estructura de la
familia y el crecimiento demografico.53 Sin embargo, en la abun-
dante literatura generada por este exceso de desarrollos tedricoss4
existe un vacio muy sobresaliente (aparte de las tempranas observa-
ciones de Thirsk que acabamos de citar), a saber, la consideracién
de la protoindustria como una adaptacién a una economia mercantil
en expansion y sus nuevas opciones de consumo.53

Un concepto fundamental para buena parte de estos desarrollos
teéricos, y muy influyente en la historia de la familia como en la
historia feminista en general, es el de «economia familiar», que de-
fine a la familia como una entidad basada en la cohabitacién y una
unidad laboral. En la «economia familiar», los miembros de la fa-
milia participan de forma cooperativa, codo con codo en una misma
empresa regida por los objetivos econémicos dirigidos mis a la sa-
tisfaccion que a la maximizacién.s Los hogares del tipo previsto
por esta nocién son una formacién social precapitalista que busca
ante todo la preservacién y perpetuacion de su autonomia e integri-
dad o, si se prefiere, de su autosuficiencia. Los hogares campesinos
y artesanales representan los «tipos ideales» de la economfa fami-
liar.57 Por iiltimo, la economfa familiar ha sido considerada por los
historiadores del trabajo femenino como una especie de «edad do-
rada» de éste: como parte de una comunidad trabajadora centrada
en la familia, las mujeres tenfan una participacién equitativa en el
mundo del trabajo.58

{Qué sucedid con esta economia familiar cuando el poder cre-
ciente de las fuerzas capitalistas del mercado amenazé la autono-
mia de los hogares campesinos o artesanales? ;A través de qué pro-
ceso fue que la economia familiar de antafio se transformé en la
«economia familiar de consumo» de la sociedad industrial moder-
na, en la que el hogar se ve despojado de sus funciones productivas
para encargarse tinicamente de la organizacién del consumo? La
estratificacion social presionaba la economia familiar, algo que tie-
ne su manifestacién més evidente en el desarrollo a lo largo y ancho
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de Europa occidental del estrato social de los subcampesinos. Se-
gin Hans Medick, y otros interesados en detectar los mecanismos
a través de los cuales las sociedades agrarias tradicionales consi-
guieron realizar la transicién al capitalismo, estas unterbauerliche
Schichten (familias sin tierra o sin tierra suficiente) emprendieron
aventuras protoindustriales como parte de una estrategia encami-
nada a preservar tanto como fuera posible su antigua forma de vida
y, especificamente, las normas de la economia familiar. Ante la
descomposicién de la sociedad campesina tradicional, las familias
recurrieron al trabajo artesanal industrioso, donde, en tanto repre-
sentantes de la vieja mentalidad en un escenario econémico nuevo,
exhibieron lo que Max Weber describié como «la tenaz resistencia
de este leitmotiv precapitalista» hasta su completa proletariza-
cién.” Esta innovacién animada por una mentalidad anacrénica (o
gleichzeitige Ungleichzeitigkeif) condujo a estas familias a la «au-
toexplotacién» de su trabajo debido a «la inercia de la [idea de 1a]
economia familiar tradicional como una unidad de trabajo, consu-
mo y reproduccién que se autorregulaba».0 Sin embargo, en dltima
instancia, esta estrategia no tenfa forma de triunfar. En la obra de
Franklin Mendels y David Levine se presenta a’la familia protoin-
dustrial como una entidad motivada. por las metas de la economia

familiar pero que tendia, sin advertirlo pero de forma inexorable, a

socavarse y acelerar el proceso de proletarizacién debido a la falta
de autocontrol demografico.6! La protoindustria aportd a la revolu-
cién industrial sus trabajadores, no sus consumidores.

Medick, llevando el argumento mds lejos atin, consideré que la
familia protoindustrial desarrollaba un «modo de produccién» dis-
tinto en la medida en que-sus intereses divergian de los del campe-
sinado, el sector del que provenia y en medio del cual vivia. Este
modo de produccién destacaba por aunar de forma bastante iguali-
taria el trabajo familiar en una empresa comin. Segiin Medick, la
protoindustria «devolvié al hombre al hogar», y para apoyar esta
idea cita a un zapatero de Northampton:
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Ningtin hombre puede vivir sin ayuda; tiene que contar con toda
una familia que trabaje, porque en solitario se le paga tan mal que
escasamente puede obtener lo que necesita para vivir ... Tan pronto
[los hijos] son lo bastante grandes como para manejar una lezna,
tienen la obligacién de bajar aqui y ponerse a trabajar.52

Esta familia trabajadora vivia en unas circunstancias materiales
que condujeron al desarrollo de una cultura caracteristica. Por un
lado, «el café, el té y el alcohol se convirtieron en estimulantes ne-
cesarios a medida que las condiciones de produccion se deteriora-
ron y el trabajo se hizo mds degradante»; por otro, «la sensualidad y
la sexualidad pudieron desarrollarse con mucha mds libertad en el
contexto de socializacién de pares que ofrecian los artesanos rura-
les que en las comunidades de campesinos propietarios de tierras».63
Con el tiempo, tales familias se despojaron de cualquier sancién ma-
terial (herencia) que atara a los hijos adultos, los cuales eran libres
de dejar el hogar, casarse y fundar una nueva familia nuclear. Estas
toscas familias trabajadoras (con el marido y la esposa dedicados a
trabajar codo con codo y explotar a sus hijos, «el capital del hombre
pobre», se fueron alejando de forma progresiva de las normas de la
sociedad de campesinos y artesanos tradicional para formar su pro-
letariado. Aqui, de nuevo, la protoindustria proporciona al capitalis-
mo sus trabajadores, no sus consumidores.55

Las conclusiones que los historiadores han sacado de esta htera—
tura, en especial a través del influyente trabajo de Tilly y Scott, son
las siguientes: 1) la protoindustria fue una respuesta a la pobreza, y
usualmente una respuesta que a largo plazo reforzoé e intensificé la
pauperizacién (allan6 el camino hacia la proletarizacién, un prerre-
quisito de la industrializacién moderna); 2) la familia protoindus-
trial era una unidad que aunaba el trabajo de sus miembros en un in-
tento de preservar la economia familiar tradicional contra todos los
prondsticos (su cultura hibrida la convirtié en un modo de produc-
cién intermedio); y 3) el marido y la esposa, de hecho, 1a familia en
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su totalidad, trabajaban de forma cooperativa, sin que hubiera una
divisién del trabajo pronunciada u opresiva. La protoindustria fue
el dltimo vestigio de un mundo precapitalista que sabia acoger el
trabajo femenino, algo que llegaria a su fin con el desarrollo de «es-
feras separadas» para hombres y mujeres.

La carga de la prueba en lo referente a la protoindustria en Euro-
pa noroccidental nos obliga a cuestionar todas estas tres conclusio-
nes generales. El problema clave con cada uno reside en dar por
sentado que el hogar protoindustrial, fiel al ideal de la economia fa-
miliar, funcionaba como una unidad cooperativa de produccién y
trabajo. En realidad, los participantes en el trabajo protoindustrial
eran normalmente individuos, no unidades familiares enteras. El
estrato social formado por los subcampesinos obtenia su sustento a
partir de actividades muy diferentes orientadas al mercado que rara
vez suponian el trabajo conjunto de maridos y esposas, y en mu-
chos casos las estrategias adaptativas de estos hogares los alejaron
de la proletarizacién, en lugar de empujarlos a ella.66 Pamela Shar-
pe ha mostrado que la mayoria de las mujeres que trabajaban como
hilanderas en la industria del estambre en Yorkshire o haciendo en-
cajes en Devon no estaban, en ningiin sentido, complementando el
trabajo de sus maridos; el estudio de Peter Earle sobre las mujeres
trabajadoras en Londres, basado en declaraciones ante los tribuna-

les, hall6 que sélo una mujer-de cada diez trabajaba en el mismo

oficio que su marido en el periodo que va de 1695 a 1725.67 El estu-
dio de Liana Vardi sobre la protoindustria en Francia septentrional
durante el siglo Xvi pone énfasis en el espiritu empresarial de los
aldeanos.®® El estudio de Ulrich Pfister sobre el cant6n de Ziirich
destacd la enorme variedad de formas de la industria rural; el traba-
jo familiar cooperativo no era mas que una de esas formas y en nin-
glin sentido la mds importante.® Concentrandose especificamente
en los hogares campesinos, Martine Segalen identificé 69 tareas
distintas que llevaban a cabo las familias campesinas francesas del
siglo X1x; la inmensa mayoria de esas tareas no eran realizadas en
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comuin por el marido y la esposa, ni siquiera cuando su trabajo con-
tribuia a la empresa conjunta de la economia familiar.” De forma
similar, el estudio pionero de Frederic Le Play sobre los presupues-
tos familiares a mediados del siglo x1x descubri6 que en el 80 por
100 de las 36 familias investigadas las esposas trabajaban, al menos
parte del afio, para individuos que no eran miembros de la familia.”!
Una visién mds general es la de Michael Anderson, cuya revisién
de la historia familiar brit4nica le llevé a la conclusién de que «en
gran parte de Inglaterra ha pasado muchisimo tiempo desde que la
mayoria de los padres y los hijos trabajaban juntos en una economia
doméstica unitaria, con sede en su propio hogar o en los alrededo-
res inmediatos».”2

Estas unidades familiares no formaban por lo general una tnica
unidad laboral y no cargaban consigo las mentalidades que les ads-
cribieron, sin muchas pruebas, quienes construyeron el concepto de
la economia familiar. El talén de Aquiles de este concepto es la
afirmacién ahistdrica de que en el campo la diferenciacién social y
el trabajo asalariado eran novedades que se difundieron con la acti-
vidad protoindustrial, lo que obligé a la poblacién a una ruptura sii-
bita y dolorosa con las formas de vida tradicional. El trabajo asala-
riado, las familias sin tierra y los empleos miltiples habian sido
caracteristicos de la mayor parte de Europa occidental durante un
periodo mucho més largo, y en este contexto la pauta imperante era
el trabajo individual, no el trabajo colectivo de la familia. Por xilti-
mo, es imposible encontrar una «edad dorada» del trabajo femeni-
no dentro de este modo de produccién imaginario. Como ha sefiala-
do Ad Knotter en su completa revisién y critica del concepto de
economia familiar: «La mano de obra femenina estaba confinada a
ocupaciohes que no requerian mucha destreza, tenian poco estatus
y se pagaban mal tanto en la Edad Media como a comienzos de la
era moderna y en el periodo industrial moderno».7 Lo que Knotter
concluye para Europa occidental en su conjunto ha sido corrobora-
do para el caso especifico de Inglaterra, donde desde hacia mucho
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tiempo se pensaba que un capitalismo precoz y la revolucién indus-
trial habfan socavado el lugar de las mujeres en los mercados de tra-
bajo y las habfan confiando, antes que a sus hermanas de otros luga-
res, a la «esfera separada» del hogar.”#

Me he extendido sobre este tema para despejar el terreno de la es-
pesa capa de maleza derivada de la teorizacién protoindustrial y fe-
minista con el fin de mostrar, con mayor claridad, el hogar como una
entidad adaptativa, capaz de disefiar estrategias para responder a las
oportunidades y las amenazas del mercado, en lugar de tener que car-
gar con el fatidico lastre del rezago y los atavismos culturales. El lar-
go siglo xvi de los hogares industriosos exhibié una continuidad
sustancial, a pesar de los enormes cambios que, indudablemente, se
produjeron en la vida econ6mica, cultural y politica de Europa. Las
convenciones de la periodizaci6n a la que los historiadores de Euro-
paestén tan acostumbrados no tienen por qué aplicarse a todas las di-
mensiones de la experiencia hist6rica.” En este sentido, es impor-
tante confirmar que ni el «capitalismo emergente», en general, ni la
revolucién industrial britdnica, en particular, alteraron las pautas ba-
sicas de la dedicacién de las mujeres al trabajo orientado al mercado.
Con el paso del tiempo surgieron nuevas oportunidades en algunos
sectores y desaparecieron en otros, pero los intentos por medir la tasa

de participaci6n de las mujeres en la fuerza de trabajo en la primera.

mitad del siglo XIxX, pese que-tales esfuerzos son inevitablemente
aproximados, ponen de manifiesto que ésta fue tan alta que no volvi6
a serlo hasta décadas recientes yque, incluso, fue més elevada que la
que se observé en las economias en desarrollo del siglo Xx.76

La protoindustria, independientemente de qué otra cosa haya po-
dido ser, fue ante todo una forma de intensificacién del trabajo, una
estrategia del hogar industrioso. Introdujo en la economia de merca-
do trabajo «marginal», con frecuericia en temporadas marginales y
localizado en zonas marginales. Por o general, los trabajadores pro-
toindustriales no tenfan contacto directo con los consumidores y de-
pendian de intermediarios, los comerciantes que organizaban la
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produccién y encontraban mercados para sus productos. Sin embar-
go, en el largo siglo X1X surgieron también otras formas de trabajo
industrioso que dependian de un contacto més cercano y directo con
los consumidores. Muchas especialidades del sector del vestido
ofrecian nuevas oportunidades para el trabajo industrioso, en particu-
lar para las mujeres.

LA ROPA Y LAS TIENDAS

Desde mediados del siglo Xv1I tuvo lugar una importante trans-
formacién en la estructura de la industria del vestido. Los hombres
habian controlado siempre la confeccién de los vestidos, indepen-
dientemente del sexo de su destinatario. Sin embargo, la nueva
moda del pafio, un vestido femenino drapeado, suelto, hecho con
telas ligeras de lino y algodén, representd en més de un sentido un
giro lejos de los pesados vestidos de lana anteriores. Desde el prin-
cipio, la confeccién de los pafios fue una labor de mujeres. Después
de tener que hacer frente a las demandas interpuestas por los gre-
mios en Londres y Parfs (donde en 1675 consiguieron que se las re-
conociera), las fabricantes de pafios vinculadas con sombrererias y
tiendas de corte y confeccién crearon una industria de moda feme-
nina elegante en las grandes ciudades. Para el siglo X111, la penetra-
cién continua de estas modas en las clases inferiores también colo-
c6 en manos femeninas la fabricacién de la ropa exterior de la
mujer plebeya.”’ El mismo proceso se desarrollé en los Paises Ba-
jos. Desde finales del siglo XVII, las costureras (naaisters), que no
estaban agremiadas, fueron ganando terreno en competencia con
los gremios de sastres (varones) a medida que las nuevas modas,
textiles y técnicas de produccién incrementaban la demanda de ves-
tidos para mujer. En el siglo Xvim, las costureras entraron a formar
parte del sistema de gremios en muchas ciudades y dominaban la
produccién de ropa exterior femenina.”
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Beverly Lemire sigue esta historia todavia mas abajo, hasta los
talleres que surgieron para producir uniformes militares (slopse-
llers) y muchas otras prendas de uso cotidiano. Mientras que la
confeccién de pafios, incluso en el campo, era una ocupacion refi-
nada «para las hijas de las categorias medias», Lemire sefiala que

las mujeres de las clases bajas utilizaban sus agujas para coser 10pa
hecha en grandes talleres, trastiendas de locales comerciales, desva-
nes y habitaciones de casas de huéspedes. Estos eran los escenarios
de una amplia infraestructura manufacturera femenina de la que en
gran parte no se tiene constancia.”

Esta «amplia infraestructura» constitufa una industria de laropa
hecha, algo que, segdn pensaban los historiadores antes, 00 habia
surgido hasta el siglo XIX. En la actualidad, «no hay duda alguna de
que la ropa hecha apareci6, y posiblemente se generaliz6, en el si-
glo xvii».80

De forma simultinea a estos desarrollos, la confeccién de ropa
dentro de los hogares pasé a ser insignificante. En 1797 sir Frederic
Morton Eden se quejaba de las familias trabajadoras de Inglaterra
meridional: «Sus esposas rara vez cosen alguna prenda de vestir,
con excepcién de 1a que hacen y remiendan para los hijos» .81

Cuando a esta historia de la producci6n y distribucién informal - -

de ropa hecha se le suma el comercio de vestidos de segunda mano
(robados 0 no), es posible apreciar la evocacion que Lemire hace de
la laboriosidad de las mujeres inglesas:

De un extremo a otro de las calles de ciudades y pueblos, asi
como en todos los barrios obreros de Inglaterra, habia tiendas, ten-
deretes y cuartos de estar, en los que las mujeres con €scaso capital
negociaban y vendfan ropa y toda clase de utensilios domésticos.??

Con todo, desde una perspectiva mas amplia, 1a historia del sec-
tor textil y la industria del vestido es 1a de cémo un enorme aumen-
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to de la demanda (del que nos ocuparemos en el capitulo 4) condu-
jo ala sustitucién de los viejos oficios, usualmente controlados por
gremios, por métodos de produccién y sistemas de distribucién
nuevos. En muchas partes de Europa noroccidental, los sastres, mo-
distos, comerciantes de géneros, costureras y vendedores de ropa
de segunda mano invadieron terrenos antes reservados a cada uno
para lograr abastecer con mds flexibilidad un mercado de prendas
de vestir que recientemente se habia hecho dindmico y variado.

Lemire destaca la naturaleza informal e irregular de estas activi-
dades industriosas en la produccidn y distribucién de ropa, algo que
puede extenderse al amplio mundo del comercio al por menor de
los siglos xvir y XiX. El desarrollo de las redes de comercio mino-
rista (que discutiremos con més detalle en el capitulo 4) aument6 en
este periodo gracias a los miembros de la clase trabajadora con es-
piritu empresarial que se dedicaron a la venta ambulante, la buho-
neria y la gestién de tiendas y tabernas. John Benson, que ha histo-
riado la labor .de estos «capitalistas del penique», confiesa al
respecto que:

- Es tan dificil determinar la cantidad de aspirantes a taberneros o
tenderos que consiguieron transformar sus suefios en realidad como
calcular la cantidad de capitalistas del penique dedicados a la venta
callejera. Muchas, acaso la mayorfa, de las tiendas y cervecerias
propiedad de miembros de la clase trabajadora eran administradas
por mujeres a tiempo parcial, por lo que rara vez figuran en los re-
sultados de los censos.®3 )

De forma similar, Adolphe-Lambert Quetelet, que dirigié un fa-
moso censo realizado en Bélgica en 1846, aseguraba que pruebas
independientes revelaban una omisién enorme en el nimero de ca-
berets, establecimientos informales para beber que se habian multi-
plicado por Bélgica y Francia a lo largo del siglo anterior, de los
cuales, opinaba, debia de haber uno por cada quince o veinte ho-
gares.84

gty
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Esta proliferacién de las ventas al por menor nos advierte sobre
la forma especifica que adopt6 la divisi6n del trabajo en el largo si-
glo xvim. E. A. Wrigley sefiala que «la mayoria de quienes vivian
en el campo pero ya no eran capaces de hallar trabajo en el cultivo
de 1a tierra optaron, no por la industria, sino por los oficios y servi-
cios tradicionales ... [En una fecha tan tardia como 1831] los adul-
tos empleados en las manufacturas constituian apenas el 10 por 100
de los varones adultos trabajadores, mientras que en el comercio al
pormenor y las artesanfas éstos eran el 32 por 100».85 El empleo fe-
menino, pese a lo dificil que resulta cuantificarlo, habria aumenta-
do todavia més rdpido: las mujeres atendian tanto cervecerias y ba-
res, como las numerosas tiendas de ropa documentadas por Lemire,
ademas de muchas boutiques de moda. De hecho, podria hablarse
de una feminizacién gradual del comercio minorista.8

ESTUDIOS DE PRESUPUESTOS DE LOS HOGARES INDUSTRIOSOS
Una vez que el concepto de actividad protoindustrial se entien-

de en el contexto apropiado del hogar, estamos preparados para ver
el aumento de 1a oferta de trabajo orientada al mercado, en especial,

la de mujeres y nifios, bajo una luz més favorable ala revoluciénin-

dustriosa. Dificilmente puedepedirse una guia contemporénea me-
jor sobre este comportamiento que la que nos ofrece Daniel Defoe,
a quien con justicia podemos considerar el cronista de la revolucién
industriosa. Defoe describi6 el fenémeno de la signiente forma:

Un pobre hombre trabajador que sale afuera para trabajar cada
dfa, labrando la tierra, poniendo cercas, cavando zanjas, trillando,
acarreando, etc., y lleva a casa su salario de 1a semana, entre ochoy
doce peniques diarios ...; si tiene una esposa y tres o cuatro hijos
que alimentar, y éstos poco 0 nada consiguen por s{ mismos, ha de
trabajar duro y vivir pobremente ...
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Pero si la esposa e hijos de este hombre pueden al mismo tiem-
po conseguir un empleo, si en la casa de al lado o en la préxima al-
dea vive un sastre, un fabricante de pafios o un tejedor de lanas; el
fabricante envia semanalmente a la mujer pobre lana cardada para
su hilado, y asi ella gana ocho o nueve peniques diarios en su casa;
el tejedor manda traer a sus dos hijos pequefios, y ellos trabajan jun-
to al telar, devanando, llenando las bobinas, etc., y las dos hijas ma-
yores hilan en casa con su madre, y éstas ganan tres o cuatro peni-
ques diarios. De esta forma, la familia en su conjunto gana en casa
tanto como el padre fuera, y generalmente mds ... El padre les pro-
porciona alimento, y la madre, ropa.8’

Los estudios de los presupuestos de las familias de los trabaja-
dores agricolas ingleses confirman que las mujeres y los nifios co-
miinmente contribuian de forma significativa a los ingresos mone-
tarios del hogar, pero no demuestran que su contribucién fuera tan
grande como sugiere Defoe: en lugar de aportar la mitad de 1a renta
total del hogar, sus ingresos tendfan a rondar el 25 por 100 de ésta.s8
En un completo anélisis de los estudios disponibles sobre los presu-
puestos familiares de trabajadores manuales ingleses en el periodo

_1787-1865, Sara Horrell y Jane Humphries mostraron que aunque

Defoe habia exagerado sus cédlculos, era posible que no estuviera
lejos de la realidad en lo que respecta a la etapa especifica del ciclo
vital familiar que utiliza en su ejemplo. En su estudio de 1.190 pre-
supuestos familiares (de familias intactas con ambos cényuges vi-
vos), detectaron una pauta de aumento gradual de la contribucién
monetaria de esposas e hijos a la renta total del hogar hasta la déca-
da de 1830 (desde cerca del 25 por 100 a més del 40 por 100), des-
pués de lo cual se produjo un descenso en la dificil década de 1840,
seguido de otro mds en la de 1860, cuando los ingresos de los varo-
nes adultos crecieron hasta empezar a ser dominantes (aspecto que
se discute con més detalle en el capitulo 5).89

Cuando se juntan los datos del Horrell y Humphries para todo el
periodo, es posible realizar también un andlisis de la composicién

ranorare
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de los ingresos monetarios totales a lo largo del ciclo vital de la fa-
milia. Un andlisis que revela que la importancia de los ingresos de
las esposas e hijos aumenta a medida que el (varén) cabeza de fami-
lia envejece. Mientras que sus ingresos contribuyen poco cuando la
familia es joven y el esposo no ha cumplido atin los cuarenta, au-
mentan de forma constante hacia el 50 por 100 del que habla Defoe
cuando el marido supera los cuarenta y cinco y al menos algunos de
sus hijos estdn en condiciones de contribuir sustancialmente a la
renta familiar. En estos hogares de clase trabajadora, la capacidad
de los hijos para generar ingresos era en gran parte un sustituto de
la de sus madres y dominaba la tendencia hacia contribuciones cada
vez més grandes a medida que el cabeza de familia se hacia mayor.
Sin embargo, estos ingresos (fueran aportados por la madre o por
los hijos) no sustituian los ingresos del padre hasta que su capaci-
dad para generarlos empezaba a decaer a una edad avanzada. Hasta
entonces, el trabajo industrioso orientado al mercado de los miem-
bros de la familia servia bdsicamente para elevar los ingresos tota-
les del hogar.9®

Horrell y Humphries también examinaron otra forma de sustitu-
cién potencial. ;Era posible que los ingresos de las esposas e hijos
desempefiaran un papel estratégico principalmente en los hogares

de los trabajadores varones mas pobres y menos cualificados? Es

decir, ;compensaban estos ingresos «suplementarios» lo inadecua-
do que eran los ingresos de los varones adultos econémicamente
mds débiles? Si esto era asf, la distribucién de las rentas totales de
los hogares deberia ser mas iguaﬁtaﬁa que la de los ingresos de los
varones adultos solos. No obstante, los datos de los presupuestos
estudiados por Horrell y Humphries no respaldaban esta suposi-
cién. En todos los subperfodos de su anélisis, la pauta representati-
va de los ingresos de los varones adultos por ocupacién y la pauta
representativa de los ingresos familiares eran la misma: en general,
cuanto mayores eran las ganancias del padre, mayores eran las ga-
nancias del resto de los miembros de la familia, y esta pauta se ha-
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cia més pronunciada a lo largo del perfodo de comienzos de la in-
dustrializacién inglesa.9! El efecto final de esta actividad industrio-
sa entre los trabajadores manuales fue un incremento de la desi-
gualdad de los ingresos de los hogares.

El periodo examinado por Horrell y Humphries representa, al
mismo tiempo, la «culminacién» de la revolucién industriosa yel
periodo clésico de la revoluci6n industrial britinica. Queda claro
que eran muchas las fuerzas que influfan sobre la estructura del ho-
gar, la divisién sexual del trabajo y la posicién de los hijos en la fa-
milia y la economfa. Ademés, los distintos grupos ocupacionales
tuvieron distinta suerte, y los efectos de los altibajos del ciclo eco-
nomico fueron apreciables. Con todo, aunque las generalizaciones
son arriesgadas, parecen indudables unas cuantas observaciones:

1. Las mujeres casadas tenfan una gran participacién en el mer-
cado-laboral. Los comienzos de la industrializacién parecen
haber intensificado esta participacién, a pesar de que el tra-
bajo de las mujeres sigui6 estando en extremo concentrado
dentro de la estructura ocupacional, y después de mediados
del siglo x1x los ingresos monetarios de las mujeres iniciaron
un descenso que continué hasta bien entrado el siglo xx..

2. Desde la perspectiva de la economia familiar, los nifios y las
mujeres eran sustitutos y seguirfan siéndolo hasta que la es-
colarizacién obligatoria comenzé a sacar a los nifios de la
poblacién activa avanzado el siglo XIx.

3. Larenta del ciclo vital de las familias de clase trabajadora al-
canzaba su médximo nivel cuando los hijos crecidos eran nu-
merosos y se mantenian asi mientras ellos permanecieran en
el hogar. Por consiguiente, €l bienestar de la familia en su
conjunto dependia de las pautas de gasto y las redistribucio-
nes internas respaldas por los ingresos de miiltiples indivi-
duos. El comportamiento de consumo del hogar industrioso
(como satisfacia las necesidades y deseos de sus miembros,
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o permitia hacerlo a sus miembros individuales) tiene, por
tanto, una importancia particular en cualquier valoracién del
hogar como unidad econémica.

INTENSIDAD DEL TRABAJO

La intensidad del esfuerzo laboral es la dimensién mds dificil de
medir de la revolucién industriosa. De hecho, se trata de una cues-
tién que incluso los economistas que trabajan con datos contempo-
réaneos prefieren usualmente soslayar. La mayoria del trabajo hist6-
rico sobre este tema se relaciona con la agricultura, donde las
tarifas a destajo de las tareas agricolas permiten observar la intensi-
ficaci6n del trabajo y los cambios de productividad en condiciones
de tecnologia constante. Dando. por sentado el cardcter competiti-
vo de los mercados que generan semejantes datos, es posible hacer
inferencias sobre los cambios en la intensidad del trabajo. Ya hemos
aludido a alguna de esta literatura. Hay pruebas claras de que la in-
tensificacion del trabajo habia alcanzado niveles elevados tanto en
la agricultura como en la industria para finales del siglo xviI. Lo
que resulta menos claro es en qué preciso: instante se consiguié
esto.92 Sobre esta cuestién es mucho lo que aiin resulta oscuro.

Lo mismo podria decirse de los estudios que buscan relacionar

la intensidad del trabajo con tendencias en la estatura alcanzada, es-
pecificamente con el inesperado-deterioro de la estatura observado
en las primeras etapas de la industrializacién. ;Es posible que lare-
duccién de la estatura media alcanzada por las generaciones que se
hicieron adultas en el periodo 17 80-1840 se debiera a un aumento
en el gasto de energia y no a una reduccién de la ingesta nutricio-
nal?% Las tinicas generalizaciones que parece seguro hacer en la
actualidad son las siguientes: 1) a comienzos del siglo Xix el ritmo
del trabajo agricola en Europa noroccidental fue mayor que en
cualquier otro lugar en actividades similares; y 2) el ritmo.del traba-
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jo agricola excedia entonces el observado en paises menos desarro-
Ilados mucho tiempo después, cuando éstos alcanzaron un nivel de
vida comparable. El momento preciso de esta intensificacién conti-
nia siendo materia de debate, pero las pruebas disponibles son co-
herentes con la idea de que fue la laboriosidad, y no la pauperiza-
cién, lo que causé la reduccidn de la estatura media en esta época.
Habia muchos margenes en los que el tiempo del hogar podia
reconfigurarse hacia trabajos orientados al mercado. No se trataba
simplemente de elegir entre el trabajo o el ocio. Era necesario y
crucial negociar entre el trabajo doméstico y el trabajo para el mer-
cado y entre el trabajo y la educacién. La posibilidad de aumentar
el trabajo ofrecido en el mercado dependia de reducir las irregula-
ridades diarias, semanales y estacionales en los ciclos laborales;
llenar el tiempo de los jévenes, los viejos y quienes estaban impe-
didos para salir de casa; e intensificar el ritmo de trabajo en si. No
todos estos margenes fueron empleados por todos los tipos de ho-
gares, pero a lo largo del largo siglo xviu el «esfuerzo laboral por
hogar» aument$ considerablemente, y al hacerlo, el curso de la
renta monetaria anual de los hogares fue alejandose del salario dia-

1io de los varones adultos. El alcance de este incremento del es-

fuerzo laboral no puede medirse hoy con ninguna pretensioén de
exactitud. Sin embargo, como ejercicio mental, podriamos consi-
derar lo siguiente: si durante el largo siglo xvi la media de dias
trabajados al afio aumentd un 20 por 100, el niimero de trabajado-
res domésticos involucrados con labores orientadas al mercado au-
mentd un 20 por 100 y la intensificacién del trabajo aumentd un 10
por 100, el aumento general del trabajo orientado al mercado por
hogar debié haber alcanzado el 58 por 100. Paralelamente, debe-
riamos hallar una disminucién en el trabajo doméstico y, por tanto,
una alteracién de las tecnologias de consumo. En el vocabulario de
Gary Becker, hacia el final de la revolucién industriosa los ingre-
sos monetarios estaban mds cerca que antes de aproximarse a la po-
sicién de «renta plena» del hogar.?
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El concepto de revolucién industriosa no aspira a «explicar» la
revolucién industrial. Nuestra meta es mds bien proporcionar una
explicacién més completa del contexto en el que surgieron las nue-
vas tecnologfas y los cambios organizacionales que caracterizaron
la revolucién industrial. En s mismo, el contexto industrioso de la
época no era suficiente para desencadenar la revolucién industrial,
pues es posible observarlo en lugares muy alejados de las regiones
britdnicas que experimentaron un veloz crecimiento industrial; y,
como se discutird en el siguiente capitulo, las nuevas pautas de con-
sumo de los hogares industriosos de clase trabajadora no pueden por
si solas dar cuenta de una porcion significativa de la nueva produc-
ci6n industrial. Lo que sostenemos, en cambio, es que el contexto
industrioso dio a los comienzos de la industrializacién en Gran Bre-
tafia unas caracteristicas especiales que no poseerian los procesos de
industrializacién posteriores de otras partes, procesos que se produ-
jeron en contextos en los que la oferta de trabajo era diferente.

Lo que tengo en mente puede ilustrarse recordando el elegante
dictamen de D. N. McCloskey sobre la esencia de la revolucién in-
dustrial: «El ingenio mds que la abstinencia fue lo que goberno la
revolucion industrial». Esta frase, escrita cuande la revolucion in-
dustrial tedavia parecfa marcar una aceleracién de la produccién

alimentada por nuevas tecnologias y formas de organizaci6n indus-

trial, sostiene que la invencién,-debido al aumento de productividad
que propici6, fue muchisimo mds importante que la abstinencia
(del consumo) necesaria para garantizar un ahorro e inversion de
capital mayores. La actual forma de entender las pautas macroeco-
némicas de la industrializacién britdnica ha reducido de forma
dréstica la tasa de crecimiento de la productividad (esto es, el «in-
genio») que se calcula para el periodo, y las pruebas de un aumento
sustancial de los insumos que hemos repasado aqui reducen todavia
més tales medidas. El lento aumento del PIB per cdpita conduce a
un aumento todavia més lento del PiB”por hora de trabajo. Voth,
que detectd una verdadera avalancha de trabajo adicional en el

LA OFERTA DE TRABAJO 141

Londres de finales del siglo xviI, invierte por completo el dictamen
de McCloskey: «La abstinencia fue més importante que el ingenio
en ... larevolucién industrial». Pero esta abstinencia implica abste-
nerse del ocio, y ello con el fin de garantizar un consumo mayor.?
De hecho, continiia Voth, en la medida en que las rentas per cdpita
aumentaron, ese aumento «fue resultado de un esfuerzo adicional, y
no de un incremento de la productividad: el sudor, no la inspiracién
... [gobernd la] primera revolucién industrial».% _

Los economistas tienden a rechazar el crecimiento impulsado
por los insumos como algo diferente del crecimiento real, y menos
importante. La conclusién de Voth de que la transpiracion explica
mejor que la inspiracién buena parte del crecimiento de Gran Bre-
tafia en el siglo xvil le llevé a asociar la experiencia britdnica con la
de las economias de los «tigres» asidticos de finales del siglo XX,
cuyo crecimiento Paul Krugman etiquet$ con desdén como «creci-
miento estalinista»: impulsado por insumos adicionales mds que
por mejoras de la productividad.®” Mi argumento es diferente: por
lo general, el crecimiento empieza siendo impulsado por los fac-
tores productivos, ya sea en la Europa de comienzos de la era mo-
derna, el Japén decimonoénico o el Sureste Asidtico y el Extremo
Oriente del siglo XX. Su continuacién requiere cambios orientados
al aumento de la productividad, y el éxito de esos cambios estd rela-
cionado no sélo con las decisiones de inversién de firmas y empre-
sarios sino también con el consumo y las decisiones de inversién de
los hogares.

EXPLICACIONES ALTERNATIVAS

Antes de seguir desarrollando el modelo de la revolucién indus-
triosa, debo hacer una pausa para considerar algunas interpretacio-
nes de los mismos fenémenos generales que llegan a conclusiones
muy diferentes. La revolucién industriosa es un enfoque «optimis-
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ta», en el sentido de que interpreta el comportamiento de los traba-
jadores normales y corrientes en el contexto de sus aspiraciones y
oportunidades de eleccién. Esto no implica negar que, con frecuen-

“cia, tales oportunidades estdn sometidas a muchas limitaciones,
pero si supone rechazar la idea de que no existen.

Trabajadores oprimidos. La objecién més generalizada y fun-
damental a mi enfoque sostiene que lo que yo denomino consumi-
dores con aspiraciones eran sencillamente trabajadores oprimidos.
El argumento nos es familiar porque se trata de la historia estdndar
de c6mo se forj6 la clase trabajadora (tuvo que ser creada, en gran
medida contra la voluntad de la materia prima humana) con el fin
de fundar un orden industrial capitalista. Para la creacién de este or-
den, la construccién de la jaula de hierro en la que estamos confina-
dos todos, fue necesario destruir una forma de vida antigua gober-
nada por los principios de una economia moral. Acostumbrados a
mezclar trabajo y juego a su juicio, segtin los ritmos marcados por
las estaciones y alternando periodos de trabajo intenso y de ociosi-
dad, los hombres tuvieron que ser sometidos a una disciplina de tra-
bajo sistemadtica,’® y siendo: .

hombres que no acumulaban, que no eran codiciosos, que estaban

acostumbrados a trabajar para obtener su sustento y no para maxi-
mizar sus ingresos, fue necesario ensefiarles a ser obedientes al esti-
mulo del dinero en efectivo ...%

El trabajador inglés del siglo xv1, inherentemente colectivista
y antiindividualista, descrito por E. P. Thompson, resistia de forma
activa las innovaciones del consumo como una amenaza para Su
forma de vida: «El proceso capitalista y el comportamiento habitual
no econémico estdn en un conflicto. activo y consciente, como lo
estd su resistencia a las nuevas pautas de consumo».100 En resumen,
el capitalismo emergente hubo de afrontar la doble tarea de crear, al
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mismo tiempo, su fuerza laboral de trabajadores industriosos y sus
consumidores.

Las «necesidades del capital» parecen explicar este impulso
inexorable hacia la regularizacion del trabajo y la prolongacién tan-
to de la jornada laboral como del afio laboral, una explicacién res-
paldada tanto por los economistas marxistas como por los econo-
mistas clésicos. El capitalismo industrial, se sostenia, avanza con
el aumento de la proporcion entre capital y trabajo. A medida que el
nimero y el coste de las méquinas por trabajador se incrementan,
los beneficios pasan a depender de que se mantenga estos activos
de capital funcionando de forma continua. Por tanto, es necesario
alterar los hdbitos laborales para adaptarlos a las insistentes deman-
das de la maquina.l0! Esta descripcién del funcionamiento de la
economia capitalista impresion6 notablemente a Karl Marx. Mien-
tras que bajo el socialismo, la tecnologia encarnada en el capital,
podia liberar a las personas del trabajo pesado, bajo el capitalismo
solo servia para imponer jornadas de trabajo mds largas, pues el tra-
bajo era la fuente de la plusvalia, el beneficio del capitalista.102

Con semejante abolengo, no es sorprendente que la creencia de
que la industrializacién impuso (y sigue imponiendo) mds horas
de trabajo haya sido aceptada como un hecho convencional. Los es-
tudios de la revolucién industrial por lo general coinciden en que el
afio laboral aument6 entre un 20 y un 25 por 100 durante el periodo
cldsico de 1760-1830.103 Lo que estd en discusion es la motivacién
de ese aumento. ;Qué ocurrié? ;Que una poblacién que valoraba el
ocio y la autonomia se vio obligada a trabajar mds duro y durante
maés tiempo y tuvo que abandonar con pesar su antigua cultura ma-
terial? O bien ;jque al perseguir sus propias metas, esa poblacién
particip activamente (en formas acaso desordenadas e ineficaces)
en la construccién de algo que no podia preverse por completo, un
nuevo tipo de economia y sociedad? Al reflexionar sobre esta pre-
gunta, tenemos que dejar abierta la posibilidad de que uno pueda
necesitar ayuda para perseguir sus «propias» metas. Acaso los tra-
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bajadores, pese a sus quejas, aceptaban el hecho de que la disciplina
impuesta por el sistema fabril los obligara a trabajar de forma mas
regular e intensa pues con ello lograban obtener unos mayores in-
gresos que (desde su perspectiva) les hubieran resultado inalcanza-
bles si todo dependiera de su disciplina personal. De forma similar
a Odiseo, que pidi6 que se le atara al maéstil de su nave al pasar por
la isla de las sirenas, la disciplina de la fabrica forz6 a los trabajado-
res a hacer lo que querian hacer pero no podian hacer sin ayuda.!04
En este punto, es posible hacer dos observaciones. En primer lu-
gar, es desde todo punto de vista posible, de hecho es probable, que
la necesidad y la oportunidad se conjugaran para intensificar el tra-
bajo orientado al mercado, incluso en la experiencia de las mismas
personas a lo largo de un lapso de tiempo. Cuando la «oportunidad»
conduce a un mayor trabajo orientado al mercado y unos ingresos
mds altos, un descenso de los salarios o los precios puede tener
como consecuencia no una retirada del mercado sino lo que se per-
cibe como una «necesidad» de intensificar el esfuerzo laboral para
defender un nivel de vida alcanzado recientemente. Al discutir la
curva de oferta atipica de la mano de obra que, se piensa, caracteri-
za la situacién de muchos trabajadores preindustriales, Persson se-
fial6 que «el avance a lo largo de la curva a medida que los salarios

aumentan puede incluir procesos de aprendizaje y de formacién de

hébitos que dardn cierta rigidez a los niveles de consumo alcanza-
dos». De este modo, es posible que los trabajadores que sufren una
disminucién de sus ingresos optén, en lugar de desandar la curva de
oferta de mano de obra en sentido descendente, por «romper» la
trayectoria de ésta y ofrecer significativamente més trabajo que an-
tes en cualquier nivel salarial dado. Asf, una acumulacion de capital
de consumo (una especie de «aprender haciendo», en la esfera del
consumo) puede conducir la economia, mediante un efecto trinque-
te, hacia una revolucién industriosa.1% :

En segundo lugar, una debilidad notable del argumento pesi-
mista sobre la motivacion de los trabajadores es su confianza en las
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denuncias contempordneas de la pereza, indolencia e irresponsabi-
lidad de la clase trabajadora, unos testimonios tan vividos como
ideoldgicamente cargados. Estos comentarios practicamente nunca
eran observaciones desinteresadas de comportamientos reales. En
lugar de ello, formaban parte de una ideologia que definfa la otre-
dad de la poblacién trabajadora y su incapacidad para el autogo-
bierno.1% E] cultivo de esta figura retdrica, un pilar de la «doctrina
de la utilidad de la pobreza», tenfa el beneficio practico de servir de
excusa para el pago de salarios bajos.107 La facilidad con la que al-
gunos historiadores que se ven a si mismos como defensores del
hombre comiin se apropiaron de estas afirmaciones resulta irénica.
Unas ideas que habian servido a quienes las expusieron original-
mente para justificar la subordinacién de los érdenes inferiores de-
bido a su falta de autocontrol y su desinterés por el mejoramiento
espiritual terminaron siendo utilizadas por los defensores de la
«economia moral» como prueba de la inocencia natural precapita-
lista del hombre comiin. Unos y otros estdn lejos de hacer justicia a
los trabajadores de la Europa preindustrial.

TRABAJADORES DESNUTRIDOS

Una segunda objecién a la revolucién industriosa no se centra
en si los trabajadores preferian tener mds bienes que tener mds
tiempo libre, una cuestién que considera ociosa en la medida en que
muchos trabajadores estaban demasiado desnutridos para contem-
plar una alternativa semejante.

Robert Fogel presenta un cuadro de la Gran Bretafia y 1a Francia
dieciochescas en el que el comportamiento industrioso de la pobla-
cién pobre no tiene cabida, pues el nivel de nutricién de ésta era in-
capaz de permitirle un esfuerzo laboral prolongado o enérgico. Ha-
cia mucho tiempo que los pobres se habian adaptado a este estado
de cosas crénico ajustando, por un lado, su «biomasa» (eran bajos
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de estatura y ligeros de peso) y, por otro, su ritmo de trabajo y la
frecuencia de sus pausas de descanso. Esto es, el ocio del que «dis-
frutaban» era una amarga necesidad.108

En opinién de Fogel, el dnico consumo al que los plebeyos bn—
tdnicos y franceses podian razonablemente aspirar hacia 1800 era
una ingesta caldrica suficiente para convertirse en trabajadores pro-
ductivos en primer lugar. En ambos casos, se trataba de sociedades
pobres que sélo a lo largo del siglo XIX consiguieron escapar del
hambre y las muertes prematuras provocadas por la desnutricién.
Fogel sostiene que la comida disponible per cépita era tal que, da-
dos ciertos supuestos acerca de su distribucién en las diferentes cla-
ses y las necesidades caléricas del metabolismo basal y las funcio-
nes corporales, la nutricion disponible en Inglaterra era insuficiente
para permitir un trabajo continuo al menos en el quintil inferior de
la poblacion trabajadora. En Francia, las cosas eran todavia peores.
Fogel resume la situacién asi:

Hacia finales del siglo xvim, los individuos que ocupaban el 20
por 100 inferior de la distribucién calérica de Francia e Inglaterra
carecian de la energia necesaria para trabajar de forma continua y
estaban en efecto excluidos de la poblaci6n activa. Ademds, incluso
aquellos que formaban parte de la poblacién activa tenfan apenas
una pequefia cantidad de energia que pudieran dedicar al trabajo.!0®

Segiin los célculos de Fogel, fue la superacién de este maximo
nutricional extremadamente bajo en el siglo X1x lo que «explica la
tasa de crecimiento del 30 por 100 que conoci6 Gran Bretaiia desde
1790». Para sustentar esta afirmacin, sefiala que: o

Elincremento de la cantidad de energfa disponible para el traba-
jo tuvo dos efectos. Aument6 la tasa de participacién en la pobla-
cién activa al sumar a ella el 20 por 100 inferior de las unidades de
consumo de 1790 que hasta entonces, por término medio, s6lo ha-
bian tenido energia suficiente para caminar con lentitud unas pocas
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horas. Por otro lado, para quienes ya pertenecian a la poblacién ac-
tiva, la intensidad del trabajo por hora aument6 debido a que la can-
tidad de calorias disponibles por cada dfa laboral se elevé en cerca
de un 50 por 100 ... El efecto combinado del incremento de la ener-
gfa dietética disponible para el trabajo y el aumento de la eficacia
humana en la transformacién de la energia dietética en trabajo pare-
ce explicar cerca del 50 por 100 del crecimiento econémico que ex-
periment6 Gran Bretafia desde 1790.110

En pocas palabras, para Fogel la revolucién industriosa es un
acontecimiento de los siglos X1X y xx. Es el resultado de la elimina-
ci6n de una restriccién de la oferta: la oferta de alimentos suficien-
tes para permitir un trabajo pesado y regular. Antes de 1800 no
tenemos consumidores ambiciosos; por el contrario, tenemos traba-
jadores desnutridos a los que un aumento exégeno, y por lo demas
inexplicado, de la productividad agricola en el siglo xix salvé de la
vida «horrible, brutal y breve» dedicada al trabajo lento, intermi-
tente e improductivo que llevaban antes.

(Por qué es incorrecto el argumento de Fogel sobre los limites
impuestos por una ingesta nutricional insuficiente? Hay tres razones
para ello: la primera, de orden econémico; la segunda, de caracter
técnico, y la tercera, de naturaleza histérica. En primer lugar, sila
restriccién nutricional impedia la participacién de un porcentaje
sustancial de personas en la poblacién activa potencial, serfa de es-
perar que la elasticidad-renta de la demanda para el caso de los ali-
mentos hubiera sido alta y hubiera estado dirigida principalmente
hacia las fuentes més baratas de calorias y nutrientes. Sin embargo,
los estudios sobre las pautas de consumo briténicas han llevado a
célculos de la elasticidad de la demanda de comida en la Inglaterra
del siglo xvmm que varian entre 0,63 y 0,70.11! (Por cada incremento

de un 1 por 100 en larenta, el gasto en comida se elevé entre un 0,63 -

y un 0,70 por 100.) Los productos con las elasticidades-renta de la
demanda mads altas fueron, en orden decreciente, los siguientes: cer-
veza, productos ldcteos, carne y azicar.!12 Esto pone de manifiesto
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un gran interés en la adquisicién de comida, pero no necesariamen-
te un fuerte interés en la adquisicién de calorfas adicionales.

El comportamiento del consumidor en el siglo XvII y comienzos
del siglo XIX no era coherente con una situacién de desnutricién co-
rriente, debido a que la elasticidad de la demanda de calorias (en
oposici6n a la de comida) no fue superior a 0,45, incluso en los tiem-
pos mads dificiles desde un punto de vista econémico. Algo que evi-
dencia un fuerte interés en alimentos mds atractivos, més procesa-
dos y preparados y mds practicos en este perfodo es el significativo
aumento del «coeficiente comida-valor» (el valor de los productos
alimenticios y bebidas consumidas en relacién con el valor de los
alimentos base) de 1,26 en 1695 a 1,43 en 1800 y 1,57 en 1850.113
De hecho, al parecer la calidad nutricional en la Gran Bretafia del si-
glo xvim se correlacionaba inversamente con el aumento de la renta,
esto es, que el aumento de la renta tendia a emplearse en la adquisi-
cién de dietas inferiores desde un punto de vista nutricional. En el
capitulo 4 exploraremos con mayor detenimiento la «l6gica» subya-
cente de elecciones perversas de este tipo, pero es importante anotar
aqui que fue la eleccién més que la escasez en s lo que condujo ala
pobreza nutricional observada a comienzos del siglo xix.114

El segundo punto débil del argumento de Fogel se encuentra en
la metodologia que utiliz6 para concluir que la ingesta calrica de

los grupos de rentas mds bajas.era inadecuada para el trabajo conti-

nuo. Fogel empez6 con cilculos de 1a media de calorfas per cépita
disponibles en Gran Bretafia y Francia en su conjunto y luego dis-
tribuyé esta cantidad de comida disponible por deciles de ingresos.
Como es obvio, la comida se distribuye en los grupos de renta de
forma menos desigual que los ingresos: Fogel consideré una gama
de coeficientes de Gini (medidas de la desigualdad) coherentes con
la necesidad de dejar al decil mds pobre con comida suficiente
como para sobrevivir y opté por uno que resultaba verosimil.!15
Esta metodologia es sugerente y reveladora, pero no es sélida.
Esto es, un pequefio cambio en cualquiera de los supuestos se tra-
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duce en grandes diferencias en los resultados. Hans-Joachim Voth
ha explorado estos problemas en detalle.!6 Para empezar, los
célculos sobre la comida total disponible en Francia y Gran Bretaifia
en 1800 son inciertos. Ademds, es posible cuestionar la simetria en
la distribucién de los alimentos entre los deciles de ingresos que
Fogel da por sentado (la ingesta caldrica del decil mds rico, asume,
est4 tan por encima de la media nacional como la del decil mds po-
bre estd por debajo de ella). Ignalmente dudosa es la distincién ra-
dical que, supone Fogel, existe entre las necesidades nutricionales
del metabolismo basal y de la energia laboral, como también lo es
el supuesto de que la ingesta caldrica necesaria para trabajar se re-
quiere todos los dias de la semana y del afio. Lo que sabemos ac-
tualmente acerca de cada una de estas dimensiones sencillamente
no nos permite hacer cédlculos lo bastante precisos como para que
sus resultados sean ttiles. Al respecto, Voth concluia que «incluso
modificaciones menores en los supuestos de Fogel conducen a
cambios radicales en uno de sus hallazgos principales, a saber, que
una seccién grande de las clases pobres de Gran Bretafia no consu-
mia comida suficiente para realizar més que una cantidad de traba-
jo muy limitada».117

Por iltimo, es necesario sefialar que la versién de Fogel sobre
cémo se consiguié «escapar del hambre» depende en gran medida
de un acontecimiento histérico exégeno e inexplicado: un brusco
aumento de la produccién de alimentos después de 1790. Lo que
sabemos acerca de la evolucién de la produccién alimenticia con-
firma sin duda las dificiles circunstancias de la vida en Gran Breta-
fia y la mayoria de Europa en las décadas de finales del siglo Xviry
comienzos del siglo xix. La poblacién estaba creciendo entonces
velozmente y la inestabilidad del escenario internacional contribuia
a elevar los precios de los alimentos. No obstante, durante la mayor.
parte del siglo xv los precios de los alimentos habfan sido bajosy
1a produccién habia aumentado. Y del crecimiento continuado de la
productividad agricola en gran parte de Europa noroccidental nos
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hemos ocupado antes en este capitulo. La cronologia propuesta por
Fogel no tiene esto en cuenta y depende de un cambio de tendencia
que desencadend una aceleracién en la produccién de alimentos
poco después de 1800, un cambio de tendencia del que no existen
pruebas.

Pese a todas estas reservas, resulta claro que Fogel se ocupa de
un problema que también es central para este estudio: ;como se tra-
duce el crecimiento econémico en un mayor bienestar? Su «huida
del hambre», a la que atribuye el 50 por 100 del crecimiento britani-
co desde 1790, parece ser un deus ex machina. Pero incluso asi, ano-
ta que el crecimiento econémico después de 1790 produjo «apenas
una modesta y desigual mejora en la salud, las condiciones nutricio-
nales y la longevidad de las clases mds bajas antes de 1890».118 La
produccion de una mayor cantidad de metal, textiles e incluso ali-
mentos no se traduce por si misma en una vida mejor y mds larga.
Para determinar c6mo pueden alcanzarse estos resultados deseados,
Fogel dirige nuestra atencién a la relacién entre el cuerpo humano
individual y la economia: en su enfoque, la nutricién y el trabajo es-
tdn mediados por la masa corporal. Este estudio hace hincapié en
otra cuestion, a saber, en la familia como unidad de produccién y
consumo que media (para mejor o peor) entre la economia de mer-
cado y el bienestar individual de sus miembros.

El aumento de productividad que permitieron las nuevas tecno-

logias y formas de organizacién, que conocemos como revolucién
industrial requirié6 muchas décadas de maduracién antes de poder
incidir con toda su fuerza en el crecimiento econémico global. En
general, los trabajadores asalariados de Europa hubieron de hacer
frente a un descenso de los salarios reales durante buena parte de
los comienzos de la era moderna. En cierto modo, los de Europa
noroccidental corrieron mejor suerte, pero sélo excepcionalmente
vieron crecer sus ingresos reales. A. pesar de estos obstdculos evi-
dentes para el aumento de la renta, el 1argo siglo xvi fue testigo de
un aumento sustancial de la‘produccién y el comercio y de mejoras
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apreciables en las condiciones de vida material. El crecimiento eco-
némico nunca tiene explicaciones sencillas; siempre es consecuen-
cia de la interaccién de miltiples fuerzas. No obstante, en este pe-
riodo desempefi6 un gran papel el aumento de trabajo orientado al
mercado en los hogares de Europa noroccidental. No cabe duda de
que hubo momentos y lugares en los que este nuevo trabajo se pro-
porciond bajo coaccién; pero asunto mds relevante es el de como
los hogares optaron por un nuevo despliegue de sus recursos pro-
ductivos para alcanzar nuevas metas de consumo. Una revolucion
industriosa precedi6 a la revolucién industrial.
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vida, maximizan su bienestar nivelando el consumo a lo largo de su ciclo
vital.» Offer, The Challenge of Affluence, p. 40. Sin embargo, se pregunta
Offer, ;qué queda de estos supuestos si las decisiones de los individuos
tienden, sistemdticamente, inconstantes o «miopes», infravalorando el fu-
turo de manera persistente en relacién con sus deseos presentes? Su libro
es una investigacién sobre este dilema de la sociedad contemporinea.
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85. Smith, Wealth of Nations, vol. II, libro IV, chp. viii, p. 179.

86. Winch, Riches and Poverty, pp- 89, 126. :
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Economic Growth», Journal of Political Economy 99 (1991), pp. 460-482.

88. Allyn Young, «Increasing Returns and Economic Progress», The
Economic Journal 38 (1928), pp. 527-542.

89. El problema al que nos referimos aqu{ es similar al que enfrenta-
ron las economias de Europa oriental cuando iniciaron la «transicién» del
socialismo al capitalismo. Un economista polaco describia el problema de
esta forma: «Estamos a punto de saltar del trampolin confiando plena-
mente en que cuando terminemos de-caer la piscina estara llena de agua».

90. Smith, The Wealth of Nations, vol. 1, libro 1, cap. i, p. 15. Smith
describe con estas palabras la diferencid entre la primera y la cuarta (y dl-
tima) etapas de la vida econdmica: caza, pastoreo, agricultura y comercio.
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CapfTuLo 3

1. Para una invocaci6n particularmente evocativa del modelo maltu-
siano, véase Emmanﬁel Le Roy Ladurie, «L’histoire immobile», Annal.e/s.
Economies, Sociétés, Civilisations. 29 (1974), pp. 673-692 (traduccién
inglesa: «Motionless History», Social Science History 1 (19?7), pp- 115-
136. Entre los cldsicos de esta tradicion se encuentran Wilhelm Abel,
Agricultural F luctuations in Europe, (Methuen, Londres, 1980 [1935,
1966]); B. H. Slicher van Bath, The Agrarian History of Western Europe,
500-1850, Edward Arnold, Londres, 1963. '

2. Ester Boserup, The Conditions of Agricultural Growth, Univers1t?'
of Chicago Press, Chicago, 1965 [hay traducci6n castellana: Las cond.l-
ciones del desarrollo en la agricultura: la economia del cambio agrario
bajo la presién demogrdfica, Tecnos, Madrid, 1967]. .

3. Por ejemplo, la poblacién puede pasar de un sistema de agnc.ultura
de rozas, itinerante, a un sistema sedentario de rotacién de dos cultivos ¥,
posteriormente, a un sistema de rotacién de tres cultivos. Cada uno de es-
tos cambios requiere nuevas herramientas (arados en lugar de azadas?,y el
mantenimiento de mds animales que proporcionen fuerza de traccion y
abono. Dado que la tierra se cultiva de forma mds intensiva (de u}na vez
cada diez afios, por decir algo, a cada segundo afio, y luego, segun este
ejemplo, a dos de cada tres afios), la produccién total aumen.ta.

4. La «agricultura orgdnica» puede definirse como un sistema de c1}1~
tivo en el que (pricticamente) todos los insumos se producc?IT enla grar%Ja,
en lugar de comprarse a fuentes no agricolas (energia, feMZ@tes artifi-
ciales). En un sistema semejante, €s muy probable que cualgme.r aur‘riento
de la productividad de la tierra venga acompafiado de una disminucion de
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para preservar la fertilidad del suelo, lo que, casi de for;na inevitable,. se
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5. Cuando Dios expulsa a Addn y Eva del jardin del Edén, maldicela
tierra en las palabras que dirige a Adén: «Maldito sea el suelo por tu cau-
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sa: con fatiga sacaras de él el alimento todos los dias de tu vida. Espinas y
abrojos te producird, y comerdés la hierba del campo. Con €l sudor de tu
rostro comerés el pan, hasta que vuelvas al suelo, pues de €l fuiste toma-
do» (Génesis 3:17-19).

6. Marshall Sahlins, Stone Age Economics, University of Chicago
Press, Chicago, 1972, en especial el capitulo «The Original Affluent So-
ciety», pp. 1-39; Eric Wolf, Peasants, Prentice-Hall, Englewood Cliffs
(Nueva Jersey), 1966.
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Continuity, Chance and Change. The character of the Industrial Revolu-
tion in England, Cambridge University Press, Cambridge, 1988. La idea
de un destino ecolégico comiin que Europa occidental esquivé por «azar»
se expone de forma muy provocadora en Kenneth Pomeranz, The Great
Divergence. China, Europe and the Making of the Modern World Eco-
nomy, Princeton University Press, Princeton (Nueva Jersey), 2000.

8. Jan de Vries, «Boserup as Economics and History», Peasant Stu-
dies Newsletter 1 (1972), pp. 45-50. :

?. Akira Hayami, «Keizai Shakai no Seiritsu to sono Tokushitsu» (El
surgimiento de la sociedad econémica y sus caracteristicas), en Shakai
Keizaishi Gakkai, ed., Atarashii Edo Jidaizo o Motomete, Toyo Keizai
Shinposha, Tokio, 1967, segin se discute en Kaoru Sugihara, «Labour-in-
tensive Industrialisation in Global History», XIII C;)ngreso Internacional
de Historia Econémica, Buenos Aires, 2002. : :

10. Akira Hayami, «A Great Transformation. Social and Economic- -

Change in Sixteenth and Seventeenth Century Japan, Bonner Zeitschrift
fiir japanologie 8 (1986), p. 6. 4
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ment. A Long-Term Perspective», en Giovanni Arrighi, Takeshi Hama-
shita y Amark Selden, eds., The Resurgence of East Asia. 500, 150, and 50
Year Perspectives, Routledge, Londres, 2000, pp. 78-123; Kaoru Sugiha-
1a, «The State and the Industrious Revolution in Tokugawa Japan», Lon-
d(’m School of Economics, Working paper n.° 02/04 (febrero de 2004);
Yease también Osamu Saito, «Work, Lpisure and the Concept of Planning
in the Japanese Past» (inédito, 1996); Osamu Saito, «Gender, Workload
and Agricultural Progress. J. épan’s Historical Experience in Perspective»,

NOTAS 367

en Rene Leboutte, ed., Protoindustrialisation. Recherches récentes et
nouvelles perspectives. Mélanges en souvenir de Franklin Mendels, Li-
brairie Droz, Ginebra, 1996, pp. 129-151.

12. Los mecanismos causales que subyacen a este proceso son moti-
vo de un intenso debate. Pueden conducir a la posicion defendida por
Marc Elvin y Eric Jones, segiin la cual Asia derivé hacia una posicién
ecoldgica en la que era posible mantener a una poblacién muy grande
pero con un estindar de vida muy bajo («una trampa de alto grado de -
equilibrio»), 0 ala que han desarrollado en afios mds recientes James Lee
y Wang Feng, por un lado, y Kenneth Pomeranz, por otro, segtin la cual la
historia de China, hasta 1800 en cualquier caso, €s la de un éxito demo-
gréfico, al sustentar a una poblacién enorme con niveles de vida compara-
bles a los de Europa. James Z. Lee y Wang Feng, One Quarter of Huma-
nity. Malthusian Mythology and Chinese Realities, Harvard University
Press, Cambridge (Massachusetts), 1999; Pomeranz, The Great Diver-
gence; Eric L. Jones, The European Miracle. Environments, Economies
and Geopolitics in the History of Europe and Asia, Cambridge University
Press, Cambridgé, 1981; Mark Elvin, The Pattern of the Chinese Past,
Stanford University Press, Stanford (California),1973.

13. Sugihara «Labour-intensive Industrialisation in Global History»,
p. 15.

14. Kaoru Sugihara, «The East Asian Path of Economic Develop-
ment. A Long-term Perspective», en Giovanni Arrighi, Takeshi Hamashi-
ta y Amark Selden, eds., The Resurgence of East Asia. 500, 150, and 50
Year Perspectives, Routledge, Londres, 2003, pp- 90, 102.

15. Se puede encontrar la aplicacién mis desarrollada de esta teoria
en E. A. Wrigley y Roger Schofield, The Population History of England,
1541-1871. A Reconstruction, Edward Amold, Londres, 1981, en espe-
cial los capitulos 11y 12.

16. La agricultura alternante es un sistema de rotaci6n de cultivos sin
afios de barbecho en el que se alternan los cereales con legumbres y tu-
bérculos; la agricultura convertible es un régimen de cultivo anual de en-
tre cinco y nueve afios al que sigue el sembrado de hierbas artificiales, con
lo que se «convierte» la tierra de cultivo en pastos durante varios afios.
Véase Bruce Campbell y Mark Overton, «Productivity Change in Euro-




368 LA REVOLUCION INDUSTRIOSA

pean Agricultural Development», en Bruce Campbell y Mark Overton, eds.,
Land, Labour and Livestock. Historical Studies in European Agricultural
Productivity, Manchester University Press, Manchester, 1991, pp. 1-50.

17. Sobre este tema complejo, véase Eric Jones, Agriculture and Eco-
nomic Growth in England, 1650-1815, Methuen, Londres, 1967; Slicher
van Bath, Agrarian History of Western Europe; Campbell y Overton,
eds., Land, Labour and Livestock.
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well: Eric J. Hobsbawm, «The British Standard of Living, 1790-1850»,
Economic History Review 10 (1957), pp. 46-68; Robert M. Hartwell,
«The Rising Standard of Living in England, 1800-1850», Economic His-
tory Review 13 (1961), pp. 397-416; EricJ. Hobsbawm, «The Standard of
Living During the Industrial Revolution. A Discussion», Economic His-
tory Review 16 (1963), pp. 119-134; Robert M. Hartwell, «The Standard
of Living. An Answer to the Pessimists», Economic History Review 16
(1963), pp. 135-146. Aunque estos articulos definieron el debate, también
fueron importantes las contribuciones de T. S. Ashton (optimista) y E. P.
Thompson (pesimista).

19. Charles Feinstein, «Pessimism Perpetuated. Real Wages and the
Standard of Living in Britain During and After the Industrial Revolu-
tion», Journal of Economic History 58 (1998), p. 642. Véase también
Gregory Clark, «Farm Wages and Living Standards in England, 1670-
1869», Economic History Review 54 (2001), pp. 477-505.

20. Johan Soderberg, Ulf Jonsson y Christer Persson, A Stagnating - -

Metropolis. The Economy and Demography of Stockholm, 1750-1850,
Cambridge University Press, Cambridge, 1991), pp. 65-86. Los autores
comparan los salarios reales (por lo general en términos de la capacidad
para comprar pan) de dieciocho ciudades europeas a lo largo del periodo
1730-1789. En catorce de esas ciudades la linea de tendencia de los salarios
reales durante este perfodo es por 1o menos—0,50. Sélo en una ciudad ésta tie-
ne un valor positivo (+0,05, en Copenhague). En la mayorfa de las ciudades
no se aprecia ninguna tendencia ascendente duradera hasta después de 1850.

21. N.F.R.Crafts y C. K. Harley, «Output Growth and the Industrial
Revolution. A Restatement of the Crafts-Harley View», Economic His-
tory Review 45 (1992), pp. 703-730.
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22. Los economistas pueden albergar la esperanza de que su conoci-
miento acumulado contribuya a hacer que la posteridad sea mejor de lo
que de otro modo serfa, pero s6lo los historiadores econémicos son capa-
ces de mejorar las condiciones de nuestros ancestros.

23. De hecho, algunas celebraciones locales no contaban con ninguna
sanci6n oficial, pues se originaban en cultos populares propios del lugar.

24. Christopher Dyer, Standards of Living in the Later Middle Ages.
Social Change in England c. 1200-1520, Cambridge University Press,
Cambridge, 1989, p. 224. :

25. K. G. Persson, «Consumption, Labour and Leisure in the Late
Middle Ages», en D. Menjot, ed., Manger et boire au Moyen Age, Centre
d’Btudes Médiévales de Nice, Niza, 1984, pp. 219-20; Abel, Agricultural
Fluctuations in Europe, p. 59. Micheline Baulant descubri6 que en Paris
los trabajadores de la construcci6n trabajaban cerca de 250 dfas al afio,
pero que sélo 190 de ellos eran dfas laborales completos (los demas eran
festivos parciales). Micheline Baulant, «Le salaire des ouvriers du bati-
ment & Paris de 1400 & 1726», Annales: Economies, Sociétés, Civilisa-
tions 26 (1971), p. 470. )

26. Hans-Joachim Voth, «Seasonality of Baptisms as a Source for
Historical Time-Budget Analysis. Tracing the Disappearance of Holy
Days in Early Modern England», Historical Methods 21 (1994), pp. 127-

128..

27. Leo Noordegraaf, Hollands welvaren? Levensstandaard in Ho-
lland 1450-1650, Octavo, Bergen, 1985, pp. 58-60.

28. Baulant, «Les salaries des ouvriers du batiment», pp. 470-471.
Desde 1549 hasta el primer tercio del siglo XV, el afio laboral tenia, apro-
ximadamente, entre 272 y 277 dias laborales potenciales. Después de
1666, el niimero de dias laborales se elevé a 286 o 287, aunque en 1673
esta cantidad parece haberse reducido a entre 280 y 282 dias. Para Francia
en su conjunto, Muchembled confirma que el nidmero de fiestas religiosas
se «redujo drésticamente» de sesenta a menos de treinta en el curso del si-
glo xvir. Robert Muchembled, Société et mentalités dans la France Xvie-
xvine siecles, A. Colin, Paris, 1990, p. 89.

29. Hans-Joachim Voth, Time and Work in England, 1750-1830, Ox-
ford University Press, Oxford, 2001, p. 274n. Voth destaca la importancia
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que el gobierno atribuia a esta reforma al relatar que, después de las pro-
testas del clero y los disturbios callejeros que tuvieron lugar en Viena, se
orden6 a la policia montada patrullar las calles y se obligé a los tenderos a
abrir a las once de la mafiana en los dias que antes eran fiestas de guardar,
Sin embargo, hasta 1771 no se abolié la obligatoriedad de asistir a misa en
gs;;s dias. Sandgruber, Die Anfinge der Konsumgesellschaft, pp. 377-

30. Jan de Vries, «The Labour Market», en Karel Davids y Leo Noor-
c}egraaf, eds., Economic and Social History in the Netherlands, NEHA,
Amsterdam, 1993, p. 62. Informacién sobre el dia laboral y el afio laboral
en Jan de Vries, «An Employer’s Guide to Wages and Working Condi-
tions in the Netherlands, 1450-1850», en Carol Leonard y Boris Mironov,
eds., Hours of Work and Means of Payment. The Evolution of Conven-
tions in Pre-industrial Europe, X1 International Economic History Con-
gress, Milan, 1994), pp. 47-63. Entre 1600 y 1850 el dfa laboral para los
trabajadores manuales oscilaba entre un méximo de catorce horas (inclui-
das dos horas de descanso, para un total de doce horas de trabajo) y trece

horas (incluidas dos horas y media de descanso, para un total de diez ho-

ras y media de trabajo). El nidmero de horas de trabajo se reducia en los
meses de invieno a medida que las horas de luz disminuian. Antes de
1574, el médximo de horas de trabajo al afio estaba aproximadamente en
2.600 horas (mds 550 de pausas, para un total-de 3.100 horas); después,
esta cifra se elevé hasta aproximadamente tres mil cien horas (mds seis-

cientas de pausas, para un total de 3.700 horas). A 50° de latitud norte vy

contando todos los dias de la semana salvo el domingo, hay en total 4.270
horas de luz solar al afio; por tanto, las horas de luz no laborables eran
muy pocas y se concentraban en los meses de verano, en los que los dias
eran mds largos.

31. Voth, «Seasonality of Baptisms», p. 131.

32. E. H. Phelps Brown y Sheila V. Hopkins, «Seven Centuries of
Builders’ Wage-rates», Economica 22 (1955), pp. 195-206; «Seven Cen-
turies of the Price of Consumables,- Compared with Builders” Wage-ra-
tes», Economica 23 (1956), pp. 296-314.

33. Gregory Clark e Ysbrand van der Werf, «The Industrious Revolu-
tion or Calvinist Middle Ages?», Journal of Economic History 58 (1998),
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pp- 830-843. Clark y Van der Werf prosiguen rechazando esta conclusién
porque creen que la productividad agricola medieval (tanto por trabajador
COINo por tarea) era casi tan alta como en el siglo x1x. Los autores termi-
nan con la afirmacién, poco verosfmil, de que la Inglaterra medieval se
conformaba con sus interpretaciones y, por tanto, debié de haber sido casi
tan industrial como la de mediados del siglo x1x. John Hatcher repasa las
pruebas relativas a la cantidad de ocio en la Inglaterra posterior a la peste
y concluye que después de la Peste Negra la poblacién trabajaba menos de
lo que lo hacfa antes. «Después bien pudieron trabajar menos de lo que
podian, pero antes el exceso de trabajo obligaba a muchos a trabajar méas
de lo que hubieran querido.» En estos comentarios no se ocupa de la rela-
cién del nivel de trabajo en cualquiera de estos perfodos con la situacién
de los siglos xvi o x1x. John Harcher, «England in the Aftermath of the
Black Death», Past and Present 144 (1994), pp. 27-28.

34. Los estudios modernos sobre el uso del tiempo se discuten en el
capitulo 6. La metodologia se discute en F. Thomas Juster, «The Validity
and Quality of Time Use Estimates Obtained from Recall Diaries», en F.
Thomas Juster y Frank Stafford, eds., Time, Goods, and Well-Being, Uni-
versity of Michigan Press, Ann Arbor, 1985, pp. 63-91.

35. Voth, Time and Work in England, 1750-1830, p. 130.

36. Hans-Joachim Voth, «Time and Work in Eighteenth-Century
London», Journal of Economic History 58 (1998), pp. 29-58. Voth, Time
and Work in England.

37. La costumbre no era exclusiva de Inglaterra. En tierras alemanas,
la observancia del «blauwe Montag» era una prictica comin entre los
artesanos, No existe una expresién comparable en los Paises Bajos, y en
las néminas conservadas tampoco se aprecia una tendencia a evitar traba-
jar los lunes.

38. George Grantham, «Agricultural Supply during the Industrial Re-
volution. French Evidence and European Implications», Journal of Eco-
nomic History 49 (1989), pp. 44-45.

39. Gregory Clark, «Productivity Growth without Technological
Change in European Agriculture before 1850», Journal of Economic His-

tory 47 (1987), p. 432. Los trabajos posteriores de Clark no siempre han
sido consecuentes con este hallazgo.
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- 40. En Flandes, la productividad laboral parece haberse mantenido
inalterada a comienzos de la era modema, mientras que la productividad
de la tierra aument6 de forma sustancial. G. Dejongh y E. Thoen, «Ara-
ble Productivity in Flanders and the Former Territory of Belgium in a
Long Term Perspective», en Van Bavel y Thoen, eds., Land Producti-
vity and Agro-Systems in the North Sea Area, Brepols, Turnhout, 1999,
pp- 30-65. En Holanda, un proceso de aumento de la productividad res-
paldado por inversiones de capital hasta 1660 dio paso a un proceso de
diversificacién de los cultivos e intensificacién del trabajo en el siglo
XV De Vries y Van der Woude, The First Modern Econony, pp. 229-
234; B. J. P. van Bavel, «Arable Yields and Total Arable Output in'the
Netherlands from the late Middle Ages to the end of the Ancien Regi-
me», en Van Bavel y Thoen, Land Productivity and Agro-Systems,
pp. 85-113.

41. George Grantham, «Division of Labour. Agricultural Producti-
vity and Occupational Specialization in Pre-industrial France», Economic
History Review 46 (1993), tabla 4.

42. Paul Bairoch convierte esta afirmacién en el eje de su decisivo
andlisis de la urbanizacién mundial. Paul Bairoch, Cities and Economic
Development, University of Chicago Press, Chicago, 1988.

43. Jan de Vries, European Urbanization, 1500-1800, Methuen, Lon-
dres, 1984. :

44. Estos célculos se basan en Gilbert Rozman, Urban Networks in

Ch'ing China and Tokugawa Japan, Princeton University Press, Prince-- -

ton (Nueva Jersey), 1973.

45. Las cuatro categorias de poblacién de la figura 3.2 representan
una version estilizada de un largo proceso de cambio que tuvo lugar en
Europa occidental y central. Las categorias de «grandes ciudades» (por
encima de los 10.000 habitantes) y «pequefias ciudades» (entre 5.000 y
10.000) provienen de De Vries, European Urbanization. Como es eviden-
te, la diferencia entre poblacién agricola y no agricola resulta mas dificil
de medir con exactitud. Las pautas mostradas aqui proceden de E. A. Wri-
gley, «Urban Growth and Agricultural Change. England and the Conti-
nent in the Early Modern Period», Jourrial of Interdisciplinary History 15
(1985), pp. 683-728; Roben‘Allen, «Economic Structure and Agricultural
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Productivity in Europe, 1300-1800», European Review of Economic His-
tory 3 (2000), pp. 1-25.

46. George Grantham, «Division of Labour», pp. 2-3.

47. Sobre el prolongado reinado de la interpretacién «republicanisi-

“ma» del periodo colonial, véase T. H. Breen, «Narrative of Commercial

Life. Consumption, Ideology, and Community on the Eve of the Ameri-
can Revolution», William and Mary Quarterly 50 (1993), pp. 478-480, y
las referencias citadas alli. Sobre la denominada «revolucién del merca-
do», véase Charles Sellers, The Market Revolution. Jacksonian America,
1815-1846, Oxford University Press, Oxford, 1991.

48. Citado en T. H. Breen, «Narrative of Commercial Life», p. 474.

49. Para estudios de la literatura protoindustrial, véase Sheilagh
Ogilvie y Markus Cerman, eds., European Proto-Industrialization, Cam-
bridge University Press, Cambridge, 1996; René Leboutte, ed., Protoin-
dustrialisation. Recherches récentes et nouvelles perspectives. Mélanges
en souvenir de Franklin Mendels, Librairie Droz, Ginebra, 1996.

50. Joan Thirsk, Economic Policies and Projects. The Development
of a Consumer Society in Early Modern England, Oxford University
Press, Oxford, 1978, p-175.

51. Ibid.,p. 174.

52. «El almidén, las agujas, los alfileres, las ollas, las sartenes, los
cordones, el jabén, el vinagre o los calcetines no figuran en las listas de la
compra de [nuestros hombres], pero si lo hacen regularmente en las mias.
Los hombres bien pueden pasarlos por alto, ;jpero cémo se las arreglarian
sus familias sin ellos?» Ibid., pp. 22-23.

53. Entrelas contribuciones mds importantes a este concepto se encuen-
tran los trabajos de Franklin Mendels, «Proto—Indu_suia]jzation, the First
phase of the Industrialization Process», Journal of Economic History 32
(1972), pp. 241-261; Leboutte, ed., Protoindustrialisation. Recherches ré-
centes; Peter Kriedte, Hans Medick y Jiirgen Schumbohm, Industrialization
Before Industrialization, Cambridge University Press, Cambridge, 1981.

54. Donald C. Coleman, «Proto-industrialization. A Concept Too
Many?», Economic History Review 36 (1983), pp. 435-443.

55. Considérese la explicacién de Gloria Main sobre el surgimiento
de 1a actividad industrial rural donde uno menos lo esperaria, a saber, en
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Nueva Inglaterra, donde las tierras eran abundantes; alli las familias rura-
les desde la primera mitad del siglo xvm «reorganizaron la produccién
doméstica» de modo que en la década de 1770 el que las mujeres se dedi-
caran a tejer, entre otras actividades, «no era un aspecto de la pobreza ru-
ral ni una respuesta a las exigencias de la frontera, sino una adaptacién co-
lonial a una economfa mercantil en expansion, una variante femenina de
laintensificacién del trabajo». Gloria Main, «Gender, Work and Wages in
Colonial New England», William and Mary Quarterly 51 (1994), p. 66.

56. Tilly y Scott, Women, Work and the Family, pp. 15, 21; Bridget
Hill, Women, Work and Sexual Politics in Eighteenth Century England,
McGill-Queen’s University Press, Montreal y Kingston, 1989, p. 24.

57. El concepto de economia familiar se inspira en la influyente obra
de A. V. Chayanov, The Theory of Peasant Economy, R. D. Irwin, Home-
wood (Illinois), 1966. Irwin analiza la economia familiar del campesina-
do ruso a la que considera gobernada no por la bisqueda de beneficios o la
maximizacion sino por el mantenimiento de un «equilibrio entre trabajo y
consumo» a lo largo del curso del ciclo de vida familiar. El concepto tam-
bién est4 en deuda con la nocién de «Das ganze Haus» de Otto Brunner:
«Das “Ganze Haus” und die alt-europiische Okonomik» (1958), en Neue
Wege der Verfassungs- und Sozialgeschichte (Vandenhoeck und Ru-
precht, Gotinga, 19682), pp. 103-127.

58. Entre las contribuciones notables a la abundante literatura sobre
el tema podemos mencionar los trabajos de Alice Clark, Working Life of

Women in the Seventeenth Century, A. M. Kelly, Nueva York, 1968 (edi-- .

ci6n original de 1919); Ivy Pinchbeck, Women Workers and the Industrial
Revolution, George Routledge & Sons, Londres, 1930; Lawrence Stone,
The Family, Sex and Marriage in England 1500-1800, Harper & Row,
Nueva York, 1977; Hill, Women, Work and Sexual Politics; Martha Ho-
well, Women, production and Patriarchy in late Medieval C ities, Univer-
sity of Chicago Press, Chicago, 1987; Claudia Goldin, «The U-Shaped
Female Labor Force Function in Economic Development and Economic
History», en T. Paul Schultz, ed., Investment in Women’ s Human Capital,
University of Chicago Press, Chicago, 1995, pp. 61-90.

59. Max Weber, The Protestant Ethic and the Spirit of Capitalism
(1903/1904), Harper & Row, Nueva York, 1930, p. 60 [hay traduccién
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castellana: La ética protestante y el espiritu del capitalismo moderno, Pe-
ninsula, Barcelona, 1989, p. 59]. :

60. Medick, «The Proto-Industrial Family Economy», pp. 297-298.
Acaso resulte mejor considerar el «anacronismo sincrénico» como una
especie de rezago temporal que hacfa que la familia albergara ideales y
formas de comportamiento antiguos en un escenario nuevo € inhdspito.
Medick pensaba que este hibrido constitufa un «modo de produccién» di-
ferente, un intermedio entre los modos de produccién feudal y capitalista
de Marx. .

61. Franklin Mendels, «Niveau des salaries et dge au marriage en
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