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3. Consideraciones en torno a la revision del contrato por cambio de
circunstancias sobrevenidas en Chile'

Hugo Cardenas Villarreal?
Rodrigo Parra Salamanca?

Es un hecho que la pandemia de la enfermedad producida por el coronavirus esta
teniendo y tendra en el futuro importantes efectos en el sistema de intercambio de
bienes y servicios que esta en la base de las economias contemporaneas. Desde el punto
de vista del derecho de los contratos, no cabe duda que el principal problema estara
constituido por el gran namero de obligaciones que derechamente no podran cumplirse
o cuyo cumplimiento serd altamente gravoso para el deudor, dadas las condiciones que la
propagacion de la enfermedad a impuesto al trafico econémico.

El problema puede ser leido entonces en clave de las herramientas que puede
proporcionar el derecho privado para tratar de satisfacer de la mejor manera posible los
intereses de las partes contractuales, en las graves circunstancias en que nos encontramos
inmersos. En el contexto referido, ademas de la nocion del caso fortuito y la fuerza
mayor, resurge con gran fuerza la llamada doctrina de la imprevision o de la revision del
contrato ante circunstancias sobrevenidas.

El objetivo de las siguientes lineas es entonces analizar en términos generales la
discusion en torno a la nocion y a la viabilidad de las herramientas referidas para lidiar
con los problemas que la emergencia sanitaria esta causando en los contratos.
Sostendremos como hipotesis que la doctrina de la revision del contrato puede ser una
buena solucién para la situacion actual y que, contrariamente a los que comtinmente se
afirma, una revision de la jurisprudencia reciente revela una creciente aceptacion de la
doctrina en la jurisprudencia de los tribunales.

Estructuralmente, la exposicion esta dividida en tres partes. En la primera, revisaremos
las diferentes herramientas que posee nuestro derecho de contratos para enfrentar
situaciones de excepcion como la pandemia, haciendo énfasis en las limitaciones de las
excusas del deudor ante el incumplimiento; en la segunda, analizaremos los presupuestos
conceptuales y efectos principales de la teoria de la imprevision; y en la tercera y ultima
parte, analizaremos los pronunciamientos de la jurisprudencia sobre la posibilidad de
revision del contrato, destacando aquellas que permiten asentar un antecedente de
aplicacion de la teoria para futuros litigios originados por COVID-19.

! Este trabajo corresponde a la version escrita de la ponencia presentada en el seminario internacional “COVID-19 e
incumplimiento contractual. Perspectiva nacional y comparada”, que fue anotada y comentada por Rodrigo Parra.

# Abogado. Profesor Asociado del Departamento de Derecho Privado de la Universidad de Chile. Doctor en Derecho
por la Pontificia Universidad Catélica de Chile. Correo electrénico: hcardenas@derecho.uchile.cl.

# Abogado. Licenciado en Ciencias Juridicas y Sociales Universidad de Chile.




1. El caso fortuito como herramienta de solucion ante los incumplimientos
obligacionales asociados a la pandemia

Ante todo, conviene partir por una precision que, por obvia, no siempre es advertida.
Nos referimos a que la pandemia de COVID-19 no puede ser calificada en abstracto
como caso fortuito o fuerza mayor respecto de todas las obligaciones contractuales que
debieron cumplirse desde que la misma fue declarada. En términos generales, quien
quiera defenderse de una demanda que se fundamenta en el incumplimiento de una
obligacion invocando el caso fortuito, debera demostrar que —en concreto— un hecho
de la naturaleza o una acciéon humana le ha hecho imposible cumplir con su obligacion.
Y por poco que analicemos la pandemia que nos aqueja como hecho impeditivo, nos
daremos cuenta que la misma no hace imposible el incumplimiento de todo tipo de
obligaciones. Asi, por ejemplo, no concurrird caso fortuito respecto de la obligacion del
prestador de un servicio catalogado como esencial, si solo algunos de sus trabajadores se
encuentran diagnosticados con COVID-19. Al contrario, si concurrira caso fortuito en
relacion a la obligacion de entrega del vendedor de un bien catalogado como no
esencial, si las bodegas donde se encuentran dichos bienes no pueden funcionar en
atencion a la restriccion impuesta por la autoridad, respecto de la apertura de
determinados establecimientos.

Dicho lo anterior, también conviene recordar que —desde la 6ptica de la teoria de las
obligaciones—, el caso fortuito constituye un modo de extinguirlas que se conoce como
imposibilidad sobrevenida (no imputable) de cumplimiento, cuyo fundamento es situado
por la tradiciéon en la maxima impossibilium nulla, obligatio est.

El ordenamiento juridico chileno recoge este modo de extinguir las obligaciones en las
normas contenidas en los articulos 1670 y siguientes del Codigo Civil respecto de la
pérdida sobrevenida de la cosa que se debe. Segun la disposicion referida, “cuando el
cuerpo cierto que se debe perece, o porque se destruye, o porque deja de estar en el
comercio, o porque desaparece y se ignora si existe, se extingue la obligaciéon”. De ahi
que se puede decir, que la regla general de nuestro sistema es que deja de estar obligado
aquél a quien el cumplimiento de una obligacion se le ha hecho imposible, cuando
menos, respecto de la imposibilidad sobrevenida y absoluta (que no le sea imputable). En
lenguaje de incumplimiento, lo mas que se podra decir —no sin un poco de exceso del
lenguaje—, es que el incumplimiento de la obligacion estara justificado.

Hasta aqui me parece que se puede decir que hay acuerdo en la doctrina y en la
jurisprudencia nacional.

Sin embargo, como el Coédigo no regul6 otros supuestos de imposibilidad y, hasta la
fecha, ni la doctrina civil ni la jurisprudencia han hecho el necesario trabajo de
construccion y sistematizacion normativa que le es propio, de momento existen mas
dudas que certezas sobre el régimen juridico de este modo de extinguir. Asi, por
ejemplo, no existe acuerdo sobre cual sera la extension del concepto de imposibilidad
que utilizaremos, ¢cabria hablar de imposibilidad econémica?; no sabemos si se aplicara
la misma regla extintiva a la imposibilidad parcial o temporal, gextinciéon parcial?



isuspension temporal? ¢con que requisitos?; y no sabemos con precision si la nociéon
podria aplicarse en algtiin caso a obligaciones de género.

Una cuestion distinta, que casi siempre enrarece la discusion sobre el efecto extintivo
de la imposibilidad, es lo que pasa con la distribucion de los riesgos ante la ocurrencia de
un caso fortuito o —lo que es lo mismo en lenguaje contractual—, de qué es lo que pasa
con la obligacion correlativa cuando una o varias de las obligaciones de un contrato se
tornan imposibles de cumplir.

Respecto de este ultimo aspecto, nuevamente el Codigo Civil no contiene una
regulacion general y, nuevamente, expresa su regulacion mas reconocida en el articulo
1550 del CC. respecto del riesgo de pérdida de la cosa de especie o cuerpo cierto. Asi,
cuando se produce un caso fortuito que acarrea una imposibilidad sobrevenida del
cumplimiento de una obligaciéon de dar (porque la cosa se destruye), el riesgo sera de
cargo del acreedor porque seguira obligado a cumplir con su correlativa obligacion, no
pudiendo solicitar su restitucion en caso de haberla cumplido.

Nuevamente, tal regulacion no contempla todo el espectro de obligaciones que
conforman el trafico juridico. En efecto, nada indica el Codigo Civil respecto de la
distribucion del riesgo ante la imposibilidad de cumplimiento de obligaciones de hacery
no hacer, y menos aun, de la —aunque menos probable— imposibilidad de
cumplimiento de obligaciones de dar una cosa genérica. Sobre tales supuestos, la
doctrina nacional parece ir avanzando hacia un acuerdo en reconocer la imposibilidad
del cumplimiento como una forma de extinguir las obligaciones de aplicacion general,
aunque no hace extensible la regulacion del riesgo prescrita por el articulo 1550 del CC.,
ya referido. En tal sentido, se suele referir que fuera de la expresa regulacion legal de la
obligacion de dar una especie o cuerpo cierto, el riesgo seria del deudor. De esta manera,
la doctrina nacional parece coincidir con lo prescrito por algunos instrumentos de
derecho uniforme como el denominado Marco Comun de Referencia, que en su articulo
3:104 (4) senala explicitamente que una imposibilidad definitiva ajena a la esfera de
control del deudor extingue la obligacion.

Asi las cosas, respecto de la distribucion del riesgo, se puede afirmar que la doctrina
parece moverse hacia un rechazo de la aplicaciéon general de la regla de distribucion que
el Codigo dispuso para la imposibilidad sobrevenida no imputable que se produce
cuando se pierde la cosa que se debe. Si la regla del 1550 es excepcional, se podria decir
entonces que se esta avanzando hacia una comprension en que la regla general del
sistema es que en casos de imposibilidad de cumplimiento el riesgo lo soporta el deudor.

En una apretada sintesis, se puede decir que hasta el momento tenemos una relativa
claridad sobre la suerte de la obligacion que deviene imposible (se extinguira) y sobre la
suerte de su correlativa (también se extinguira), cuando la imposibilidad es absoluta, con
independencia de que se trate de una obligacion de entregar una cosa especifica, una
genérica, o de hacer (o no hacer). No obstante lo anterior, persisten las dudas respecto
de la imposibilidad temporal y de la imposibilidad parcial.

De todo lo expuesto se aprecia que la imposibilidad sobrevenida de cumplimiento
parece tener un campo acotado de aplicacion en el contexto de la crisis sanitaria,
generado tanto por la escasa regulacion de esta figura (limitada a un tipo de
obligaciones), como por el hecho de que los efectos economicos de la actual pandemia



no parecen enmarcase como constitutivos de una imposibilidad que pueda catalogarse
como absoluta y permanente. Al contrario, los efectos de la pandemia en los contratos se
enmarcaran principalmente en imposibilidades temporales de cumplimiento y, dentro
del tipo de obligaciones afectadas se encontraran mayormente las dinerarias. Y al tratarse
de obligaciones genéricas, no pueden considerarse como imposibles de cumplir sino que,
a lo sumo, su cumplimiento se considerara mas gravoso para el deudor.

Por lo indicado, y sin perjuicio de que la contingencia es una inmejorable oportunidad
para que la jurisprudencia vaya perfilando el régimen juridico de la imposibilidad en los
extremos que permanecen oscuros, parece oportuno explorar la viabilidad de otras
herramientas normativa que nos puedan ayudar a resolver los graves problemas que en
los negocios contractuales esta causando la emergencia sanitaria y los actos de autoridad
que buscan controlarla.



2. Otra solucion disponible: los presupuestos y efectos de la doctrina de la
revision del contrato

La doctrina de la revision del contrato o imprevision busca otorgar una solucion a
aquellos casos donde, sin existir un caso fortuito que torne imposible el cumplimiento de
la obligacion, aquella se torna excesivamente onerosa para una de las partes. Asi,
constituye una herramienta que busca hacer frente a la alteracion sobrevenida de las
circunstancias que se tuvieron en consideracion al momento de contratar, morigerando
el rigor del principio de pacta sunt servanda. Si bien esta teoria no es novedosa en la
doctrina nacional, en la practica, su invocaciéon e impacto jurisprudencial ha sido mas
bien escaso, aunque esta situacion parece estar cambiando en el altimo tiempo.

Por lo anterior, conviene que nos detengamos a analizar los presupuestos y efectos de
esta teoria, para luego abocarnos a revisar su reconocimiento en nuestra jurisprudencia.
En cuanto a sus presupuestos, se ha reconocido que son tres los requisitos de la teoria de
la imprevision: debe tratarse de un hecho fuera del control de las partes e imprevisible al
momento de contratar; tal hecho debe generar una excesiva onerosidad que torna, sin
hacerlo absolutamente imposible, gravoso el cumplimiento de las obligaciones; vy,
finalmente, no debe haberse asumido el riesgo por alguna de las partes. Sin perjuicio que
la determinacion de las condiciones de aplicacion de esta teoria debe realizarse en
concreto, atendida la naturaleza de las obligaciones y el objeto de aquellas, cabe realizar
algunas consideraciones generales sobre sus requisitos.

Con respecto a la primera condiciéon de aplicacion, resulta evidente que la actual
pandemia constituye un hecho fuera del control de las partes, lo que no significa
necesariamente que haya sido imprevisible al momento de contratar. Para determinar su
imprevisibilidad habra que estarse a la época de celebracion del contrato, y establecer un
marco temporal desde el cual puede afirmarse con seguridad que, al menos en Chile, era
previsible la propagacion de la enfermedad. Distinto sera el analisis si, por ejemplo, el
contrato constituye una compraventa de cardcter internacional, donde se debera
considerar otras variables relacionadas al avance del COVID-19. Un hito temporal para
considerar desde cuando la pandemia podria ser considerada un hecho previsible, lo
constituye la declaracion de Alerta Sanitaria decretada por el Ministerio de Salud y
publicada con fecha 8 de febrero de 2020 en el Diario Oficial.

Sobre el segundo presupuesto de la teoria de la imprevision, consistente en que tal
hecho imprevisible y externo provoque una excesiva onerosidad que torna gravoso el
cumplimiento de las obligaciones, el analisis se torna ain mas complejo. Por un lado, las
obligaciones de dinero, generalmente no se extinguen por imposibilidad del
cumplimiento o caso fortuito puesto que, técnicamente hablando, siempre se podran
cumplir. De ahi que podamos decir que la nocién de la revision del contrato es
especialmente util para tratar los problemas de cumplimiento que presentara este tipo de
obligaciones en el contexto de la crisis sanitaria y econémica que la acompana. Asi, por
ejemplo, en un contrato de suministro la crisis puede provocar que, para el suministrado,
sea excesivamente gravoso el pago mensual de los productos entregados, atendida la
orden de autoridad que impide abrir sus locales comerciales; o, por poner otro ejemplo,



en un contrato de arrendamiento a la empresa que desarrolla el rubro de Ia
administracion hotelera le puede resultar excesivamente gravoso mantener el pago
mensual del canon de arrendamiento pactado para 25 anos, teniendo en cuenta una
temporada normal de turistas. Con todo, el tipo de obligacion que se torna
excesivamente gravosa puede revestir una naturaleza diferente. A modo de ejemplo,
respecto del constructor en un contrato de construccion a suma alzada puede estimarse
que, atendida la limitacion emanada de la autoridad para realizar labores solo a los
trabajos de caracter esencial, el cumplimiento de su obligacion de hacer dentro del plazo
estipulado puede convertirse en excesivamente onerosa. Como vemos, los ejemplos
corresponden a situaciones de diversa naturaleza, siendo relevante efectuar siempre el
analisis desde las concretas circunstancias de las partes.

Por ultimo, con respecto al tercer presupuesto, cabe tener en cuenta que la asuncion
del riesgo por alguno de los contratantes puede tener tres fuentes: la ley, la naturaleza de
las obligaciones del contrato, y la existencia de expresas clausulas contractuales. Sobre la
primera, un caracteristico ejemplo lo constituye el articulo 2003 N° 1 del Codigo Civil,
que impide al constructor, en un contrato a suma alzada, pedir un aumento del precio
por un incremento del valor de la mano de obra o los materiales. Por su parte, una
distribucion de riesgos derivada de la naturaleza de las obligaciones asumidas por las
partes se puede observar en un contrato de intermediacion de productos financieros,
donde quien actia como inversor conoce y acepta el riesgo derivado de tales contratos.
Segun veremos al tratar las recientes sentencias que se pronuncian sobre la teoria de la
revision del contrato, tal criterio resulta fundamental. Por ultimo, cabe tener en cuenta
que las partes por expresa estipulacion contractual pueden haber acordado que alguna
de ellas asuma determinado riesgo, disciplinando con ello la naturaleza imprevisible de
determinado hecho. Tal cuestion merece un analisis que excede los limites de estas
consideraciones iniciales, pero cabe tener en cuenta que la respuesta no pasa solo por la
literalidad de la respectiva estipulacion.

En cuanto a los efectos de la teoria de la imprevision, partamos por advertir que se trata
de una de las cuestiones que genera mayor controversia entre los autores que abogan por
su recepcion. En general se reconoce que la aplicacion de la teoria de la imprevision
implica un deber de renegociacion entre las partes y que, en caso de fracaso, procede
desde la terminacion del contrato hasta su adaptacion por un tercero imparcial. La
cuestion de los efectos de la imprevision es una materia que merece ser tratada con
especial cuidado y que, por lo mismo, excede también el objeto de estas lineas. Sin
perjuicio de ello cabe tener presente que su tratamiento esta directamente ligado a la
naturaleza del procedimiento donde se ventile el conflicto entre las partes, no resultando
lo mismo, por ejemplo, que el tercero imparcial llamado a conocer de la disputa sea un
arbitro arbitrador o el juez que debe fallar conforme a derecho. Incluso, la posibilidad de
renegociacion entre las partes esta vinculada al diseno institucional de dichos
procedimientos, segin permitan o no al tribunal proponer bases de acuerdo.



3. La recepcion de la doctrina de la revision del contrato en la reciente
jurisprudencia nacional

En forma mas o menos generalizada, se ha indicado que la jurisprudencia nacional es
reacia a la aplicacion de la teoria de la imprevision. En lo que sigue, daremos cuenta de
que esa afirmacion no se corresponde con la realidad y que, por el contrario, se observan
indicios que permiten augurar una creciente utilizacion de la teoria de la revision del
contrato en la jurisprudencia chilena.

Una primera discusion en torno a la doctrina se dio en la primera década del siglo XXI.
En este periodo se verifica una de las primeras aplicaciones explicitas de la teoria en la
jurisprudencia ordinaria, al tiempo que la llamada crisis del gas, hizo que la teoria de la
imprevision se discutiera en profundidad y se aplicara en dos importantisimos casos que
conocio la justicia arbitral.

Respecto de las primeras aplicaciones de la doctrina en la jurisprudencia ordinaria,
puede verse lo fallado en Larrain Vial con Serviu Metropolitano en el ano 2006 por la Corte
de Apelaciones de Santiago. Este caso ha sido considerado por parte de la doctrina como
un paso relevante en la consolidacion de la doctrina de la revision del contrato aunque,
por supuesto, el fallo recibi6 también criticas por parte de algunos autores que estimaron
que en el caso no se cumplian los requisitos de aplicacion de la doctrina. Del mismo
periodo, pero ahora con una posicion contraria a la doctrina de la revision del contrato,
puede verse South Andes Capital S.A. ¢/ Empresa Portuaria Valparaiso. En el caso (fallado en
el ano 2009), ante una demanda de cobro de honorarios por una asesoria en el sector
financiero, se rechaz6 explicitamente la aplicacion de la teoria de la imprevision,
indicandose que “el contrato no puede ser dejado sin efecto, y con menos razén aun
modificado, si no es por voluntad de las partes, los jueces en materia civil no tienen otras
facultades que las que se les han otorgado, y nadie les ha dado la de modificar las
convenciones”.

También de la primera década del siglo son dos fallos de la justicia arbitral dictados en
los anos 2007 y 2008 (Empresa Eléctrica Guacolda S.A. ¢/ Empresa Minera Mantos Blancos S.A.;
y Gas Atacama Generacion S.A. ¢/ Empresa Eléctrica de Antofagasta S.A. y otros). Estos casos son
de radical importancia para entender la evolucion de la doctrina en el ambito nacional y
proyectar una posible aplicacion para resolver la crisis que vivimos hoy, puesto que se
dieron precisamente en el contexto de una grave crisis energética y econémica (la crisis
del gas natural). En concreto, ambos casos hacian alusion a modificaciones relevantes en
la estructura de costos del mercado de la generacion eléctrica, que hacian excesivamente
oneroso el cumplimiento de contratos anteriormente pactados. Es importante advertir
que en los dos casos se reconoci6é con contundencia que se puede aplicar la doctrina de
la imprevision en el contexto del ordenamiento juridico chileno (y en especial, en el
marco del Cédigo Civil), no obstante que a la postre solo en uno de ellos se dio lugar a la
demanda, declarando la resolucion del contrato por excesiva onerosidad sobreviviente.

Ya en la segunda década de lo que va de siglo, la jurisprudencia chilena empezé a
mostrar mas aplicaciones de la teoria de la imprevision, sobre todo en el contexto de
contratos de construccion. En esta época se puede ver lo resuelto en Larenas y cia. con



Universidad de Chile en el ano 2012. En el caso, relativo a un contrato de construccion a
suma alzada, se fall6 que “si en un contrato de esta naturaleza se produce una
circunstancia grave, absolutamente imprevista e indispensable para la ejecucion de la
obra, es factible reconocer la teoria de la imprevision y correspondera al juez de la causa
apreciar dicho presupuesto factico”. No obstante que los fallos sobre imprevision que se
observan en la jurisprudencia chilena no suelen referirse a disposiciones normativas
especificas se debe tener presente que, tratindose de contratos de construccion a suma
alzada, el articulo 2003 N° 2 del Codigo Civil consagra con todas sus letras un caso de
imprevision. De hecho, tal disposicion es normalmente aludida como uno de los
argumentos a favor de la recepcion de la teoria de la revision del contrato por causas
sobrevivientes dentro del Codigo Civil.

Dentro de esta misma segunda década puede verse también en contexto de revision
contractual lo fallado por la Corte de Apelaciones de Rancagua en el ano 2018 en Arauco
S.A. con I. Municipalidad de Coltauco y otro. En el caso se acogié una pretension
indemnizatoria por el incumplimiento de un contrato de construccion a suma alzada,
ordenando al mandante la indemnizacion de los gastos generales ocasionados a raiz del
aumento del plazo, que tenia como causa los incumplimientos de la Municipalidad. A
grandes rasgos, los incumplimientos atribuidos a la demandada consistian en la falta de
entrega de informacion precisa y fidedigna del proyecto, la falta de la entrega oportuna
de los terrenos, la tardanza en la entrega de las factibilidades de agua potable rural y los
errores en la entrega de informacion sobre la cantidad y numero de camaras
domiciliarias a construir.

Acogiendo la demanda y accediendo a la indemnizaciéon indicada, la Corte de
Apelaciones dejo dicho que “siendo un hecho establecido que los dos ultimos aumentos
del plazo de ejecucion se debieron a hechos no imputables a la empresa contratista, no es
posible imponer a esta ultima la carga de soportar los costos asociados, dado que tales
hechos, tal como fueron calificados por el propio asesor juridico de la Municipalidad
constituyen hipotesis de fuerza mayor o caso fortuito, acorde con la teoria de la
imprevision, la que si bien no tiene una regulacion legal expresa si ha sido aceptada por
la doctrina y jurisprudencia, tanto judicial como administrativa, para frenar la excesiva
onerosidad sobreviniente que la ejecucion de un contrato puede provocar para el
contratista”. Incluso, luego el mismo fallo alude como fundamento normativo para la
aplicacion de la teoria de la imprevision a la buena fe contractual, precisando que “no
obstante que el presente contrato era a suma alzada, no resulta ajustado a la buena fe
contractual que la clausula 11.1 de las Bases Administrativas Generales, se interprete en el
sentido de que el contratista no puede pedir indemnizaciéon por mayores gastos derivados
de las ampliaciones de plazo no imputables a su parte”. Cabe tener presente que dicha
sentencia fue confirmada por la Corte Suprema.

Es muy importante advertir que si bien el fallo podria haberse fundamentado desde la
hipotesis de imprevision que regula el articulo 2003 N° 2 del Codigo Civil, en los hechos
no se fundamento6 de esa manera. En efecto, alejandose de una logica de especificidad, el
razonamiento del tribunal construye la justificacion de la aplicacion de la teoria de
revision del contrato desde el principio de la buena fe.



Ya en la tercera década del siglo, dadas las excepcionalisimas circunstancias en la que
nos encontramos, el turno para pronunciarse sobre la imprevision parece ser de la Corte
Suprema. Y precisamente en un fallo que se emitié hace apenas unos dias (ya instalada la
crisis), y a proposito de un caso no expresamente regulado, la Corte Suprema tuvo la
ocasion de dejar escrito que la teoria es aplicable en nuestro medio. En efecto, en Forex
Chile S.A con Godoy (fallo de 20 de marzo de 2020), la Corte Suprema se pronuncio obiter
dictum en forma favorable a la aplicacion de la teoria de la imprevision en Chile.

Nos parece que este fallo constituye un antecedente fuerte para la futura aplicacion de
la doctrina de la imprevision a casos donde si concurran los requisitos que la hacen
aplicable. Tal caso vers6 sobre un contrato de intermediacion financiera donde el
demandante Forex Chile S.A. prestaba los servicios de administracion y asesoria para la
inversion en el mercado internacional de instrumentos financieros. Frente a la pérdida
de todo el monto que tenia disponible el demandado en su cuenta de inversiones, que
provocé un saldo negativo de $72.900.885.-, que a la vez debié ser cubierto por el
demandante, Forex Chile S.A. demand6 el cumplimiento del contrato, con
indemnizacion de perjuicios; solicitando en definitiva que el demandado, en su calidad
de cliente e inversor, asumiera el valor de la perdida, pagando el monto indicado. Junto a
ello solicit6 la indemnizacion del lucro cesante y de perjuicios extrapatrimoniales.

Anulando la sentencia de alzada y dictando sentencia de reemplazo, la Corte Suprema
acogio la pretension de cumplimiento, indicando que la repentina baja del precio de las
acciones donde el demandado tenia invertido su dinero era un hecho ajeno a la voluntad
de las partes, y que si bien tal situacion podria ser considerada dentro de lo que la
doctrina denomina teoria de la imprevision, “de conformidad con el articulo 1560 del
Codigo Civil y el tenor de las declaraciones del Sr. Godoy en torno a conocer los riesgos
de invertir en el mercado informal extra bursatil y su comportamiento anterior al hecho
sobreviniente durante los meses de junio a septiembre de 2014, excluyen en el caso de autos
la aplicacion de la imprevision” (€nfasis anadido).

Como se ve, en dicha sentencia el maximo tribunal reconocié que en el ordenamiento
nacional resulta posible aplicar la teoria de la revision del contrato como defensa del
deudor, pero que para su aplicacion se requiere el cumplimiento estricto de sus
requisitos. Dentro de ellos, se encuentra que el deudor no haya asumido el riesgo del
hecho imprevisible. En tal sentido, en base a la interpretacion contractual, estimo la
Corte que el demandado estaba en conocimiento que sus inversiones implicaban un alto
nivel de riesgo, y que por tanto, €l debia cargar con éste. Por ende, no procedia la excusa
del deudor basada en la teoria del cambio de circunstancias.

Como se aprecia, los fallos referidos constituyen antecedentes relevantes para evaluar la
posible aplicacion de la teoria de la imprevision. Y, como se pudo ver, la Corte Suprema
mas que renegar en forma tajante la imprevision contractual (como se ha querido hacer
ver por un sector de la doctrina), parece efectuar un analisis estricto de sus requisitos,
encontrando a la vez su sustento normativo en el articulo 1546 del Codigo Civil.

A lo anterior cabe agregar que la figura ha vuelto a estar en la discusion de la doctrina
nacional, presentandose incluso un nuevo proyecto de ley que busca su consagracion
legal, mediante la insercion de un articulo 1546 bis en el Codigo Civil. Ademas de ello no
debe olvidarse que la Corte Suprema emitié un informe durante el ano 2017, donde



analiz6 profusamente los requisitos de la imprevision contractual, lo que demuestra, al
menos, el interés existente en la materia y el conocimiento de sus presupuestos y ambito
de aplicacion.

Como apreciacion final, cabe tener en cuenta que la doctrina de la revision del
contrato es parte del Derecho Comun, y que ha sido consagrada positivamente en casi
todas las codificaciones contemporaneas y por los instrumentos de armonizacion del
derecho de las obligaciones después de haber sido acogida por via jurisprudencial (p. e.,
en Francia y Argentina). Ademas, precisamente aproposito del COVID-19, organismos
internacionales como el EUROPEAN LAW INSTITUTE han incluido dentro de sus
recomendaciones que los estados deben garantizar que ante situaciones de excesiva
onerosidad para una de las partes, aquellas deben iniciar renegociaciones, incluso
cuando dicha posibilidad no encuentra sustento normativo.
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