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l. Descripcion del curso

Clasificaciones de los contratos. Estudio pormenorizado de
los principales contratos civiles y comerciales.

Il. Objetivos Generales

Los y las estudiantes seran capaces de comprender y
aplicar las reglas particulares de los contratos civiles y
comerciales, con excepcion de las sociedades.

lll. Objetivos especificos

Losy las estudiantes seran capaces de:

- Diferenciar distintas clases de contratos, en
particular segun su estructura, sus efectos y la
funcién que cumplen.

- Comprender y aplicar las reglas que rigen cada uno
de los contratos materia de este curso.

- Utilizar los contratos para satisfacer necesidades
concretas.

IV. Contenidos

PRIMERA PARTE
CUESTIONES GENERALES

§1. Breve alusién a la Teoria General del Acto Juridico y del
Contrato (Remisidn a Derecho Civil ll).

§2. Clasificacién y clasificaciones de los Contratos
(Remisién a otros derechos que estudian algunos contratos
especiales: Derecho del Trabajo, Derecho Minero, etc.).
Sefalar qué contratos se estudian en este curso y por qué
razones.

§ 3. Contratos preparatorios

A. Periodo precontractual (Remision a Derecho Civil ll)

(i) Obligaciones, deberes de informacién y de
confidencialidad

(ii) Responsabilidad y ruptura de negociaciones




B. Tipos de contratos preparatorios

(i) Acuerdos en principio/cierre de negocios
(ii) Contrato de promesa

a) Concepto y clasificacion

b) Requisitos

c) Efectos, cumplimiento y extincion

(iii) Contrato de opcidn

SEGUNDA PARTE
ALGUNOS CONTRATOS EN PARTICULAR

§4. Contratos de intercambio de bienes

A. Compraventa civily mercantil

(i) Concepto, caracteristicas, clasificacion e importancia del
contrato de compraventa

(ii) Requisitos de la compraventa/elementos

(iii) Formalidades. Regla general, excepciones y sanciones a
la omisién de las formalidades

(iv) Capacidad para la celebraciéon de una compraventa

a) Regla general

b) Incapacidades especiales

c) Sanciones

d) Representacion y autocontratos

(v) Elementos del contrato de compraventa

a) Precio

a.1 Requisitos

- Real

- Determinado o determinable

- Endinero

a.2 Control del precio (Remisién parcial a Derecho Civil Il)

- La lesidon enorme, requisitos, efectos, sancidén

b) Cosa

b.1 Requisitos

- Comerciable

- Determinada

- Posible (compra de cosa propia, venta de cosa futura)

b.2 Venta de cosa ajena

b.3 Teoria de los riesgos (Remisidn parcial a Derecho Civil Ill)
(vi) Efectos del contrato de compraventa

a) Obligaciones del comprador

a.1 Obligacién de recibir la cosa

a.2 Obligacién de pagar el precio

b) Obligaciones del vendedor

b.1 Obligacién de dary de entregar: modalidades y riesgos
b.2 Obligacion de saneamiento: evicciébn y vicios
redhibitorios
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c) Resolucioén por incumplimiento (Remision a Derecho Civil
1))

c.1 Renuncia a la accién resolutoria

c.2 Declaracién de pago de precio

(vii) Pactos accesorios al contrato de compraventa

a) Pacto comisorio (Remisién a Derecho Civil lll)

b) Pacto de retroventa

c) Pacto de retracto

B. Compraventa mercantil

(i) Definicion y mercantilidad de la compraventa

(ii) Diferencias con la compraventa civil

a) En cuanto a los efectos

b) En cuanto a la resolucion

c) En cuanto al precio

(iii) Diferentes tipos de compraventa mercantil. La
compraventa internacional de mercaderias

C. Permuta
(i) Concepto
(ii) Normas aplicables y remisién a compraventa

D. Cesion de derechos

(i) Cesidén de créditos personales (Remisidon a Derecho Civil
1))

(ii) Cesion del derecho de herencia (Remision a Derecho
Sucesorio)

E. Arrendamiento de cosas en el Cédigo Civil y en las Leyes
Especiales

(i) Concepto y caracteristicas

(ii) Tipos de arrendamiento

a) Arrendamiento de cosas

a.1 Conceptoy elementos del contrato:

- Consentimiento

- Cosa arrendada

- Precio orenta

a.2 Obligaciones del arrendador:

- Entregar la cosa

- Mantener la cosa en estado de servir para el fin del
arrendamiento

- Librar al arrendatario de las turbaciones en el goce de la
cosa

a.3 Obligaciones del arrendatario:

- Pagar el precio

- Usar la cosa segun los términos o el espiritu del contrato

- Cuidar la cosa como un buen padre de familia




- Efectuar reparaciones locativas

- Restituir la cosa arrendada

a.4 Terminacion del contrato de arrendamiento (desahucio)
b) Arrendamiento de predios urbanos y rudsticos

§5. Los contratos reales

A. Revisién critica de su caracter “real”. (Remisién a
Derecho Civil ll)

B. Mutuo

(i) Concepto y caracteristicas

(ii) Requisitos

(iii) Efectos del contrato de mutuo

C. Operaciones de crédito de dinero. Ley 18.010 (Remisioén a
Derecho Civil lll)

D. Comodatoy precario
E. Depdsito y secuestro
§ 6. Contratos de prestacion de servicios

A. Mandato civil

(i) Concepto, elementos y caracteristicas

(i) El mandato y otras instituciones (arrendamiento de
servicios, sociedad, contrato de trabajo)

a) Mandato y representacion. Normas comunes Yy
diferencias

(iii) Caracteristicas y formalidades del mandato

(iv) Las partes del mandato

a) El mandante, capacidad y la persona juridica como
mandante

b) El mandatario, capacidad y pluralidad de mandatarios

(v) Objeto del mandato

(vi) Distincién entre relaciones internas y externas

(vii) Negocios que puede comprender el mandato

(viii) Extension del mandato

(ix) Administracion/ejecuciéon del mandato

a) Facultades (conservacién, administraciéon, disposicion,
autocontrato)

b) Extralimitacion

c) Delegacion

(x) Efectos del mandato

a) Relaciones internas

a.1 Obligaciones del mandante




a.2 Obligaciones del mandatario

b) Relaciones externas

b.1 Relaciones entre mandante y terceros
b.2 Relaciones entre mandatario y terceros
(xi) Extincién del mandato

a) Causales

b) Agencia oficiosa

B. Mandato mercantil

(i) Naturaleza del mandato comercial

(ii) Comisiéon mercantil/correduria

(iii) Mandato de factores y dependientes/responsabilidad

C. Arrendamiento

(i) Para la confecciéon de una obra material. Contrato de
construccion de edificios

(ii) Arrendamiento de servicios inmateriales

D. Contrato de transporte terrestre

(i) Concepto

(ii) Partes, sus derechos y obligaciones

(iii) Reglas aplicables y elementos de los diversos tipos de
contratos de transporte

(iv) Maritimo (Remisién a Derecho Comercial)

§ 7. Contratos garantias

A. Cauciones reales y personales. Civiles y mercantiles
(i) ELderecho de prenda general/derechos auxiliares
(ii) Concepto, funciones y clasificacion

B. Garantias personales

(i) La fianza

a) Concepto, requisitos, caracteristicas y tipos de fianza

b) Efectos de la fianza (entre fiador y acreedor, entre fiadory
deudory entre cofiadores)

c) Extincidon

(ii) La solidaridad pasiva (Remisién a Derecho Civil lll)

(iii) La indivisibilidad (Remision a Derecho Civil lll)

C. Garantias reales

(i) Prenda

a) Concepto, tipos de prenda y perfeccionamiento

b) Efectos del contrato de prenda

c) Extincion de la prenda

(ii) Hipoteca

a) Derecho real de hipoteca, caracteristicas, funciones
b) Contrato de hipoteca




b.1 Concepto

b.2 Caracteristicas y requisitos

b.3 Efectos del contrato de hipoteca

- extension del derecho de hipoteca

- efectos en cuando al deudor y deber de conservacion

- efectos en cuando al acreedor (derecho de venta, derecho
de persecucion, la accién hipotecaria y preferencias)

b.4 Extincién del contrato de hipoteca

§ 8. Referencia a otros tipos de contratos

A. Contratos aleatorios
(i) Concepto y caracteristicas
(ii) Principales tipos de contratos aleatorios

B. Transaccion
(i) Concepto, caracteristicas y naturaleza
(ii) Partes y objeto de la transaccidn

C. Contratos innominados o atipicos

(i) Leasing y sus variantes.

a) Origen, concepto y elementos del contrato de leasing

b) El contrato de leasing y otras instituciones afines

c) Modalidades del leasing (operacional, financiero,
habitacional)

(ii) Contratos de distribucién, en especial el contrato de
franquicias

(iii) Contratos de transferencia de tecnologia, en especial,
licenciay know how

(iv) Joint venture (Remisién a Contratacién Internacional)

V. Régimen de asistencia

Para rendir el examen final del curso en periodo ordinario
debera cumplir con el 50% de asistencia a clases.

VI. Controles y
ponderacion de los
mismos

El examen sera escrito, presencial en sala de clases, y
equivaldra al 50% de la nota final del curso.

El 50% restante de la nota final del curso equivale a la
calificacién de la evaluacion departamental, la que también
sera escrita, presencial en sala de clases.

Se realizaran 4 controles de lectura voluntarios. En caso de
rendir un minimo de 3 de estos controles, la nota obtenida
en ellos se promediara con la nota de presentacion al
examen siempre que ello resulte beneficioso para el o la
estudiante. Solo las personas que cuenten con el 75% de
asistencia a clases podran optar por este beneficio. Estos
controles se llevaran a cabo de forma presencial los ultimos




20 minutos de la clase en las fechas acordadas con el
curso.

Cada estudiante debe rendir el control obligatorio definido
en el calendario de evaluaciones sin posibilidad de
acumular el porcentaje de dichas evaluaciones para el
examen.

Si los y las estudiantes no pudieren rendir el control
obligatorio en la fecha establecida por la Direccion de
Escuela, podran rendirlo en una fecha extraordinaria fijada
por la propia Direccion. Para rendir este control
extraordinario no sera necesario justificar la inasistencia al
control obligatorio. Si el o la estudiante no se presenta al
control extraordinario sera calificado con nota 1,0.

Respecto de los exdmenes, se mantiene la estructura de un
periodo ordinario y otro extraordinario, el cual incluye los
examenes de rezago y suficiencia (3.5 - 3.99).

Las evaluaciones que se rindan en periodo extraordinario,
los rezagos y las suficiencias seran orales.

VII. Metodologia

Las clases son de caracter expositivo, aunque procurando
estimular la participacion de los/as alumnos/as, como
elemento dinamico en el desarrollo de la clase.
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