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I IDENTIFICACION:
Carrera : Derecho
Curso : Clinica Especializada de Actos y Contratos
Profesor : Edmundo von Pottstock Molina
Caracter : Optativo
Posicion : A partir del 9° semestre de la carrera.

Prerrequisitos : Clinicas Juridicas I y Contratos Parte Especial
Horario

Créditos : 8

II. DESCRIPCION DEL CURSO:

Este curso se inscribe en el marco de la reforma curricular de pregrado en la
ensefianza del Derecho, la cual requiere incorporar areas de especializacion clinica, a
efectos de completar la formacion profesional del futuro abogado. Es este caso, se trata
de desarrollar en los estudiantes de derecho habilidades y destrezas adecuadas para la
redaccién, negociacion y formalizacidn de actos y contratos de comun utilizacién en el
trafico juridico, en especial, promesas y compraventas de bienes raices, cesiones de
derecho, mandatos, arrendamientos, sociedades, y constitucion de garantias reales y
personales, al mismo tiempo que conozcan el funcionamiento practico del régimen notarial
y conservatorio chileno.

Serd, entonces, una instancia en que los alumnos analizaran y disefaran soluciones en
este campo considerando el aporte de distintas disciplinas juridicas, tales como, el
Derecho Privado, Derecho Comercial y Derecho Procesal, en sus aspectos organicos,
sumado a la riqueza que se obtiene del andlisis y enfrentamiento clinico de problemas
reales.

III. OBJETIVOS DEL CURSO:

El curso tendrd los siguientes objetivos generales:

1° Que el alumno adquiera las habilidades y destrezas para disefiar estrategias
necesarias para enfrentar extrajudicialmente problemas juridicos reales, y para
elaborar y redactar los actos juridicos o contratos que el caso requiera.

20 Capacitar al alumno en la aplicacién de métodos de resolucion de controversias, en
particular, la negociacion preliminar de las distintas clausulas de los contratos.

30 Capacitar al alumno para desempenarse en el rol de asesoramiento profesional
para la celebracién de actos y contratos.
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Ademas, este curso tendra como objetivos transversales el andlisis A

trabajo en equipo y el conceptualizar, disefiar y redactar estudios e informes juridicos.

Para el adecuado logro de los fines docentes propuestos, el curso tiene los
siguientes objetivos especificos, cuyo logro se espera que los estudiantes alcancen al final
del mismo:

1. Incrementar, profundizar e integrar los conocimientos de las disciplinas juridicas
involucradas en la preparacion, redaccién y formalizacién de actos y contratos de
cotidiana aplicacion en el trafico juridico.

2. Identificar y utilizar las fuentes de informacién (juridicas, técnicas, sociales y otras)
necesarias para intervenir en el asesoramiento de clientes en materia contractual.

3. Conocer y aplicar métodos de resolucién de controversias, en especial, la negociacion,
a partir de un caso en concreto.

4. Usar adecuadamente las herramientas y destrezas que dichos métodos aportan, en la
negociacion de determinados aspectos del los actos y contratos que sean necesarios
para dar solucién a problemas juridicos reales.

5. Disefiar, redactar y formalizar actos y contratos especificos, tales COmo, promesa,
compraventa, arrendamiento, cesién de derechos, sociedad, mandato y garantias,
reales y personales.

6. Realizar estudios e informes juridicos.

7. Integrar sistematicamente el andlisis ético a la evaluacién de su desempefio y de su

relacién con el cliente y el problema

IV. CONTENIDOS DEL CURSO:

1° unidad: Resolucién de problemas: Identificacién, andlisis, conceptualizacion y definicién
de problemas juridicos.

20 unidad: Requisitos de todo acto juridico: elementos de la esencia, de la naturaleza y
accidentales.

3% unidad: Aspectos generales de los Métodos de Resolucién de Controversias,
alternativos a la solucién judicial, en especial, la negociacién y la mediacidn, su estructura,
y el uso adecuado de las herramientas y destrezas que estos métodos aportan, y su
aplicacién en materia contractual. Como elemento basico a la celebracién de todo
contrato, es elemento fundamental el acuerdo previo de las partes
contratantes.

4° unidad: Escrituracién legal: Principales cldusulas del contrato. Comparecencia.
Instrumentos publicos y privados. Formalidades.

5° unidad: Principales tipos de contratos: Compraventa; promesa de compraventa; el
contrato de arriendo; el mandato; la cesién de derechos; el contrato de sociedad y sus
diversos tipos de variantes, empresas individuales de responsabilidad limitada.

6° unidad: Los principales actos juridicos de garantia o contratos accesorios: La hipoteca,
la prenda vy la fianza.

7° unidad: Asesorias e informes juridicos en materia contractual.

8° unidad: Régimen Notarial Chileno: Aspectos practicos implicados en la formalizacién de
actos y contratos.

9° unidad: Régimen Conservatorio Chileno: Aspectos practicos implicados en la
formalizacion de actos y contratos.

V. METODOLOGIA:

Dado que este curso pondra énfasis en el andlisis del caso a partir del cual se
estudiard la normativa aplicable se desarrollara mediante la aplicacién de métodos activos
de ensefanza centrados en el alumno.

Los contenidos tedricos se abordaran a partir del enfrentamiento de problemas y
casos simulados y reales, apoyados por bibliografia obligatoria, discusion dirigida acerca
del contenido de la misma, y pequefios trabajos individuales de investigacidn.
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Por esta razén, para el desarrollo de las actividades programadas, se?u!i&é!ﬁ
método clinico, sin perjuicio de otros métodos activos, tales como analisis de casos,
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simulacién, discusiones dirigidas, debates y mesas redondas; trabajo grupal; proyectos de
investigacion; debates; tutoria; dramatizacién; lecturas controladas y complementarias;

Entrevistas; Informes; presentaciones; Revisién de jurisprudencia; etc.

Como elemento fundamental de la metodologia del curso se atenderd casos reales
en los que sea necesario la redaccién de algin tipo de escrituro, incluso cuando sea

requerida de otros cursos.

VI. EXTENSION DEL CURSO:

La extension del curso serd semestral, considerando dos clases semanales de no
menos de dos horas cronoldgicas, cada una.

VI. PRODUCTOS ESPERADOS Y SISTEMA DE EVALUACION:

Durante el desarrollo del curso se espera que los alumnos desarrollen distintos
productos, a saber: carpetas/portafolios, informes de investigacion, minutas y borradores
de escrituras publicas, contratos privados, instrucciones notariales y otros documentos

relevantes.
Todos estos productos serdn objeto de evaluacién por parte de los docentes,

a

través de la bitdcora o registros del profesor/ayudante, pautas de observacion, informes

de auto evaluacién por parte del alumno, etc.).

De esta forma, la medicion del aprendizaje de los alumnos y del logro de los
objetivos del curso se realizard mediante evaluaciones periddicas respecto del trabajo
realizado en los casos reales que les sean asignados, y de las evaluaciones practicadas

respecto de cada unidad tematica.
Ambas evaluaciones, en definitiva, se resumirdn en las notas que corresponden

a

dos controles por semestre las que se promediaran y su resultado serd la nota de

presentacion a examen.

a) Evaluaciones por cada unidad temédtica a través de controles periddicos: se
realizardn mediante el enfrentamiento de los estudiantes a la solucién de

diversos problemas, a partir del trabajo con casos reales o simulados

y

preparacion de informes. La ponderacion de los controles antes sefialados sera

del 30% de la nota final del curso.

b) La evaluacién del trabajo con los casos reales que les han sido asignados,

utilizando la técnica del portafolio. La ponderacién de este aspecto serd d
30% de la nota final del curso.

el

Examen final del Curso: Supone el enfrentamiento profesional, sobre la base de un
caso simulado. Consistira en asumir el rol de abogado asesor de una de las partes en

un contrato, que deberd ser resuelto por el estudiante, debiendo hacer defensa oral

Y

escrita, ante el equipo académico del curso, de las estrategias, decisiones
profesionales de fondo y en los aspectos éticos, que ha propuesto y desarrollado. La

ponderacidn sera del 40% de la nota final del curso.

VIII. ASISTENCIA:

Conforme a la reglamentacion vigente, se exige la asistencia del 90% de las clases
efectivamente realizadas en el semestre. Lo anterior, considerando las particulares
exigencias de la metodologia empleada y la responsabilidad profesional y legal que los

alumnos asumen en su condicién de procuradores judiciales.
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IX. BIGLIOGRAIfiA DEL CURSO:
-Las Sociedades. Alvaro Puelma Accorsi. Editorial Juridica de Chile. 2.003
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-Contratos Mercantiles. Ricardo Sandoval Lépez. Editorial Juridica de Chile. 2.003
-Derecho Comercial. Actos de Comercio. Nocién General de Empresa Individual y

Colectiva. Editorial Juridica de Chile. 1.999

-Contratacién Comercial Moderna. Alvaro Puelma Accorsi. Editorial Juridica de Chile. 1.999
-Derecho comercial. Sociedades de personas y de capital. Ricardo Sandoval Lépez.

Editorial Juridica de Chile. 1.999




Certifico que el programa estuvo vigente en el Departamento de Ensefianza
Clinica del Derecho de la Facultad de Derecho de la Universidad de Chile,
en el afo académico de 2012.

XIMENA TUDELA JIME
: irectora

Dpto. de Ensenanza Clinica del Derecho

SANTIAGO, agosto 20 de 2025.





