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_ CAP{TCLO IV .
LA COMISION -

29. Materia a tratar

No pretendemos estudiar en detalie ¢l frondoso articulado sobre
Iz comisidn, contenida en los arts. 238 a 324 del Cédigo de Co-
mercio.

Obramos asi porque gran parte de tan -nntrida reglamenta-
cién coritiens, mds gue normas juridicas, reglas o consejos de pru-
dencia o buen sentido comercial. Ademds, muchas de cllas han
quedado cobsoletas. En efecto, el origen de las-normas sobre comi-
sibn de nuestro Cbdigo de Comercio se encuentra en el Codigo de
Comercio espafiol. Dicho C6digo ¥ el nuestro, en cuanto xeproduce
su Tiormativa, pretendicron consagrar en su asticulado, en muchos
casos, costumbres y situaciones que las précticas chilenas no han -
conocido, ni copocerfin, pues se trata'de costumbres de los siglos
XVII y XIX, ya en desuso,

Sostenemos, por los fundamentos anteriores, que no es fitil,
ni tebtica ni pricticamente, estudiar en forma pormenorizada ¢l
articulado [ntegro sobre la comiision contenida en el Codigo de
Comercio. ) '

Sobre la comisién examinaremos los grandes principios que la
inspiran, lo que haremos al amalizar su concepto ¥ las diferencias
bisicas que presenta respecto del mandato civil.

L2 materia central de este capftulo se referixd a los negocios
o actos complejos que han generado las précticas modernas, apro-
vechando de alguna neanera la comisién mercantil.

30. * Concepto

. D¢ acuerdo con lo prescﬂtb en los érts. 233,235y 239 del Codigo

de Comercio, 1a comisién mercantil es un contreto por el cual una
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persona llamada comitente éncarga Ia ejecucién de uma o
; da ¢ ite encarga més ope~
li?s%?me: l:{nercgnmes Keitas, indjvidualmente determinadas, 2 ol:ra
amada comisionista, que se obk i p
- por una retribucion., B 82 & cumpls o e
La comisién es, entonces, una especie de i
- s S, 1 mandato, regido su-
pletoriamente por las reglas civiles de tal tipo de contrato, Bs pro-
pio de Ia comisién, como un tipo de mandato, que su objeto deba
v%rsar sobre e} encargo de una gestién.de negocios v que esta ges-
tibn deba Ieahzarlz._ el mandatgrio por cuenta y riesgo del mandan-
(tie g’ en su !:eneﬁcm. La cqr{nsién, como una especie de mandato
ebs cumplir con los requisifos esenciales de todo poder, que he:

mos examinado, pero ella debe consistir precisamente en fa reali-

zacion de operaciones mercantiles determinadas,

31. Diferencias con el mandato civil

La comisién’ mercantil presenta fmg rtantes caracter{sti i
renciales con ¢l mandato civil, deriva%zs del motivo ;fgmcia?ﬁ
partes lo celebran. En efecto, ¢! mandato civil normalmente ¢s un
contrato que se celebra en beneficio exclusivo del mandante. Bg
~por ello que el mandatazio es considerado por el Cédigo Civil como
una persona de buena voluntad que cjecuta @n encargo por cuenta
¥y riesgo dpl mandante, po teniendo, ni debiendo tener interés en
Tos negocios encomendados. Por el contrario, Ia comisién £s un
negocio que interesa a ambas partes, El comitente pretende reali-
2ar una operacion mercantil, que le importars provecho; v el co-
misionssia, por su lado, estd interesado también en la réalizacién
d; e]l-i, ‘para ganar la retribucidn convenida o usual, llamada tam-
bién “comision”. Esta retribucién normalmente se pacta en un
pf:rcentaje_a © tanto por ciento calculado scbre la cuantfa del nego-
Clo a realizarse. Ademis, es comiente que el comisionista anticipe
al comutente todos o parte de los resultados del encargo, lo cual
refuerza el interés de ambas partes en la ejecucion v en el éxito
comercial del negocio encomendado. ) ’

_ De lo expuesto pueden deditcirse otros punt ;
cida entre la comisién y el mandato c:%ﬂ;-a sabe?: o c}sycompara—

-

-

3) El carfcter siempre remunerado de 11 comisién. que "
los asts. 239 y 275 del Cédigo de Comercio, ﬁent’eqa lar;rc:t!::?;zg
natural del mandato civil. La remuneracion de ia comisién, la ley
sefiala que es Ia convenida ¢ la usnal. EI tribunal, en cmso’que le
_conesponda fiiar Iz remuneracidn usual, debe determinarla en una
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cuotz o tanto por ciento calculado sobre el valor de la operacion,
Inchuridos gastos.

b) Bl mandato es. un contrato de confianza, infuito personae,
que expira si fallece cualquiera de las partes. La comisidn no expira
por la muerte de alguna de las partés si el negocio sobre el cual
ella versa puede, no obstante, realizarse. Por esta razén, la muerte
del comitente no pone. fin a la comisidn. Tal c¢ircumstancia no
obsta a l2 ejecucion del negocic encomendado, que debe realizarlo
personalmente el comisionista. Ello lo reconoce el art. 240 del
Codigo de Comercio. Por 12 misma razdn, la muerte del comisio-
nista pone témiino al contrato, pues persoralmente debe realizar
¢l negocio previsto, tal como Ilo prescribe el art. 261 de diche
Cédigo. Sin embargo, 1a sucesidn del comisionista puede delegar
el encargo, de acuerdo z lo preserito en ol art. 264 del Codigo cita-
do: si hubiere peligro de perjuicios en la demora para designar un
nuevo comisionista por e] comitente.

¢) El comitente no puede revocar e su mero arbilrio la comisitn,
como lo sefiala el art. 241 del Codigo de Comercio. Ello importa
gue la ley impone al comitente la carga consistente en’ que para
revocar Ia comisi6n debe invocar causa legal, Ja cual nommalmente
consistird en casos de incumplimiento dc obligaciones por parte
del comisionista. Sin embargo, se acepta que la revacacidn arbitta-
ria de la comisidén Pponga fin al contrato, pero en tal caso el comi-
tente debe resarcir de los perjuicios causados al comisionists, los
que consistirin 2l menos en pagarle la retribucién pertinente. Ello
lo confirrna lo dispuesto en el art. 277 del Codigo de Comercio,

~ al prescribir que aun en el caso de revocacidn fundada efectuada

aptes de terminar el encargo, comserva el comisionista su derecho
al pago de remuneracidn por la parte ejecutada, :

d) La comisién no debe renumciarse por la mera voluntad del
comisionista, como lo sefiala el art. 245 del Cédige de Comercio.
Estd facultado el comisionista para renunciar a su cargo, enire
otros, en 105 casos previstos e¢h los arts. 272 y 273 del mismo
cuerpo legal: v, en general, en caso de incumplimiento de obliga-
clones por parte del comitente, Sin embargo, aun tratndose de re-
nunciz basado ¢n caunsa legal, &sta no pone téxmino a la comision,
toda vez que por ella se cause un peguicio irreparable al comi-
tente, sea porque no puede proveer por sf mismo & las necesidades
del negocio cometido, sea por la dificultad en sustituir al comisio-
nista, como lo indica el art, 242 del-C6digo de Comercio. Si repun-
cia el comisionista, fuera de los casos autorizados por la ley v el
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contrato, genera xesponsabilidades por los berjuicios que elia cause
en favor def comitente, :

¢} El comisionista s6lo puede delegar sus funciones en un tercero .

s estd autorizado para ello por el comitente. Se entiende existir tal

autorizacibén, que el Cédigo llama autorizacién implicita, ceando el -

comisionista estuviere impedido para ‘obrar y hubisre peligro de
dafio 2 los intereses del comiténte por Ia demora en designar un
nuevo comisionista. La delegacibn autorizada, explicita o impli-
cita, puede ser de dos clases. Si s¢ hace a nombre del comitente,
opera una verdadera sustitucién que libera al primitivo comisio-
nista, que es reemplazado por el nuevo. Bxiste también otra posi-
bl?dad, ‘una delegacidn propiamente tal, que deja vinculado al co-
mitente con el comisionista ¥ en que s6lo este Gltimo tenga ac-
cibn contra su delegado. Ello ocurre si la delegacién se hace 2
nombre del comisionista. Estas ‘normas estin establecidas en los
arts. 261 a 267 del Codigo de Comercio. . '

32. Actuacitn del comisionista a su propio nombre

Tanto el Cédigo Civil, en su art. 2151, como ¢l Cédigo de Comer-
cio, en los arts. 254 y 259, permiten que el mandatario, especial-
mente aguel que reviste el carfcter de comislonista, actfie frente a
terceros a nombre propio y no en el del comitente o mandante.
Por ejemplo, en una comisibn para vender, que el coprisionista ven-
da 2 su nombre v con sus propias facturas las cosas que e ha encar-
gado el mandante. En doctrina, esta situacién se denomina mandato
sin” representacién. En Jlas relaciones contractuales con terceros
$6lo quedz obligado ej comisionista, en quien, exclusivamente, s¢
radican todos fos derschos defivados del contrato en relacidn con
Ja contraparte, Al comitente solo le competen derechos contra el
comisionista derivados del mandato, que le permiten obligar a £ste
2 rendirle cuenta de la gestidn v hacer suyas las resultas del nego-
cio. En relacidén con ¢l acto o contzato constitutivos del negocio
encomendado, el comitente tiene el derecho a exigir que el comi-
sionista e ceda Jos derechos y acciones que éste tenga‘contra su
contraparte, derivados de dicho acto; pero- salvo. novacidn, que
requiers, conforme a las reglas generales, acuerdo del tercer contra-
tante, no puede sustituir 2l comisionista como contratante, Tanto
es asi, que cl art. 258 del Cédigo de Comercio pena severamente
al comitente que declara que el negocio le pertenece y que toma a
U c2120 su cumplimiento, pues la ley, en vez de aceptar la sustitu-
cibr del comisionista por el comitente que este \iltimo exige, lo

Pae s -
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transforma en fiador del comisionista y s6lo éste conserva en su
patrimonic los deréchos y obligaciones derivados del ‘contrato.
Es necesario para que se puedan radicar en el comitente los dere-
chos del comisionista que actu® a nombre propio en confra del
tercero, que el comisionista Je’ efectiic cesion de derechos en regla.

Los arts, 22 v 73 del Reglamento del Decreto Ley 325, publi-
cado en el Diatio Oficial de 2 de febrero de 1977, tratan de] fema
en sus aspectos tributarios, sefialando que el sujeto del fributo
del IVA por la venia 1o es el mandante, v el mandatario esti obliga-
do nosmszlmente a enviarle una liguidacién, que debe cumplir
ciertos requisitos ¥ que le sirve al mandante para hacer sz propia
declatacién de impuestos. El comisfondsta emite la factura, pero
ella s¢ estima del comitente para los efectos legales del caso.

33. Comisién unida a depésito. Consignacion

Es muy corriente que al encargarse la venfa de una cosa a un comi-
sionista, ésta Je sea emiregada para su exhibicién en sus Jocales o
establecimientos, Esta operacién se denominaz en e} lenguaje co-
mercial entrega o venta en consignacién. Podria suponerse, a pri-
mera vista en este negocio, que ademis de la comisidn para vender
propiamente tal, s celebra entre las partes un comtrato de depd-
sito, el cual generaria la obligacidn de custodia de la cosa por
mientras ella se oncuentra en poder del comisfonista, Sin embar-
go, las disposiciones del Codigo de Comercio establecen otra nog-
ma, En efecto, por el solo mérito de Ia 'comision aceptada por el
comisionista, le impone a éste las obligaciones de custodia y con-
servacidn de las cosas entregadas, no pudiendo, por ende, cobrar
un plus adicional de remuneracidn por dichas labores. Asi se'des-
prende de lo prescrito en los arts, 246, 248, 249, 302, 313 y 314
del Codigo de Comercio. Ademss, v especiabnente en cuanto 2 la
posibilidad de un doble cobro como comisionista y como deposi-
tario, es decidor lo gue dispone el art. 278 del mismo Cédigo. Este
precepto establece el pago de uma sola prestacién y prohibe al co-
misionista percibis lmerd alguno proveniente de Ja negociacién
que se le hubiere encomendado, aparte de su salatio o retribucion.
Lo anterior no es dbice para gue el comisionista se resarza de los
gastos de custedia y consérvacién de la cosa materia del encargo,
acorde con Jo que disponen los arts. 274 y 284 del Codigo de Co-
mercio ¥ el N° 2° del art. 2158 del Cédigo Civil. Sin embargo, den-
tro de estas expensas no procederia aguello de almacenaje en es:ca-
blecimientos proplos del comisionistz, salvo pacto en coniramo.
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34, .Comisién unide a corretafe -

Es coriente que una misma pérsona'- sea comisionista de otra en
Ia realizacibn de un negocio v ademds opers como corredor, va sea
por cuenia‘de la misma parte o de I otra, Eilo puede ocurrir cuan-

do un clierite, aparte de otorgar una ‘comisién a una persona, le

encaiga ofrecer la cosa en Bolsas, mercados o ferias o efectuar otros
tipos de mediacién asalariada. También puede ocurrir que el com¥
sionista reciba de su clientelz ofertas de negocios poriavizde la
corredurfa, que pueden ser satisfecha con las mercaderias ¢uya

- comisibn de venta le han encargado. Ademss de las gestiones pro-

pias de la comisién de comprar o vender mercaderfas, se le pueden
encargar al comisionista labores de intermediacién, como podrian
ser, fuera de las sefialadas, las de obtener ofertas en varios mercg-
dos, sean internos o externos, u organizar licitaciones, sea por el
propio comitente-o terceros. . :

E] Codige de Comercio reconoce en forma éxpresa esta posibi-
lidad en’sus arts. 75 ¥y 76. Bstos artfculos le permiten al corredor
que es a st vez comisionista ejercer por su mandante todos Jos de-
rechos emanados del contrato y aun recibir el precio.

Es legftimamente posible pactar una operacién ‘o negocio

' complejo y coligado en que comisién ¥ corretaje formen wma uni-

dad, especialmente para los efectos de su cumplimiento y también
con una finica remuneracién para el intermediario. Asimismo es
licito gue las ‘partes pacten dos contratos independientes ¥ no co-
ligados, el de comisién v el de cometaje, con diversas remunera-
ciones, coincidiendo en Ja misma persona las calidades de comisio-
nista y cotredor. Evidentemente en este caso regirf la limiitacisn

- relativa 2l mandato, derivada de aque] principio que prescribe que

Ia repregentacidn termina cuando existen imtereses contrapuestos.
Lo antérior importa que uwna misma persona no puede, sin ¢l con-
sentimieato uninime, ser comistonista de“las dos parfes que inter-
vienen en ¢l negocio, pero ello. oo es obsticulo para que puedd
celebrar con ambas partes distintos contratos de corretaje 0 media-
¢iom, lo que por lo demss es usnal. En la itima situacién descrita
no cxisten intereses contrapuestos,. sinc coincidentes, puts ¢l co-
tretaje de por sf no genera efectod~de.representacion como el
mandato, segtin o veremos al estudiar xds adelante k2 mediacién.

"Por Giltimo, podemos acotar que en ciertos casos, entre ellos
en los corredores de bolsa, 12 ley exige que el corredor sea ademés
comisionista de la persona que le' encarga transar efectos en la Bol-
sa de Valores. .
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35. Lacomisién y la agencia, representacién.
- T ¥ distribucién

La comisién tiene relaciones con la,agencia, representacion o dis-
tribucién. Sin embargo, resulta dificil tratar el tépico sin antes
haber estudiado. e! negocio a comparar ¥ relacionarlo con la co-
mizién. Por ende, postergamos este tema para tratarfo cuando estu-
diemos la agencia, representacion y distribucion., ‘

36. Comisibn, contrato de trabajo y arrendamiento
de serviclos

Suele ocurrir que una persona que mantiene con una empresa
vinculos laborales o de arrendamiento de servicios, con elia cele-
bre adicionalmente wn contrato de comisién, en virtud del cual
se le encarga vender mercaderfas del giro del principal v que le
otorga derecho a recibir ‘por tal labor un porcentaje de los nego-
clos realizados por su intermedio.

En teoria es posible concluir que no hay inconveniente Jegal
én que un empleado o una persona que arrienda sus servicios man-

tenga otros vinculos jur{dicos con la persona para la cual trabaja, -

enfre ellos la comisidn comercial. Sin embargo, en la prictica el
gsunto no es tan sencillo.

Es sabido que la retribucion por el ¢jercicio de Ias labores del
comisionista importa el pago de um servicio comercisl ¥ por tal
causa esté afecto al impuesto a Ias ventas y servicios (IVA) contem-
plado en el Decreto Ley 825, del afio 1974. En este tipo de esti-
pendio, ademés, no procede la retencién por cargas previsionales
que pueden afectar a los sueldos, Tampoco proceden respecto a
ella las retenciones tributarias sobre honoraros v que en ciertos
casos afectan 2 los sueldos. Bste diverso tratamiento ha originado,
en algunas ocasiones, que reales remuneraciones laborales se traten
de encubrir como estipendios comerciales derivados de una comi-
sién o de un mandato mercantil.

Cabe hacer notar que una forma de remunerar servicios, sean
Iaborales o no, es la de pagar el equivalente a un porcentsje sobre
las ventas que el 2salariado efectfis; ¥ con dinero equivalente a un
porcentaje de las ventas que efectiie se paga al comisionista.

En relacién con ¢l problema planteado, pensamos que corres-
ponde aplicar {as normas de la teor{s de la simulacién. De acuerdo
con ellas, si puede establecerse que io pagado aparentemente z
titwlo de remuneracidon por un mandato mercanti] es en realidad
retribucion de servicios laborales, no hay realmente un vinculo de
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comisibn entre las partes, pues €l cae por simulacidn relative, apa-
reciendo 14 relacidn juridica real, el contrato de trabajo; todo ello
sin perjuicio de los aspectos penales imvolucrados, ya que puede
haber simulacién flfcita. ' :

37. Comision encublerta en compraventa

Bajo este titulo pretendemos analizar ¢l problema que se ha pre-
sentado en los Gltimos’ afios en el comercio frutero de exporta-
¢ion. Este se realiza eptre productores’y finmas intermediarias que
se acostumbra Hamar “trading”, gue es la designacién que em-
plearemos en cste nfemero, ¥ que proviene del término inglés trade,
que significa comercio. e

La exportacién de fruta generalmente no se efectla mediante
una compraventa internacional, en que el comprador es €l importa-
dor y el exportador es e] vendedor, sino que el consumidor extran-
jero la -adquiere -en establecimientos comerciales de su pais. Estos
establecimientos a su vez 1a han comprado en mercados de frutas
¥/o por intermedio de corredores. O sea, 1z fruta chilena se exporta
sin tener asegurado comprador ¥ un retorno determinado de divisas;
¥ sin que se abra en favor del exportador un crédito documentario
que caucione ¢l pago: La fiuta sale del pafs para ser vendida; el
exportador corre el riesgo de variacién de precios v aquel derivado
de controles de calidad. Por ello, tradicionalmente, las modalidades
comerciales de operacién, en matera de exportacida de la fruts,
fundamentalmente son dos, segin quien corrz ¢l riesgo comercial

~ de la operacién. Por un lado, se emplea la compraventa, con un

precio Hjo que paga en Chile 1a “trading” 2l productor. La “trading™
hace la cxpostacion y las resuitas de ganancies y pérdidas de ésta
son de sn beneficio ¥ resgo. La oira modalidad consiste en gue
se. enfrega 13 fruta a la “trading™ a titulo de mandato por el pro--
ductor. Bsta operacién es habitualmente demominada “venia en

. Bbre consignacién® o simplements “‘consignacién™, ea que Ia

strading” efectia lz exportacién por cuenta del productor, reca-
yvendo ¢l riespo de las resultas de la exportacidn en el comitente ¥
ganando a todo evento el comisionistz una retribucin o comisién,
correspondients 2 un porcentaje sobre ei valor de venta.. ~

Diversas caracter{sticas del mercado financiero y de lzs fran-
quicias que favorecen 2 la exportacién hicieron poco comveniente
para las tradings operar con los productores mediante comisién o
mandato. Bn efecto, tos créditos para la exportacién de pre y post-
embarque, refinanciados por €l Banco Central, se otorgan a los “ex-
portadores™, gue son los vendedores al exterior. Las franguicias a
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la exportacibn, de devolucién de impuesto IVA e incentivo a las
3xpor_taciones no tradicionales también favorecen a éstos. Las

tradings” actuaban como cornisionistas a nombre propio del
productor; y, ademss, recurcfan 2 los créditos de pre ¥ postembar-
que y alas franguicias a la exportacién. Por ello se encontraban en
-una situacién delicada, pues siendo 1a “irading” mandataria, aunque
acthe a nombre propio, es discutible que tenga derecho z las fran-
quicias relatadas gue se otorgan al “exportador”, que lo serfa real-
mente el mandante ¢ productor.

Por los motivos antes sefialados, en reemplazo del contrato de
mandate o libre consignacién, se empezd a usar en la prictica, ¥
actualmente es de uso corrfente, un contrato denominado de com-
praventa, El precio de este contrato comprende dos item: un pre-
cio fijo por unidad, muy bajo, més un sobreprecio o precio deter
minable, Bste precio determinable es el que arroje la colocacién
de la fruta que efectiie Ia “trading” en el exterior v que se reflejan
en'una liquidacién de exportacion. Al bruto recibido se restan los
gastos, aun dquellos posteriores al contrato de venta, y un porcen-
taje equivalente al monto 2 la comisidn o remuneracion.- de la
“treding”. ;Es en realidad este contrato una venta? ;Es vélido?
Examinaremos €l punto en el niimero siguiemte, 2l egtudiar los
problemas juridicos que presentan les distintas formas de comisidn.

38. Problemas juridicos

Analizaremos a continuacién dos problemas juridicos que orginan
I«;g nuevos usos del tradicional contrato de comision mercantil, a
saber:

a) Unidad negocial. En las practicas comerciales y de acuerdo a
las tendencias modernas, cuando las purtes celebran varios actos o
contratos, pretendiendo realizar con elio una sola operacibn co-
mercial, s¢ estima que existe un solo megocio juridico, como se
explica en €]l N° 1 de esta obra. Cabe resaltar que el Codigo de
Comercio recomoce esta tendencia cuando se celebra comisién
mercantil conjuntamente con depésito yfo corretzje, como lo
hemos explicado en los NOS 33 v 34 que anteceden; en que con-
sidera celebrado un solo contrats, el de comisidn.

b) Caso de la comisién encubierta 'en compraventa. No se tzata

de un probleme de velidez, pues tanto la compraventa como Ia
comision son contratos legitimos, sino de calificacién de 12 natu-
raleza juridica del contrato. Nos parece que si el precio minimo

RPN
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gue .s¢ pacia en un caso determinado no refme las condiciones .

de bilateralidad, conmutatividad, seriedad y rea]ic!ad que Ia ley
exige para que ¢l zcto como compraventa sea vé.l:ldo, y ademds,
en el contrato, Ias obligaciones naturalmente propias del compra-
dor relativas al riesgo de 1a cosa vendida y al pago de los gastos de

conservacidn. se traspasan al vendedor, podria el contrato califi- 5
carse de merz comisién,encubjerta o simulada en una compraventa.

39. Formulmios

. Incluimes, como anexos 5 y 6, un formulario de comision simple y

tambifn oirc de un contrato de venta con precio determinable,
para poder analizar con un ejemplo ¢l tema que hemos denominado
comisién cncubietfia en compraventa. .

’
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CAPITULO V .
CORRETAJE O MEDIACION

490. Reglamerntacion legal

El Cédigo de Comercio’ no reglamenta cn forma directa el con-
trato de corretaje o mediacién. En sus arts. 48 a 80 ‘trata de los
corredores pfiblicos. Sin embargo, su art. 80 permite ejercer la
comredurfa a cualguier persona que cumpla los requerimientos
que establece el art. 55 del mismo Cédigo, aungue no fengs
el carécter de corredor pGblico. Los requisitos del art. 55 citado
son minimos. En 1a zctuafidad se traducen en qaue puede efercer Ia
corredurfa toda persona mayor de edad que mo ha sido conde-
nada por delito que merezca pena aflictiva. En Chile no existen los
corredores pliblicos de que frata e} Codigo, pues la.mediacién pue-
-de ejercerse por corredores privados sin las trabas Iegales que esta-
blece el Cédigo para el corredor pablico. Ello se comprueba pues
transcurridos mds de 100 afios no ha habido interesados en optar
al cargo de comredor pliblico de comercio.

Ademts, lo comentado en términos generales, ha generado la ‘

Inoperancia de la mayor parte de las normas sobre corredores pl-
blicos del Cédigo, entre ellas el Reglamento de 1° de septiembre de
.1866, que sdlo se pueden aplicar a dichos inexistentes corredores.

Se ha reglamentado especialmente 2 los comedores de bolsa
y tambi¢n a los corredores de seguros, antes llamados “productores
de sepuros™. {Sobre corredores de bolsz, ver Ley 18.045, sobre
Mercado de Valores, Titulo VII, arts. 38 a 51; y en relacién con
corredores de seguros, arts. 57 a 64 del D.F.L. 251, del agio 1931,
sobre Compafifas de Seguros, modificado por la Ley 18.814, del
afio 1989.) :

Por largo tiempo rigié el Reglamento de Corredores de Pro-

piedades creado por decreto del Ministerio de Economia publicado
en ¢l Diario Oficial de 9 de noviembre de 1944, que obligaba a la




