Preguntas minuta inicial – Ejercicio de negociación
a) VN: ¿Cuál es la figura legal que favorece más a VN? ¿Por qué?

b) VD: Tiene dudas respecto del plazo que debe durar el contrato ¿Qué pasa si el precio del vino Premium en el mercado internacional sube en el futuro? ¿Puede VN producir otros vinos Premium por su cuenta y aprovechar las redes de distribución a las que tendrá acceso con el acuerdo?

c) VD: ¿Qué pasa si por caso fortuito no se puede cosechar en los predios de VN las uvas durante todo o parte del tiempo que dure el contrato, por ejemplo, por sequías, plagas, o algo similar?

d) VD: ¿Qué pasa con el contrato si VN no cumple sus obligaciones? ¿Qué garantías puedo tener?

e) VN: Si el vino producido por mis uvas no se puede vender por cualquier razón ¿Pierdo mi producción de uvas? ¿Tengo alguna forma de asegurarme una retribución aún si no se venden los vinos?

f) VD: En caso de conflicto entre las partes ¿Cómo se soluciona? ¿En tribunales ordinarios? ¿Dónde demando?
g) VN: En caso de conflicto entre las partes ¿Cómo se soluciona? ¿En tribunales ordinarios? ¿Dónde demando? 
