ARBITRAJE COMERCIAL INTERNACIONAL 

Y DE INVERSIONES

PROFESORES: Dyalá Jiménez Figueres y Santiago Montt Oyarzún

A. Descripción 

Durante los últimos años, el Estado de Chile ha adoptado una política pública que favorece el arbitraje internacional, tanto en materia de inversiones como en el ámbito puramente comercial. Esta nueva política se vio coronada en la promulgación de la Ley N°19.971, cuyo mensaje expresamente indica que se persigue situar a nuestro país en un lugar destacado como centro de arbitraje en el comercio internacional.

Sin embargo, la adopción de dicho marco legal no es suficiente en este plan. Es necesario que se comprendan las relaciones entre el arbitraje internacional y el derecho internacional y nacional. En particular, es indispensable entender cuál debe ser el papel de los tribunales nacionales frente al arbitraje internacional, tema que la Ley promulgada por Chile no resuelve. También es importante esclarecer las diferencias entre el arbitraje comercial internacional y el arbitraje de inversiones.

El plan del curso es presentar el arbitraje internacional tanto desde una perspectiva legal como una de políticas públicas.  El arbitraje sólo puede comprenderse frente a los problemas que el mismo pretende resolver. Asimismo, sus dificultades y fronteras sólo pueden analizarse teniendo presente consideraciones políticas y valorativas más generales relativas a un sistema jurídico justo.

B. Contenido 

1. Transacciones comerciales internacionales: problemas jurisdiccionales y sus posibles soluciones

a. La necesidad de planificar la jurisdicción en las transacciones comerciales internacionales

i. Derecho Internacional y las jurisdicciones concurrentes

ii. Teorías de jurisdicción judicial en el Derecho comparado: el caso de los Estados Unidos y de Inglaterra


b. Debido proceso: Limitaciones a las Pretensiones de Jurisdicción

c. Consecuencias generales de la falta de certidumbre en materia de jurisdicción en el plano internacional. Posibles soluciones contractuales: conciliación/negociación, selección convencional de foro (forum selection clauses), arbitraje internacional 

d. El caso de las inversiones: protección diplomática y denegación de justicia

2. Diseño de un régimen arbitral

a. Consideraciones y alternativas al momento de redactar una cláusula arbitral

b. Consideraciones y alternativas al momento de elegir el lugar que servirá de sede al arbitraje

c. Consideraciones y alternativas al momento de considerar autorizar al Tribunal para proceder ex aequo et bono
d. Lex mercatoria: contenido y consideraciones

e. Elección de reglas de arbitraje

i. La Cámara de Comercio Internacional (CCI)

ii. La Asociación Americana de Arbitraje (AAA)

iii. La Corte de Arbitraje Internacional de Londres (LCIA)

iv. El Centro Internacional de Arreglo de Diferencias Relativas a Inversiones (CIADI)

v. El Instituto de Arbitraje de la Cámara de Comercio de Estocolmo (SCC)

vi. La Comisión de las Naciones Unidas para el Derecho mercantil internacional (CNUDMI) (UNCITRAL)

f. Comparación sistemática de Instituciones y sus reglas

i. Métodos de nombramiento

ii. Métodos de recusación de árbitros

iii. Derecho aplicable

iv. Competencia para determinar jurisdicción

v. Procedimiento

vi. Examinación in loco
vii. Medidas provisionales

viii. Subpoena Duces Tecum
ix. Procedimiento por default
x. Métodos de toma de decisiones

g. Consideraciones y alternativas en el diseño de arbitraje ad hoc
h. Problemas particulares relativos a contratos con Estados

i. Negociación/redacción de cláusulas de resolución de controversias en tratados internacionales

3. Arbitrabilidad

a. Priorización de objetivos de políticas (policies)

b. Tendencias en decisiones arbitrales

i. Libre Competencia

ii. Valores

iii. Quiebra

iv. Corrupción

v. Patentes 

vi. Daños Punitivos

vii. Otras leyes

c. Inversiones y arbitraje en materias de derecho público

d. Justificaciones para tests especiales de arbitrabilidad en contextos internacionales

e. Arbitrabilidad subjetiva: el Estado y sus entidades

4. Iniciación del arbitraje

a. La trama de Tratados Internacionales

i. La Convención de Nueva York

ii. La Convención de Panamá

iii. Convenio de Washington de 1965

iv. Ley Modelo de la UNCITRAL 
b. El requisito “por escrito”

c. La intersección del Derecho Nacional y el Sistema de Arbitraje Internacional

i. ¿Qué es arbitraje internacional?

ii. ¿Qué es una cuestión comercial?

iii. ¿Qué relevancia tienen las reglas institucionales?

iv. Conflictos de competencia entre tribunales arbitrales y cortes domésticas

d. Determinación de la existencia y alcance del acuerdo de arbitraje

i. ¿Existe acuerdo?

ii. ¿Qué reglas gobiernan?

iii. ¿Cuál es el alcance del acuerdo?

iv. ¿Puede haber acumulación de procedimientos?

v. ¿Puede el acuerdo alcanzar a terceras partes que no suscribieron el acuerdo?

vi. Separabilidad de la cláusula arbitral

vii. ¿Quién decide las cuestiones jurisdiccionales: las cortes o los tribunales arbitrales?

e. Acuerdo de arbitraje en disputas entre inversionistas y Estados

i. Contratos con cláusula de arbitraje internacional

ii. Derecho doméstico más Convención CIADI

iii. Tratado bilateral de protección de inversiones con o sin Convención CIADI

5. Elección de árbitros y constitución del arbitraje

a. Procedimientos para la selección

b. Consideraciones tácticas

c. Árbitros nombrados por las partes

d. Presidente del tribunal y arbitro-único

e. Deberes de información (disclosure)

f. Recusaciones 

g. Rol de las cortes domésticas en las recusaciones

6. Decisiones preliminares

a. ¿Por qué existen las decisiones preliminares?

b. Jurisdicción

i. El principio de compétence-compétence
ii. Autonomía y separabilidad de la cláusula arbitral
c. Elección de derecho aplicable

i. Ley que gobierna el arbitraje (lex arbitrii)

ii. Derecho procesal e idioma

iii. Derecho sustantivo

d. Medidas provisionales ordenadas por los árbitros 

e. Medidas provisionales ordenadas por las cortes domésticas

7. Procedimiento arbitral: la instrucción

a. Reunión de pruebas

b. Valoración de la prueba documental

c. Valoración de la prueba testimonial

d. Discovery y exhibición de documentos

e. Representación y derecho a audiencia

8. Conducta de los árbitros

a. Imparcialidad en la conducta

b. Comunicaciones

c. Deliberaciones

d. El laudo

e. Secreto y confidencialidad

f. Votos de minoría (opiniones disidentes)

9. Mecanismos de control 

a. Mecanismos internos de control

b. Trama de tratados Internacionales

c. Revisión judicial en el lugar que sirve de sede al arbitraje

10. Reconocimiento y ejecución de laudos arbitrales

a. ¿Respetan las normas legislativas internas del Estado en el cual se pide la ejecución las normas de la Convención de Nueva York?

b. ¿Consideran las Cortes del país en el cual se pide la ejecución del laudo, que se trate efectivamente de un laudo protegido por la Convención de Nueva York?

c. Reconocimiento y ejecución de laudos: procedimiento y defensas

d. Problemas especiales en casos de arbitraje que involucra Estados

C. Objetivos del curso 

1. Objetivos Generales

a. Conocer el funcionamiento sustantivo y procesal del arbitraje comercial internacional.

b. Apreciar las dificultades y los límites que el arbitraje comercial internacional enfrenta ante el derecho internacional y ante el derecho doméstico.

c. Entender las diferencias esenciales entre el arbitraje “puramente” comercial y el arbitraje de inversiones

d. Comprender las tareas pendientes que Chile enfrenta para convertirse en un centro internacional de arbitrajes.

2. Objetivos Específicos

a. Obtener conocimientos técnicos específicos sobre arbitraje comercial y también sobre arbitraje de disputas relativas a inversiones.

b. Entregar herramientas para comprender la globalización en sus facetas procesales y relativas a la solución de controversias en el derecho privado 

D. Cupos



Seminario, máximo 20 alumnos. 

E. Metodología

Los profesores entregarán materiales que los estudiantes deben estudiar para cada uno de los contenidos de sus clases. El curso se desarrollará mediante una combinación de exposición por parte de los profesores (método tradicional) y discusión en grupo, siguiendo en alguna medida el método socrático.

F. Evaluación 

El curso comprende dos o tres evaluaciones parciales en el semestre, las que serán escritas. Podrán también haber trabajos escritos y presentaciones orales que formen parte de la evaluación. Cada control tendrá el mismo peso en la determinación de la nota de presentación.

G. Asistencia 


La asistencia a clases es obligatoria (70%).

H. Bibliografía de Referencia
Además de los materiales que entregarán los profesores, sigue una lista de libros recomendados:

1. Reisman, Craig, Park & Paulsson, International Commercial Arbitration. Cases, Materials and Notes (Foundation, Westbury, 1997).
2. Derains, Yves y Schwartz, Eric, El Nuevo Reglamento de Arbitraje de la Cámara de Comercio Internacional (Oxford, Londres, 2001).
3. Craig, Park & Paulsson, International Chamber of Commerce Arbitration (Oceana, Dobbs Ferry, 2000, 3a ed.).
4. Gaillard, Enmanuel, & Savage, John, Fouchard, Gaillard & Goldman on International Commercial Arbitration (Kluwer, Boston, 1999 2a ed.).
5. Redfern, Alan y Hunter, Martin, Law and Practice of International Commercial Arbitration (Sweet & Maxwell, Londres, 1999, 3a Ed.).

6. González de Cossío, El Arbitraje (México, 2004).
7. Picand, Enrique, Arbitraje Comercial Internacional (Editorial Jurídica, Santiago, 2005).

8. Santos Belard, Rubén, Arbitraje Comercial Internacional (Oxford, Londres, 2001).

9. Kauffman-Kohler, Grabrielle (ed., et. al), International Arbitration in Switzerland: A Handbook for Practitioners (Kluwer, La Haya, 2004).
10. Blackaby, Lindsey & Spinillo (eds), International Arbitration in Latin America (Kluwer, Nueva York, 2002).
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