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Acciones que derivan de la relación obligatoria

1. En un plan de innovación para dar un nuevo auge a la empresa, “Comix” solicita a la empresa “Delta” el suministro de 80.000 piezas necesarias para una nueva máquina que pondrá en el mercado dentro de 6 meses. En el contrato de suministro se estipula que las piezas se deberán fabricar y entregar dentro de los 5 meses siguientes a su celebración. Además se conviene que el precio de cada pieza será de US 200; y el pago se realizará contra producto recibido.

La producción de cada pieza tiene un costo para “Delta” de US 150.

Ante la magnitud del contrato, “Delta” decidió no recibir pedidos de otras empresas, para dar íntegro cumplimiento al contrato celebrado con “Comix”.

Al entregar las primeras 10.000 piezas, transcurrido un mes desde la celebración del contrato, “Comix” decide dar por terminado el contrato, porque la empresa “Wida” ha lanzado al mercado una máquina de similares características, a un  precio mucho más bajo.

(a) “Delta” decide recurrir a Ud. en búsqueda de asesoría legal. Indique que acción (o acciones) interpondría y por qué.

(b) Imagine que la situación cambia y es “Delta” quien, tras entregar las primeras 30.000 piezas, deja de cumplir a partir del tercer mes desde la celebración del contrato.

Llegado el quinto mes del plazo, Delta aun no hace entrega de las piezas restantes. “Comix”, en el intertanto, solicita presupuestos a otras empresas del rubro, pero ninguna de las consultadas cumple con las calificaciones técnicas necesarias para poder hacer las piezas para su nueva máquina.

¿Qué acción(es) interpondría Ud.?¿Por qué?

2. El arquitecto Juan Sancho ha sido seleccionado para diseñar un hotel en Viña del Mar. Después de un largo proceso, Sancho ha sido el arquitecto que mejor cumplía con los requisitos de contratación establecidos por los inversionistas del hotel (Inversiones Hoteleras S.A.). 

Después de firmado el contrato, el señor Sancho recibe una oferta de trabajo que supera la realizada por los inversionistas. Ante esta oferta el señor Sancho decide entonces dar por terminado el contrato que lo liga a la construcción del hotel.

Informe acerca de la posición legal de Inversiones Hoteleras S.A.

3. La empresa “Barrio Limpio” ha ganado un proceso de licitación para hacer un vertedero en las afueras de la ciudad de Punta Arenas dentro de un plazo de 3 meses a contar de la fecha de adjudicación de la licitación.

La empresa “Máquinas a su servicio” es la única en el mercado que posee la maquinaria necesaria para poder realizar el vertedero en las condiciones impuestas en la licitación. Por ello es que “Barrio Limpio” decide comprarle las dos únicas retroexcavadoras de alta tecnología que posee en US 100.000. El precio fue pagado al contado, y las máquinas en cuestión debían ser entregadas dentro de los 15 días siguientes al pago del precio, debido al escaso tiempo que establecían las bases de la licitación para realizar el proyecto.

Durante esos 15 días “Máquinas a su servicio” recibió una oferta de otra empresa del rubro, “Gesta”, la cual también necesitaba de las máquinas, por ello ofreció por la compra de las retroexcavadoras US 200.000. Frente a esta oferta, “Máquinas a su servicio” decidió no entregar las máquinas dentro del plazo establecido a “Barrio Limpio”, vendérselas a “Gesta” y, esperar al próximo envío de retroexcavadoras desde EEUU que debería realizarse en 40 días más.

“Barrio Limpio” no ha conseguido otro proveedor, por lo cual no ha podido, hasta el momento, cumplir con la licitación. La confección del vertedero demora 60 días. En caso de no llevar a cabo el proyecto, se estableció una multa de US 250.000.

Señale la(s) posible(s) accione(s) que podría interponer “Barrio Limpio”. Explique el porqué de su elección. 

4. En el mes de abril de 2005 Jesús Derval solicita un crédito a Banco Amigo, para poder llevar a cabo una PYME dedicada a la banquetería para matrimonios llamada “Coma bien y barato”. El crédito se elevaba a la suma de $60.000.000, y debía ser pagado en 24 cuotas mensuales. “Coma bien y barato” es una sociedad colectiva.

Durante los primeros 3 meses de funcionamiento se lograron cubrir las cuotas del crédito bancario y los costos que tenía “Coma bien y barato”. Derval incluso tuvo recursos disponibles para celebrar, en el mes de junio de 2004, un contrato de mutuo con un amigo que necesitaba dinero de manera urgente, por el monto de $1.000.000; la obligación debía ser pagada  30 días después de recibido el dinero en mutuo.

Después de esos meses de bonanza, y a consecuencias de una intoxicación masiva en un matrimonio en el cual “Coma bien y barato” era el encargado, los ingresos comenzaron a disminuir de manera acelerada.

Jesús Derval dándose cuenta de lo que estaba sucediendo, y viendo que iba a ser imposible pagar lo que le adeudaba al Banco, sin poner en peligro su patrimonio y el de su mujer, decidió realizar una venta simulada de su casa y dos autos a un hermano de su madre. Asimismo decidió no cobrarle el millón de pesos a su amigo.

Después de dos meses de cuotas impagas, y debido a una cláusula de aceleración que contenía el contrato, el agente de “Banco Amigo” le encarga un breve informe acerca de las acciones que puede entablar contra el señor Derval.

