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Introduccion

* CONCEPTOS INTRODUCTORIOS:
— Objetivos de la economia.
— El problema econdémico.
— La escasez.
— Tipos de Economia.
— Ramas de la Economia
— Microeconomia y Macroeconomia.

Introduccion
* LA ECONOMIA Y LOS SISTEMAS
ECONOMICOS:
— La actividad econdmica y los agentes.
— Flujo Circular de la actividad econdémica.
— Sistema y Organizacién econdmica.
— Las empresas, sectores y FPP.
— Las ventajas comparativas y costo de oportunidad.

Objetivos de Aprendizaje

* Estructura conceptual para comprender los
fendmenos en el &mbito econdmico.

Utilizacion del método cientifico para explicar el
funcionamiento de la economia: Teoria, Modelos
y Evidencia.

* Aprender a identificar la existencia del problema
econdmico en diversos ambitos de aplicacion y
del que hacer social de un pais.

* Reflexionar y discutir sobre aspectos relacionados
con la equidad, distribucién y sustentabilidad
ecoldgica de la economia.
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Introduccion

* Definicion de Economia: Ciencia que estudia
como resolver el problema de escasez.

* Enfoque de Ila Economia: Estudia el
comportamiento humano, desde la
perspectiva de la escasez.

Introduccion

* Objetivo de la Economia:
— Asignacidn eficiente de los recursos escasos.
* Eficiencia.

* Recursos escaso en términos econémicos.

Introduccion

éQué es el problema
Econdémico?

“El problema econdmico se
plantea a través de una
serie de preguntas, cuyas
respuestas se encarga de
dar la economia”.

: A

¢Qué producir?
¢Cuanto producir?
¢Para quién producir?
¢Como producir?
¢Doénde producir?
¢Cuando producir?

oUuswWwNeE

Problemas Econdmicos en la Economia Chilena

* Problema Econdmico en la Salud.

* Problema Econdmico en Educacion.

* Problema Econdmico en Construccidn.

* Problema Econdmico en el Transporte

* Problema Econdmico con el Medio ambiente.

* Problema Econdmico en la Pyme Y Microempresa.
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Las Leyes de la Termodinamica

* Primera ley de la termodinamica: Ley de la
conservacion de la energia

— La materia y la energia no pueden destruirse ni
crearse.

9
Las Leyes de la Termodinamica
* El universo se vuelve cada vez mas
desordenado lo que hace que su materia y
energia estén cada vez menos disponibles
para su uso.
11

Las Leyes de la Termodinamica

* Segunda ley de la termodinamica: Ley de
entropia
— Mientras no haya fuentes externas de energia, la
entropia siempre se incrementa.

* Entropia: magnitud que mide la parte de la energia no
utilizable para realizar trabajo.

10
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Divisiones de la Economia

* Fundamentalmente para propdsitos pedagdgicos
la economia se clasifica o divide de varias
maneras:

1. Microeconomia y Macroeconomia.
2. Economia positiva y economia normativa.

3. Segun areas de aplicacién de la metodologia de la
economia.

12
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Microeconomia vs. Macroeconomia

* Microeconomia: estudia el problema
econdmico desde la perspectiva de los
pequefios agentes econdmicos o de los
agentes individualmente considerados.

— Ejemplo: qué hago cuando aumenta el precio de
un bien, o decido si contratar o no a un trabajador,
o si producir o no mas bienes.

* cQué modelo utilizamos?, al inicio el estudio comienza
por entender el modelo de mercado.

13

Eco. Normativa vs. Eco. Positiva

* La economia positiva describe los fendmenos
econdmicos tal cual son y se preocupa de su medicion.

* La economia normativa estudia los fendmenos
econdmicos desde la perspectiva de cdmo a uno le
gustaria que fuesen u ocurriesen las cosas en la
economia normativa se fijan metas u objetivos hacia
donde se desea llevar las diferentes variables
econdmicas.

— Ejemplo: “Se observan distribuciones inequitativas del
ingreso” (Economia Positiva) vs. “Desarrollar programas
para lograr una asignacion mas equitativa del ingreso”
(Economia Normativa).

Microeconomia vs. Macroeconomia

* Macroeconomia: estudia el problema
econémico desde la perspectiva de los
grandes agregados econémicos o del conjunto
de los agentes econdmicos.

— Ejemplo: la inflacién, el desempleo, el gobierno o
el fisco, el sector externo o resto del mundo,
crecimiento, etc.

— ¢Que modelo utilizamos? : Modelo de demanda y
oferta agregada.

14
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Areas de aplicacién de la metodologia de la economia

1) Economia fiscal o finanzas publicas (gobierno)
2) Economia monetaria (banca)

3) Economia laboral (capital humano)

4) Economia de la salud (instituciones de salud)

5) Economia de la educacion (instituciones de
educacion)

6) Economia de la energia

7) Economia de los recursos naturales

8) Economia del medio ambiente (contaminacién o
polucién)

9) Desarrollo local

16
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Ejemplos de dreas de aplicacion
de la metodologia de la economia

Modelo Tedrico

* Nombres de articulos en los diferentes ambitos N .
mencionados. Estructura de un modelo:
— Benavente JM. y E. Melo (2003) “Determinantes — Definiciones
socioeconémicos de la criminalidad en Chile durante los
noventa” — Supuestos

— D.Bravo, G.Crespi and |.Gutiérrez, “Desarrollo se escribe con

Pyme: el caso chileno” — Variables Endégenas

— Figueroa, E. (ed.); “Marine Biodiversity: Valuation, Use and — Variables Exdgenas
Perspectives; Where is Chile Going?” g ’

— Sanchez J.M., Kunze V. y Castillo J “Environmental, Social, — Ldgica Interna de funcionamiento.
Cultural and Economic Analysis of Large Mining and the L, .
Community: Case Study from Chile” — Teoremas o Hipotesis.

— Landerretche, O. “Construyendo Solvencia Fiscal: el éxito
macroecondmico de la Concertacion”

17 18

Modelos Basicos para Explicar

. . , Modelo de Flujo Circular de la Economia
el funcionamiento de la Economia

* Objetivo del Modelo:

* Flujo circular de la actividad econdmica. — Explicar la interrelacion entre agentes.

— Analizar el flujo de bienes y servicios.

* Frontera de Posibilidades de Produccidn (FPP). — Introducir el  concepto de  mercado:
Consumidores y productores.

— Dar una idea del nivel de producto y cdmo se

* Modelo de Mercado, bajo equilibrio parcial (Con . ,
mide en una economia.

informacién perfecta, mercados completos). ) ] .
’ — La importancia de otros actores en la economia.
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Modelo de Flujo Circular de la Economia

* Objetivo del Modelo:
— Explicar la interrelacion entre agentes.
— Analizar el flujo de bienes y servicios.

— Introducir el concepto de mercado:

Consumidores y productores.

— Dar una idea del nivel de producto y cémo se
mide en una economia.

— Laimportancia de otros actores en la economia.

21

Modelo de Flujo Circular de la Economia

e Factores Productivos:

— Los cuales son tomados en un sentido amplio:
* Tierra abarca no solo tierra cultivable y urbano, sino
también recursos naturales.
* Capital no es sélo maquinaria y equipos, sino que
también se refiere a capital humano.
* Todo lo que genera conocimiento a través de

investigacion y desarrollo, también es un factor
productivo.

23

Modelo de Flujo Circular de la Economia

e Factores Productivos:

— Los factores productivos o insumos, son
elementos basicos utilizados en la produccidn de
bienes y servicios.

— Tradicionalmente estos factores productivos,
recursos o insumos, se han clasificado en tres

categorias:
* Capital
* Trabajo
* Tierra

22

Modelo de Flujo Circular de la Economia

e Factores Productivos:

— Tomando en consideracion todos estos puntos ,
surge una nueva definicién, con cinco elementos
de los factores productivos: Trabajo, Capital,
Recursos Naturales, Capital Humano,
Investigacién y Desarrollo

24
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Modelo de Flujo Circular de la Economia

* Variables Flujo vs. Variables Stock:

— Las variables de flujo, se expresan en relacion a
un lapso de tiempo, por ejemplo, el PIB se
genera desde el primero de Enero hasta el 31 de
Diciembre del afio.

— Las variables de stock o existencia, son aquellas
medidas en un punto en el tiempo, por ejemplo
la cantidad de dinero de un afio determinado.

Modelo de Flujo Circular de la Economia

Ingresos Gastos

MERCADO DE BIENES Y
SERVICIOS

Las empresas venden

Los hogares compran

Bienesy
servicios
comprados

Bienesy
servicios
vendidos

Tierra,
trabajoy
capital

MERCADO DE FACTORES
DE PRODUCCION
Los hogares venden
Las empresas compran

Factores de
produccién

Salarios, alquileres Renta

y beneficios
Flujo de bienes y servicios == Flujo de dinero

06-09-2021
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Modelo de Flujo Circular de la Economia

* El modelo del Flujo Circular puede incluir mas
factores.

Modelo de Flujo Circular de la Economia

* El modelo del Flujo Circular puede incluir mas
factores. 2

% l b;gvlslone) L | :
VOLVAMOS A LA VERSION SIMPLIFICADA...

—_ 2
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Ingresos Gastos

MERCADO DE BIENES Y
) SERVICIOS
Bienesy Las empresas venden

servicios Los hogares compran
vendidos

Bienes y
servicios
comprados

EMPRESAS HOGARES
*Producen y venden * Compran y consumen
bienes y servicios bienes y servicios
*Contratan y utilizan *Poseen y venden
factores de produccion factores de produccion

Tierra,
trabajoy
capital

MERCADO DE FACTORES
DE PRODUCCION
Los hogares venden
Las empresas compran

Factores de
produccién

Salarios, alquileres
y beneficios

== Flujo de bienes y servicios == Flujo de dinero 29

Modelo de Flujo Circular de la Economia

Modelo de Flujo Circular de la Economia
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Ingresos TEORI’A DEL
MERCADO DE BIENES Y

SERVICIOS CONSUMIDOR

i Las empresas venden
servicio

N Los hogares compran servicios
vendidos \ comprados

EMPRESAS HOGARES
*Producen y venden *Compran y consumen
bienes y servicios bienes y servicios
*Contratan y utilizan *Poseen y venden
factores de produccion factores de produccion

Factores de
produccién

TEORIADEL [ s cnorsscomor
PRODUCTOR S

Flujo de bienes y servicios == Flujo de dinero 30
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Modelo de Flujo Circular de la Economia

Contaminaciény

Residuos - | Alta Entropia

/ Energia
N MERCADO DE Disipada y

Baja Entropia

Energ*)

Ingresos

Materia Bienes y - BIENES Y Bienes y Materiales
Disponibles servicios SERVICIOS servicios Degradados
vendidos comprados

\ 4
A
Tierra,
Factores de MERCADO DE trabajoy
produccién FACTORES DE capital
| )

PRODUCCION
Salarios, alquileres
y beneficios

== Flujo de bienes y servicios == Flujo de dinero 31

Modelo de Flujo Circular de la Economia

Residuos
Materiales

Reciclaje

Materias
Primas

Ingresos Gastos

MERCADO DE

Bienes y BIENES Y

servicios SERVICIOS servicios
comprados 1+

vendidos
Solar\

Bienes y

Disipado
4salarios, Tierra, | 4
alquileres y MERCADO DE trabajo y f
beneficios FACTORES DE capital
Energia Ty Energia
Util Factores de produccion Renta Residual

==l Flujo de bienes y servicios == Flujo de dinero
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Primera Ley: Interpretaciéon Econdmica

Toda actividad econdmica utiliza energia y
materiales. Segun esta ley la generacion de
residuos es algo inherente a los procesos de
produccion y consumo. De acuerdo a esta
definicién, la generacion de residuos es algo
inherente a los procesos de produccion vy
consumo.

33

éQué es un Mercado?

Mercado es cualquier lugar fisico o no donde se
ponen en contacto quienes desean comprar y
vender un bien o servicio. Por ejemplo: un
supermercado, la feria persa, un kiosco, una
libreria, un casino, etc.

Mercado es cualquier medio de comunicacidn
donde se ponen en contacto quienes desean
comprar y vender un bien o servicio. Por ejemplo:
una carta comercial, un fax, un telegrama, un
llamado telefénico, un e-mail, etc.

35

Segunda Ley: Interpretacion Econdmica

* En términos de la segunda ley, la actividad
econdmica puede entenderse como un proceso
de utilizacion de materiales de baja entropia
(minerales, energia), que acaban finalmente
transformados en materiales de alta entropia.

-

34

Concepto de Precio

¢ Valor de Intercambio entre bienes.
* Precios absolutos.
* Precios Relativos.

* Tasa marginal de intercambio.

36
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Frontera de Posibilidades de Produccién (FPP)

* Supuestos:
— Existen sélo dos bienes a considerar
— Existe un stock dado de recursos
— Nivel tecnolégico fijo

37

Frontera de Posibilidades de Produccién (FPP)

* La FPP es una representacion grafica que muestra
las diversas combinaciones de productos que
puede producir la Economia dados los factores
productivos y la tecnologia de produccion
existentes.

bien B p____— inalcanzable

Byr ———— *

|
|
|
|
| L
ineficiente A A Ay bien A 39
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Frontera de Posibilidades de Produccién (FPP)

* ¢Qué muestra una FPP?
— La capacidad de produccién de un pais
— La problematica de la escasez
— El costo de oportunidad
— Eficiencia
— Crecimiento
— Proceso de ajustes sectorial

38

Frontera de Posibilidades de Produccién (FPP)

* Supongamos una pequefia economia “A” que
produce dos bienes: Cobre y
Electrodomésticos. Su FPP tiene la siguiente
forma:

Cobre (y) tonaladas
100 ¢
O

60 f=======--

0 [rmmmmm e d

Electrodomeésticos (x) a0

o
N Epp——

unidades

40
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Frontera de Posibilidades de Produccién (FPP)

* Los puntos indicados en el grafico anterior se
pueden resumir en la siguiente tabla:

A Se produce s6lo Cobre (100 toneladas)

Pasarde AaB La produccion en B es (C, E) = (90, 4). Es decir, Se sacrifican 10

toneladas de Cobre para producir 4 ud. de Electrodomésticos

PasardeBaC La produccién en Ces (C, E) = (60, 7). Es decir, Se sacrifican 30

toneladas de Cobre para producir 3 ud. mas de Electrodomésticos

Pasarde Ca D La produccion en D es (C, E) = (30, 9). Es decir, Se sacrifican 30

toneladas de Cobre para producir 2 ud. mas de Electrodomésticos

Pasarde Da E La produccién en E es (C, E) = (0, 10). Es decir, Se sacrifican 30

toneladas de Cobre para producir 1 ud. mas de Electrodomésticos

E Se producen solo Electrodomésticos (10 unidades)

41

Frontera de Posibilidades de Produccién (FPP)

* Costo de Oportunidad: El valor, o costo, que
tiene para nosotros dejar de hacer la segunda
opcidén mas valorada.

* Cuando dejamos de fabricar (extraer, refinar)
cobre, para fabricar electrodomésticos nos
enfrentamos al costo de oportunidad.

43

Frontera de Posibilidades de Produccién (FPP)

* Tanto en la tabla como en el grafico se puede
notar que el sacrificio de toneladas de Cobre
no es el mismo por unidad adicional de
Electrodomésticos en cada punto de la FPP.
éPor qué?...

42

Frontera de Posibilidades de Produccién (FPP)

* En este caso, se observa que el Costo de
Oportunidad es creciente.

— ¢Qué significa eso?: quiere decir que los recursos no
son igualmente productivos en las distintas areas (se
ve reflejado en que la FPP es concava).

e Ejemplo: Los trabajadores de la empresa cuprifera son
excelentes en su drea, pero si los traspasamos al drea de los
electrodomésticos les va a costar realizarlos, ya que no estan
especializados en ello. El costo en tiempo que les va a tomar
aprender, o el costo en dinero en el que hay que incurrir en
capacitarlos explica los costos de oportunidad crecientes, ya
que mientras mas traslademos trabajadores, mas caro nos
saldra.

44
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Frontera de Posibilidades de Produccién (FPP)

* Calculemos el Costo de Oportunidad:

Pasarde AaB 10 El C.O. de fabricar un electrodoméstico mas
COx=—=25
4 en el punto A es de 2,5 toneladas de cobre
PasardeBaC 30 El C.O. de fabricar un electrodoméstico mas
COx=—=10
en el punto B es de 10 toneladas de cobre
Pasarde Ca D 30 El C.O. de fabricar un electrodoméstico mas
COx="—=15
en el punto C es de 15 toneladas de cobre
Pasarde DaE cox=32_30 El C.0. de fabricar un electrodoméstico mas

en el punto D es de 30 toneladas de cobre

45

Frontera de Posibilidades de Produccién (FPP)

* Cambios de la FPP en el
tiempo: ¥
— la FPP puede expandirse
por ejemplo si aumenta la
poblacién (natalidad o f
migracién), o por el
descubrimiento de nuevos
yacimientos minerales, 7
mejoras tecnoldgicas, etc. FPP

— La FPP también podria
contraerse en caso de X
escenarios negativos.

47
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Frontera de Posibilidades de Produccién (FPP)

* Tipos de FPP:

Y Y Y
FPP
FPP
FPP
X X X
Costo de Costo de Costo de
Oportunidad Oportunidad Oportunidad
creciente constante decreciente
FPP céncava FPP lineal FPP convexa 2
46

Frontera de Posibilidades de Produccién (FPP)

* Cambios de la FPP en el
tiempo: y
— la FPP podria expandirse (o
contraerse) en un solo
sector. Por ejemplo, debido f
a una mejora tecnoldgica o/
especializada.
— Sin embargo, aun asi esto

puede implicar un FPP
aumento en la produccidn
de ambos bienes. X

48
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FPP: Aplicacién Ecoldgica

* Los economistas ilustran los trade-offs entre la produccion
de bienes y servicios y la calidad ambiental usando una
frontera de posibilidades de produccién (PPF).

— Ejemplo: Supongamos que estamos explorando el trade-off que
surgen de nuestro uso de combustibles fésiles: los bienes y
servicios que producen nuestra actual economia de uso
intensivo de combustibles fésiles frente a la degradacién de
nuestro ecosistema y la economia del cambio climatico.

49

FPP: Aplicacidon Ecoldgica

El eje vertical tiene un indice de la produccién econémica agregada
de nuestra economia de alto carbono, el valor de mercado total de
los bienes econdmicos convencionales vendidos en la economia en
un afo. El eje horizontal tiene un indice de calidad ambiental,
derivado de datos sobre diferentes dimensiones del ambiente.

bienes
C

<

FPP

Calidad medioambiental
50

e, € E

max
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FPP: Aplicacién Ecoldgica

* la curva muestra las
diferentes combinaciones de
estos dos resultados una Dbienes
economia intensiva en
carbono o una con mayores
niveles de calidad ambiental y
contaminantes atmosféricos.

* E., mMmuestra la cantidad
maxima de calidad ambiental
si no hay produccion de
mercancias en absoluto
(presumiblemente significa
que no hay poblacion
humana).

€ & E

max

Calidad medioambiental

51
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FPP: Aplicacidon Ecoldgica

La frontera de posibilidades
de produccién esta
determinada por las
capacidades técnicas de la
economia, ademas del
sistema natural en el que se
encuentra el pais.

Dice, por ejemplo, que si el
nivel actual de produccion
econdémica es c;, podemos
obtener un aumento de c,
sélo a costa de una e € Emox
disminucion de la calidad
ambientalde e, ae,.

bienes

Calidad medioambiental

52
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FPP: Aplicacién al Comercio Internacional

* Dos Hipdtesis:

— Aumenta la eficiencia en los sectores productivos.

— Mejora el Bienestar.

53

FPP: Aplicacién al Comercio Internacional

* Por lo tanto:

— Debemos ver que pais tiene la ventaja relativa en
cada bien.

— Verificar si existe un precio relativo en el cual
ambos paises estén dispuestos a intercambiar
(para que estén dispuestos a intercambiar ambos
deben estar mejor).

55

FPP: Aplicacién al Comercio Internacional

* Supongamos que tenemos dos paises:

PAIS 1 3 1
PAIS 2 5 2

—Y cada pais tiene 20 horas de trabajo a la
produccion de los bienes.

54

FPP: Aplicacién al Comercio Internacional

* Por lo tanto:

— Debemos ver que pais tiene la ventaja relativa en
cada bien.

— Verificar si existe un precio relativo en el cual
ambos paises estén dispuestos a intercambiar
(para que estén dispuestos a intercambiar ambos
deben estar mejor).

— Asi...
PAIS 1 60 20
PAIS 2 100 40

56
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20

FPP: Aplicacién al Comercio Internacional

* Por lo que las respectivas FPP son:

Y

40 Y=40—O,4X
Y=20-(1/3)X

60 X 100 X
PAIS 1 PAIS 2

57

FPP: Aplicacién al Comercio Internacional

* Por lo tanto:

— Debemos ver que pais tiene la ventaja relativa en
cada bien.

— Verificar si existe un precio relativo en el cual
ambos paises estén dispuestos a intercambiar
(para que estén dispuestos a intercambiar ambos
deben estar mejor).

58

FPP: Aplicacién al Comercio Internacional

* Veamos que ocurre con Pais 1:

—Si el pais produce 1 unidad del bien Y, deja de
producir 3 unidades del bien X. Asi el costo
alternativo de producir 1ud. de Y son 3 unidades
de X.

—Si produce 1 unidad de X, deja de producir 1/3 de
Y. Por ende el costo alternativo de producir 1
unidad de X son 1/3 Y.

59

FPP: Aplicacién al Comercio Internacional

* VVeamos ahora que pasa con el pais 2:

—Si el pais produce 1 unidad del bien Y, deja de
producir 2,5 unidades de X. Asi el costo alternativo
de producir 1 unidad de X son 2,5 unidades de Y.

—Si produce 1 unidad de X, deja de producir 0,4
unidades del bien Y. Por ende el costo alternativo
de producir 1 unidad de X son 0,4 unidades de Y.

60
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FPP: Aplicacién al Comercio Internacional

* Entonces, si se produce 1 unidad de Y, ¢Cuantas unidades de X se
“pierden”?

I TS TR

BienY 3 2,5

* Por lo que el pais 2 tiene una ventaja relativa en la produccién de Y.

* Y si se produce 1 unidad de X, ¢Cuantas unidades de Y se
“pierden”?

T e

Bien X 1/3 0,4

* Entonces, diremos que el pais ltiene una ventaja relativa en la
produccion de X.

61

FPP: Aplicacién al Comercio Internacional

* VVeamos...

— Si para el pais 1 el costo (de oportunidad) de una
unidad del bien Y es 3 (unidades de X), estara
dispuesto a comprar Y desde el extranjero
(importar) siempre que se le cobre menos de 3
(unidades de X).

— Como el costo de oportunidad de una unidad del
bien Y para el pais 2 es de 2,5 unidades del bien X,
existe espacio para el comercio.

63

FPP: Aplicacién al Comercio Internacional

* Como cada pais tiene ventaja relativa en la
produccién de uno de los bienes, es
conveniente que los paises se especialicen.

* Con la especializacion, la produccion total de
ambos bienes es mayor a la que podrian
lograr sin especializarse.

62
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FPP: Aplicacién al Comercio Internacional

¢ Adicionalmente...

— Para el pais 2 el costo de oportunidad de una
unidad del bien X es 0,4 (unidades de Y), estard
dispuesto a comprar X desde el extranjero
(importar) siempre que se le cobre menos de 0,4
(unidades de Y).

— Como el costo de oportunidad de una unidad del
bien X para el pais 1 es de 1/3 unidades del bien Y,
existe espacio para el comercio en este bien.

64
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FPP: Aplicacién al Comercio Internacional

* Supongamos, por simplicidad, que el precio
del bienYes 1. (P,=1).

* ¢Cuanto serd el precio de X?

— El precio debe ser mayor al costo de oportunidad
del pais 1, pero menor al del pais 2. Es decir:

1
5<PX<O,4

Mercados

* Los Mercados y la Competencia:

— Los términos de Oferta y Demanda se refieren a la
conducta de las personas cuando se
interrelacionan los mercados. Un mercado es un
grupo de compradores y vendedores de un
determinado bien o servicio. Los compradores
determinan conjuntamente la demanda del
producto, y los vendedores, la oferta.

65

Mercados

* Mercado Competitivo:

— Mercado en el que hay muchos compradores vy
muchos vendedores, por lo que cada uno de ellos
ejerce una influencia insignificante en el precio de
mercado (son precio aceptantes).

— Supuestos:
1. Los bienes del mercado son homogéneos.

2. Ningun oferentes o demandantes puede influir en el
precio de forma individual.

3. Existe informacién perfecta.
4. No existen costos de transaccion.
5. Existe libre entrada y salida de empresas en el mercado.

67

66
Mercados
* ¢(Es vadlido asumir que un Mercado es

Competitivo?

—La respuesta no es definitiva, depende de
multiples factores.

—Un mercado en particular puede funcionar de
forma competitiva en un pais (o ciudad) y no
hacerlo en otro(a).

68
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Mercados

* ¢Qué otros tipos de organizacion de Mercado
existen?

— Monopolio: es cuando existe un Unico oferente de un
bien o servicio en particular (precio-hacedor).

— Monopsonio: es cuando existe un Unico comprador
de un bien o servicio o particular.

— Oligopolio: existen pocos vendedores, que “compiten”
y/o actian de forma estratégica.

— Competencia  Monopolistica:  existen  muchos
vendedores, pero donde cada uno posee cierta
diferenciacion en su producto.

69

Mercados

* Py =Precio unitario del bien x.

— Cantidad de unidades
monetarias por unidad de
producto. Py

— Primera variable explicativa o
independiente.

* Qy = cantidad de unidades
fisicas del bien x, por unidad
de tiempo. P,

— Kilos, metros, toneladas,

Demanda

docenas, unidades, arrobas, Pylrmmpm- -
etc. ! ! !
— Variable a explicar o qo 9 Geq (g/0)
dependiente.
70
70
La Demanda

69
La Demanda
Tabla de Demanda: cuadro que muestra la relacién entre el precio
de un bien y la cantidad demandada.
Curva de Demanda: grdfico de la relacion entre el precio de un bien
y la cantidad demandada.
P
3,00 +
Precio Cant. deman-
del Bien | dada del Bien 2,50
0,00 12 200+
0,50 10 1,50
1,00 8
1,50 6 1,00+~
2,00 4
2,50 2 0,50
3,00 0 N
01 23454678 9101112 94
71

* La Curva de Demanda: (individual o grupal) refleja la
mdxima cantidad que un consumidor o grupo de ellas estd
dispuesto a adquirir o comprar de un bien o servicio a precio
dado, en un instante del tiempo por unidad de tiempo y
permitiendo un cierto periodo de tiempo para los ajustes
pertinentes. P,

Demanda

N
N

9o a9 Geq (q/t)
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La Demanda

* Funcion de Demanda:

* Relaciona la cantidad consumida de un bien o servicio para un
grupo o un consumidor en funcién de todas las variables que
pueden influir en su consumo.

X! = 1] Expectativas; Tasa de Natalidad, Mortalidad;

Preferencias Etareas, Culturales, Religiosas, etc...

Precio; Ingreso; Prod. Sustituos; Prod. Complementos; Gustos;J

* Curva de Demanda:

* relaciona unicamente el precio y cantidad, explora la relacion
entre cuanto esta dispuesto a consumir a distintos precios, por
tanto el resto de variables permanece constante.

X7 =] [PX;I °;1’£m.;f’(‘3omp.;~}
o Psut comp

Constantes

73

Ceteris Paribus
* “Ceteris Paribus”: expresion en latin que
significa “manteniéndose todo lo demas
constante” y que se emplea para recordar que

se supone gue se mantienen constantes todas
las variables, salvo la variable estudiada.

La Demanda

e Caracteristicas de la funcion Demanda-Precio:

1. Es una funcién con pendiente negativa (caso
general).

2. Indica una relacién inversa entre el precio del
bien X y la cantidad que los consumidores
desean comprar de él.

3. A mayor precio menor es la cantidad que los
consumidores desean comprar en el
mercado, y viceversa.

4. Puede ser una funcién lineal (linea recta) o
una curva (siempre con pendiente negativa).

74

La Demanda

* Desplazamientos de la Curva de Demanda
frente a Deslizamientos a lo Largo de la Curva
de Demanda.

Demanda

9 4 Y

75
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La Demanda

* ¢Qué factores afectaran la cantidad que demande
cierto agente?

— Renta (ingresos):

* Frecuente ocurre que al aumentar los ingresos de un agente,
este demandara mas del bien. Esto quiere decir que el bien
es normal.

* Bien Normal: “un bien es normal cuando aumenta la
demanda si aumenta la renta, manteniéndose todo lo demds
constante”,

* Bien Inferior: “un bien es inferior cuando disminuye la
demanda si aumenta la renta, manteniéndose todo lo demds
constante”.

— Ejemplo: Bienes de baja calidad.

La Demanda

* ¢Qué factores afectaran la cantidad que demande
cierto agente?

— Precio de Bienes Relacionados:

Al variar los precios de los bienes que guarden relacién con
el bien en cuestidn, la demanda de este se vera alterada.

» Bienes Sustitutos: “dos bienes son sustitutos cuando la
subida de precio de uno de ellos provoca un aumento en la
demanda del otro.”

* Bienes Complementarios: “dos bienes son complementarios
cuando la subida de precio de uno de ellos provoca una
disminucidn en la demanda del otro.”

77

La Demanda
* iQué factores afectardn la cantidad que
demande cierto agente?

— Gustos:

* Al verse alterados los gustos del agente en cuestidn, la
demanda por el bien variara para hacer presente dicho
cambio.

79

78

La Demanda

* (Qué factores afectardn la cantidad que
demande cierto agente?

— Expectativas:
* Las posibles escenarios futuros, pueden alterar nuestra
demanda por un bien hoy.

— Por ejemplo, si se espera que “mafana” los ingresos
disminuyan, es posible que hoy se disminuya la demanda del
bien.

80
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Desplazamientos —
de la Demanda

* Diremos que la demanda se expande o contrae cuando cambian
algunas de las variables previamente descritas (que no sean el
precio).

P

Py

Dda,
Dda

Demanda Individual y de Mercado

* La Demanda de Mercado es la suma
horizontal de las Demandas individuales.

Individuo 1 Individuo 2

\ Mercado
P

<
<

Sl 92 (a) + ay) Q

81

82

La Oferta

* Cantidad Ofrecida: “cantidad de un bien o
servicio que los vendedores quieren y pueden
vender”.

La Oferta

* (Qué factores afectardn la cantidad que
ofrezca cierto agente?

— Precio:
* Usualmente es comun que un vendedor, quiera vender

mas (ofrezca mas) en la medida que el precio del bien
sube.

* Ley de Oferta: “ley que establece que manteniéndose
todo lo demds constante, la cantidad ofrecida de un
bien aumenta cuando sube su precio”.

83

84
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La Oferta

Tabla de Oferta: cuadro que muestra la relacién entre el precio de
un bien y la cantidad ofrecida.

Curva de Oferta: gréfico de la relacién entre el precio de un bieny la
cantfidad ofrecida.

P

3,00
Precio Cant. ofre- 2,50+
del Bien | cida del Bien

2,00
0,00 0
0.50 0 150
1,00 1 1,00
1,50 2
2,00 3 0,50
20 4 Y Y
3,00 5 01 2345678 910111249

85

La Oferta

* iQué factores afectardn la cantidad que
ofrezca cierto agente?
— Precio de los Factores:

* Cuando el precio de los factores productivos que
contrata una firma (productor o vendedor), lleva a que
el producto es mas caro producirlo, por ende tiene a
producir menos.

87

La Oferta

* Funcidén de Oferta:

* Relaciona la cantidad consumida de un bien o servicio
para un grupo o un consumidor en funcion de todas las
variables que pueden influir en su consumo.

X'=f (Precio; Precio de los factores; Tecnologia; Expectativas;etc.)

e Curva de Oferta:

* es el grdfico de la relacion entre el precio del bien y la
cantidad ofrecida.

X' = f[PX;POF;TeC.;Exp.;...]
—_—

Constantes

86
La Oferta
* (Qué factores afectardn la cantidad que
ofrezca cierto agente?
— La Tecnologia:

* En un proceso productivo, la mejora tecnoldgica hace
que sea que la firma desee producir (ofrecer) mas,
puesto que con la nueva tecnologia es rentable
producir una cantidad mayor.

88
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La Oferta

e iQué factores afectaran
ofrezca cierto agente?

— Expectativas:
* Las creencias sobre el futuro afectaran la decisidon
presente de oferta.

— Por ejemplo, si se espera que “mafana” el precio del bien
disminuya, posiblemente la oferta el dia de hoy aumente,
para asi “aprovechar” el precio superior que no existira
“mafana”.

la cantidad que

89

Desplazamientos —
de la Oferta

Diremos que la oferta se contrae o expande cuando las variables
descritas anteriormente (que no sean el precio) cambian su valor.

P of,

90

Oferta Individual y de Mercado

* La Curva de Oferta de Mercado es la suma
horizontal de las curvas de Oferta individuales.

P Individuo 1 P Individuo 2 P, Mercado
P P P
L 9z (ay +ay) Q
91
91

Equilibrio

Equilibrio: “situacion en que la oferta y Ia
demanda se igualan.”

Precio de Equilibrio: “precio que equilibra la
oferta y la demanda.”

Cantidad de Equilibrio: “cantidad ofrecida y
demandada cuando el precio se ha ajustado
para equilibrar la oferta y la demanda.”

92
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Equilibrio

* Elsiguiente gréfico nos indica como la Oferta y la Demanda
encuentran el equilibrio:

P

of

Py

Dda

Gl Q

93

93

Equilibrio

* Escasez (Exceso de
p demanda): “situacion
en que la cantidad
demanda es mayor a la
ofrecida.”

of

Py [ :
P, B

Escasez

9 41 O Q

Equilibrio

* Exceso (Exceso de
p Oferta): “situacion en la
que la cantidad ofrecida
es mayor que la
demandada.”

Exceso of

f_l_\

Py [

Py

Dda

qQ O a3 Q

95

94

Equilibrio

* Ley de Oferta y Demanda: “ley que establece
qgue el precio del bien se ajusta para equilibrar
su oferta y su demanda.”

96
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Elasticidades

* El andlisis de la clase anterior, es un andlisis
cualitativo, es decir, nos indica el sentido en
gue cambia la cantidad demandada frente a
cambios en tales variables. Entonces...

* ¢Cuanto cambia la cantidad demandada,
frente a cambios en estas variables?

97
Elasticidad de la Demanda

* El primer concepto de elasticidad de la demanda
que revisaremos, es el de la Elasticidad-Precio.

* Cuando la cantidad demandada cambia
considerablemente frente a variaciones en el
precio, diremos que la demanda es “elastica”.

* Por el contrario, si la cantidad demandada no
varia significativamente frente a variaciones en el
precio, diremos que la demanda es “inelastica”.

99

Elasticidades

* Elasticidad: “medida de la sensibilidad de la
cantidad demandada o de la cantidad ofrecida
a uno de sus determinantes.”

98

Elasticidad de la Demanda
* Elasticidad Precio de la Demanda: medida del
grado en que la cantidad demandada de un
bien responde a una variacion de su precio; se
calcula dividiendo la variacién porcentual de la
cantidad demandada por la variacidon
porcentual del precio.

. _ A%qy
DX A% Py

100
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Elasticidad de la Demanda

* Vea el siguiente ejemplo:

Ps ®e
P, ‘ i L

Dda,

[<f1 q; Q d: 9z Q

Demanda Elastica Demanda Inelastica

101

101

Elasticidad de la Demanda

* Mas formalmente:
— Diremos que una demanda es elastica si:

d
‘SM‘ >1
— Diremos que una demanda es inelastica si:

d
‘gp,q‘<l

102

Elasticidad de la Demanda
* ¢Qué factores afectan a que una demanda sea
mas eldstica o mas ineldstica?
— Bienes necesarios vs. Bienes de Lujo.
— Existencia de Bienes Sustitutos Cercanos.

— Definicién de Mercado.
— Horizonte Temporal.

Elasticidad de la Demanda
* Definiremos como “Gasto Total” a la cantidad
pagada por los compradores, se calcula
multiplicando el precio del bien por Ia
cantidad vendida. Esta misma cantidad sera la
qgue perciben los vendedores, por lo tanto,
desde su perspectiva sera el “Ingreso Total”.

— Entonces... écuanto varia el Gasto Total cuando
nos movemos a través de la curva de demanda?

103

104
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Elasticidad de la Demanda

* Sila demanda es infinitamente inelastica:

P Demanda Perfectamente Ineldstica
(&, x=0)
Py+1
4
No altera la cantidad Demandada
g
0 o]

105

105

Elasticidad de la Demanda

*Si la demanda es ineldstica (o nos
encontramos en un tramo inelastico):
P Demanda Ineldstica
(ep,x<1)
P+

P, I La disminucién porcentual de
dy es menos que el aumento
porcentual de P.

0 dG2 O g

106

Elasticidad de la Demanda

* Si la demanda es elastica (o nos encontramos
en un tramo elastico):

Demanda Eldstica
(&,x>1)

La disminucién porcentual de

P,+1 I gy es mayor que el aumento
P, porcentual de P.
0 A A q

107

107

Elasticidad de la Demanda

* Sila demanda es de elasticidad unitaria:

Demanda de Elasticidad Unitaria

P (gp.x=1)
P+ -
WP ] La disminucién porcentual de
! gy es igual al aumento
porcentual de P.
0 dz 9 q

108
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Elasticidad de la Demanda
* Si la demanda es infinitamente elastica:
A precio cualquiera superior a P; la
P cantidad demandada es cero.
P +1/ Demanda Perfectamente Eldstica
1
P, I (&, x = )
A precio cualquiera A precio P, los
inferior a P, la consumidores consumen
cantidad cualquier cantidad.
demandada es a
infinito. 0
109
109

Elasticidad de la Demanda

* La Demanda Lineal y su Elasticidad-Precio.

— Suponga la siguiente funcidon lineal para una
demanda:

0=20-2P

—De esta funcién podemos determinar que su
pendiente es |m| = 0,5

111

Elasticidad de la Demanda

* Métodos para calcular la Elasticidad-Precio

— Método del Punto Medio.
* Propuesto... (revisar “Mankiw” — Capitulo 5)

— Método de la Elasticidad-Punto.

* El método de elasticidad punto, se utiliza para calcular
cudl es el valor que posee la elasticidad-precio en un
determinado punto (por ejemplo, el punto de
equilibrio):

1 P
pq ;E

110

110

Elasticidad de la Demanda

Punto (Q, P) | Elasticidad-Precio”

(0, 10) €pq=®
Tramo (2.9) S0 =2
Elastico Punto de (4,8) Epa=4
Elasticidad Unitaria (6,7) €pq= 2,3333..
(8, 6) £,q=15
Tramo (10, 5) Epq=1
inelastico (12, 4) €,q = 0,6666..
(14, 3) €,q=0,428...
(16, 2) €,4=0,125
" 20 a (18, 1) €pq=0,1111...
(20, 0) €,.=0

P.q

112
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Elasticidad de la Demanda

* ¢Es la Elasticidad-Precio igual a la Pendiente
de la Curva de Demanda?

— Claramente la respuesta es no.

* Como vimos en el ejemplo anterior, la demanda lineal
posee una pendiente Unica (no cambia segun el tramo
de la curva), sin embargo en cada punto de la curva se
tiene una elasticidad distinta.

* Si consideramos la definicion de elasticidad-punto,
podemos notar que la pendiente es uno de los
determinantes de la Elasticidad-Precio (especialmente
el signo), pero no es la Unica variable a considerar.

Elasticidad de la Demanda

113
Elasticidad de la Demanda
° oMo idmdunaia * Este resultado es
10

importante, pues nos

indica que:

— Si estamos en el tramo
elastico, una alza en el
precio nos hard gastar
menos en el producto.

Tramo
inelastico

— Si estamos en el tramo
inelastico, una alza en el
precio nos hard gastar
mas en el producto.

‘gw\‘>l

. . (Q P) Precio”
Elasticidad-Precio y el
bi (0,10) €pq = G=0
gasto " (en e;e |Ien 2,9 e.=9 618
especifico) de 0s 8 A EEED
agentes (equwglente al 6,7) €,-23333.. G=42
ingreso de las firmas). (8, 6) €,q=15 =48
— Segun la tabla que (10, 5) E,q=1 G=50
mostramos pre\I/ia menge, (12,4) e,,=06666.. G=48
tenemos que el gasto de
los agecrl1tes ga los (183)  &,=0428. 624
distintos precios (y por (16,2)  &,=0125 6=32
ende cantidades) es... (18,1)  €4=01111.. 18
(20,0) £,q=0 G=0
114
114

115

Elasticidad de la Demanda

* Otras Elasticidades de la Demanda:

— Elasticidad-Ingreso de la Demanda.

¢ _ A% cantidad demandada
l,q —

A% en el ingreso

— Elasticidad-Precio Cruzada de la Demanda.
d A% cantidad demandada

g =
Pri A% en el precio de otro bien

116
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La Ofertay la Demanda

* Elasticidad Precio de la Oferta: medida del
grado en que la cantidad ofrecida de un bien
responde a una variacion de su precio; se
calcula dividiendo la variacién porcentual de la
cantidad ofrecida por la variacion porcentual
del precio.

o _ A%qy

“roX A% P,

117

117

éPor qué es eficiente el Mercado?
* Eficiencia de Mercado: Concepto de Optimo de Pareto

P, Beneficio Social de P,
Consumir X?

.- Costo Social de
Beneficio

Producir X?
_—Marginal Social
de Consumir X2

Costo Marginal
Social de Producir
XZ

119

La Oferta y la Demanda

* Casos extremos de elasticidad precio de la

oferta:
Oferta perfectamente Oferta de elasticidad Oferta perfectamente
ineldstica unitaria eldstica
P, Py
131 77777
AT
N I I
I I
I |
I |
Q] X X Q1 Qz X
118
118

Eficiencia de los Mercados

* ¢Como se determinan los precios?

» ¢(Existe un precio justo?

120
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Eficiencia de los Mercados

* Economia del Bienestar: “estudio de Ila
influencia de la asignacion de recursos en el
bienestar econdmico.”

121

Eficiencia de los Mercados

* Excedente del Consumidor:

— Relacidn entre el Excedente del Consumidor y la
Curva de Demanda

* La curva de demanda representa la disposicién a pagar
de los consumidores por una respectiva cantidad. La
demanda serd la maxima disposicién a pagar por una
respectiva cantidad, pues a un precio mayor, la
cantidad demandada sera menor.

Eficiencia de los Mercados

* Excedente del Consumidor:
— Disposicion a Pagar: “cantidad mdxima que
pagaria un comprador por un bien”.

— Asi, el Excedente del Consumidor, corresponde a
la disposicion a pagar, menos la cantidad
efectivamente pagada.

122

Eficiencia de los Mercados

* Excedente del Consumidor:

— Relacidn entre el Excedente del Consumidor y la
Curva de Demanda

* Entonces a un precio de equilibrio, el excedente del
consumidor viene dado por:

P

Py

123

9 Q

124
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Eficiencia de los Mercados

* Excedente del Consumidor:
— Relacidn entre el Excedente del Consumidor y la
Curva de Demanda

* Si el precio de equilibrio baja, el excedente del
consumidor jaumenta por 2 razones!

P Excedente Adicional de los

7 consumidores Iniciales

> Excedente de los nuevos

P1 .
consumidores

pz ,,,,,,,,,, /, ,,,,,,,, : poee

Dda

9 9 Q

125

Eficiencia de los Mercados

* Excedente del Productor:

— Costo y Disposicion a Vender: “valor de todo aquello a lo
que debe renunciar un vendedor para producir un bien”.

— En términos de “costos” se incluyen tanto los costos que
implican un desembolso de dinero, como los costos de
oportunidad.

— Asi, el Excedente del Productor, corresponde a lo que
recibe por la venta del bien, menos el costo de producirlo.
(ojo: el excedente del productor no siempre sera igual a los
beneficios de la firma).

126

Eficiencia de los Mercados

* Excedente del Productor:

— Relacidon entre el Excedente del Productor y la
Curva de Oferta

* Es segln sus respectivos costos, que los productores de
un bien y servicio estan dispuestos a ofrecer (producir),
por ende la curva de oferta representa la valoracion, en
términos de los costos de las unidades producidas.
Determinada cantidad es valorada a cierto precio, si el
precio cambia también lo hara la cantidad.

127

Eficiencia de los Mercados

* Excedente del Consumidor:

— Relacidon entre el Excedente del Productor y la
Curva de Oferta

* Asi, dado un precio de equilibrio, el excedente del
productor sera lo siguiente:

P

Py

9 Q

128
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Eficiencia de los Mercados

* Excedente del Productor:
— Relacidon entre el Excedente del Productor y la
Curva de Oferta

* Si el precio de equilibrio sube, el excedente del
productor jaumenta por 2 razones!

Excedente Adicional P

de los productores
Iniciales

of

Py o =TT
P (s | Excedente de los

nuevos Qroductores

9 9 Q

129

Eficiencia de los Mercados

* El Bienestar Social Neto:

— EI BSN se mide como la suma entre el excedente del
consumidor y el excedente del productor.

BSN =EC+EP

— En este caso, consideramos ambas partes de la
economia para evaluar bienestar. Adicionalmente el
BSN, pondera de la misma forma a todos
consumidores y a todos los productores (pero no
necesariamente a cada uno).

130

Eficiencia de los Mercados

* El Bienestar Social Neto:

— Como la cantidad que pagan los consumidores,
versus la cantidad que reciben los productores es
la misma, tenemos que:

BSN = Valoracion qoysymipores — COStOSpropuctores

131

Eficiencia de los Mercados

¢ E| Bienestar Social Neto:

— Asi diremos que una asignacion es eficiente,
siempre que maximice el BSN.

* Eficiencia: “propiedad de una asignacion de los
recursos segun la cual ésta maximiza el excedente total
que reciben todos los miembros de la sociedad.”

* Equidad: “justicia en la distribucion del bienestar entre
los miembros de la sociedad.”

132
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Eficiencia de los Mercados

* El Bienestar Social Neto:

— En general se suele decir que “el mercado” es un
buen mecanismo para asignar los recursos de
forma eficiente, pero no para asignarlo de forma

equitativa.

— A pesar de esta afirmacion, es posible que el
mercado si asigne de forma equitativa los recursos
bajo ciertos escenarios, y/o en ayuda con la
intervencién del Estado.

133

Eficiencia de los Mercados

* El Equilibrio de Mercado:

— Asi los mercados “juntan” a los consumidores que
valoran mas el producto con aquellos a los que les
cuesta menos producirlo. Teniendo como
conclusién la maximizacion del BSN.

Eficiencia de los Mercados

El Equilibrio de Mercado:
— Gréaficamente:

Consumidores
que valoran mas

el producto
EC

of

Productores a los P,
que les cuesta
menos producir el
producto

134

135

Instrumentos de intervencion
y distorsion en los mercados

Fijacidon de Precios.
Impuestos.
Subsidios

Arancel

Cuotas

136
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Efecto de Politicas

* Precio Minimo y Precio Maximo

— Cuando se realiza una regulacion de precios, los
efectos pueden ser “muy grandes” o ser nulos. La
idea detrds de una regulacion es una idea
normativa, existe una razén para que un precio no
sobrepase cierta cota (precio maximo); existe una
razéon para que cierto precio no disminuya de
cierta cota (precio minimo).

137

Efecto de Politicas

* Precio Maximo y Precio Minimo
— Precio Maximo

PMAX

P MAX

Ex.Ddd
! Dda

Caso con efectos Caso sin Efectos 138

138

Efecto de Politicas
* Precio Maximo y Precio Minimo
— Precio Minimo
P P
of of
W
: : PMIN

PM/N

e

Caso sin efectos

Caso con Efectos 139

139

Efecto de Politicas

* Impuestos, Subsidios Incidencia Econémica

— Un impuesto, es cuando el estado decide recaudar una cierta
cantidad, alterando los precios relevantes para consumidores y
productores... por ende alterando el mercado. [ojo: los
impuestos pueden tener fines recaudatorios o fines disuasivos].

— El subsidio es cuando, desea incentivar un mercado en
particular, alterando los precios relevantes para los participantes
del mismo.

— Incidencia econémica: es que tanto varian los precios relevantes
para consumidores y productores una vez aplicado el impuesto
(o subsidio), usualmente serd diferente a la incidencia legal.

140
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Efecto de Politicas Efecto de Politicas
* Aplicacion de un Impuesto (a la Of) * Aplicacion de un Impuesto (a la Of)
P Situacidn Inicial P O+T

Oferta EC = (PZ_PE)'qE

Oferta

2
P.-P) el N\
Pel oD EP= M P
2 s
Py Aplicamos el Impuesto... P,

...y es como si se contrajese la Oferta

Demanda Demanda
ae q; q . ar Ae q; q -
141 142
Efecto de Politicas Efecto de Politicas
* Aplicacion de un Impuesto (a la Of) * Aplicacion de un Subsidio (a la Dda)
P O+T Situacioén Final P Situacidn Inicial
P, Oferta EC= (P2_§C)qT P, Oferta EC= (P2_§E)qE
EC — . — .
ERE B EP:(PP f) qr P, EP:(PE f) qr
PP 7 |
i P.-P)(q, —
3 : i PS = ( & P)2(qE qT) P, Aplicamos el Subsidio...
i i RF = (Pc _Pp)’ 4 ...y es como si se expandiese la Demanda
i ! Demanda Demanda
ar qls q; q . ‘7‘5 a, q »
143 144
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Efecto de Politicas

* Aplicacion de un Subsidio (a la Dda)

Efecto de Politicas

* Aplicacion de un Subsidio (a la Dda)

P Situacioén Final

EC = (Pz _PC)'qS
2

145
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Efecto de Politicas

* Aplicacion de un Subsidio (a la Dda)

P Situacion Final

2

EP = (PP_PI)'qS
2

EC (PZ_PC)'qS

147

Efecto de Politicas

* Aplicacion de un Subsidio (a la Dda)

P Situacioén Final

EC:(PZ_PC)'qS
2
EP = (PP_PI)'qS
2
PS = (PP_PC).(qS_qE)
2

147

148
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Efecto de Politicas

* Aplicacion de un Subsidio (a la Dda)
P Situacion Final

P, Oferta EC= 7(})2 — ic ) 9s
Pp EP:(PP_PI)'(’]S
Pl or S T,
P tE
PS:(PP_PC)'(qS_qE)
2
DF:(PP_PC)"IS

P,

De da

Ql-——————
[

e a; q

149

Efecto de Politicas

* Incidencia EconOmica

— Se refiere a quien afecta mas la aplicacion de un
impuesto o subsidio... Veamos dos casos para un
impuesto a la oferta:

Caso 2: P

Pc

Pe
Pp

151

Efecto de Politicas

* Incidencia Econdmica

— Se refiere a quien afecta mas la aplicacion de un
impuesto o subsidio... Veamos dos casos para un

impuesto a la oferta:

. of
Caso 1:
Pc

Pe [

Pp

Dda

150

Efecto de Politicas

* Incidencia Econdmica

—La idea es mantener constante el monto del
impuesto (la cantidad de producto después de
impuesto es diferente), para asi hacer una
apropiada comparacién.

— En el primer caso, la incidencia del impuesto es menor en
consumidores que en productores (es decir, el cambio en su
precio relevante es menor). Esto necesariamente implica que
el cambio es su excedente es menor en consumidores que
para productores.

152
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Efecto de Politicas

* Incidencia EconOmica

—La idea es mantener constante el monto del
impuesto (la cantidad de producto después de
impuesto es diferente), para asi hacer una
apropiada comparacion.

— En el segundo caso, la incidencia del impuesto es menor en
productores que en consumidores, claramente la oferta es
mas plana que la demanda, lo que finalmente implica que el
precio relevante para productores varia menos, teniendo
como consecuencia que el excedente para productores se
reduce en menor medida.

Efecto de Politicas

* Incidencia Econdmica

— Conclusion:

* Un impuesto afecta de mayor medida a quien tenga la
curva mas ineldstica.

* La incidencia econdmica no es lo mismo que la
incidencia legal (en ambos casos la incidencia legal era
sobre la oferta, sin embargo en cada caso tuvo efectos
en oferta y demanda).

* ¢qué ocurre con los subsidios? (Propuesto)

154

Efecto de Politicas

* Los Costos de la Tributacion
— Recaudacion Fiscal vs. Pérdida Social

P N of Es posible alcanzar un determinado
: nivel de recaudacion fiscal, utilizando
Pe |i dos tasas diferentes de impuestos...
pero cada una tiene asociada una
pérdida de eficiencia distinta...
Q
RF
Q 1!

153
, . e
Efecto de Politicas
* Los Costos de la Tributacion
— Cuando se cobra un impuesto, se produce una
pérdida social, la cual es solo evitable si dicho
impuesto no es cobrado.

* Pero, ¢si el impuesto tienes fines recaudatorios?, es
decir, lo recaudado se utilizara para financiar un
subsidio a la educacion o salud, por ejemplo.

— En un caso asi, tenemos dos cuestiones que son de nuestra
consideracion (desde la perspectiva estatal)
» Queremos que la recaudacion lo mas grande posible.
» La pérdida sea lo mas pequefia posible.
155
155
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Comercio Internacional

* Apertura del Comercio

— Cuando una economia pequeiia y cerrada se abre
al comercio internacional, esta asumira como
dado el precio internacional.

—Si el precio internacional es inferior al precio de
equilibrio interno, ocurrird que esta economia
importara unidades desde el exterior. En caso
contrario habrdn exportaciones.

157

Comercio Internacional

* Apertura del Comercio

— Si el precio internacional es menor al interno...

of

Pe [ '

Pint

I

Importaciones Dda

dp e Ac Q

158

Comercio Internacional

* Apertura del Comercio
— El bienestar social neto aumenta...

of

Pe [ ) '

Pint

!
, ‘ i Dda
Ep Importaciones \

dp e dc Q

159

Comercio Internacional
* Arancel a las Importaciones
—Un arancel es un impuesto, las razones para
justificar su aplicacidn, por ejemplo:

* No de desincentivar la produccién interna.
* No afectar el empleo interno.

— éQué efecto tiene este arancel?

160
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Comercio Internacional

* Arancel a las Importaciones

— El bienestar social neto es mas grande que la
situacidn cerrada.

— Existe una pérdida social c/r a la situacién abierta.
of

Pe

Parancel

Pint

\;ﬁ‘_/ -\
2 i ‘rtaci Dda
Ep 3Impolrtauonc:-:-s

d d» G d'c dc Q -

161

Comercio Internacional

* Cuota de Importacion

— Como podra notar los cambios en los excedentes y
pérdida social son los mismos que con arancel.

of

P Of + Cuota
Cuota
EC PS
Pe [ ' ?\
pcuota
Pint EDC
\;ﬁ‘_/ -\
) : b Dda
Ep 3Impolrtauonc:-:-s
G 95 Gt d'c dc Q N
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Comercio Internacional

* Cuota de Importacion

— La idea de una cuota es fijar la cantidad maxima
que puede importarse. Es decir, es una licencia
para importar determinada cantidad, asi el Estado
no recauda dinero, mas que por la venta de las
licencias

— éQué efecto tiene esta cuota?

162

Externalidades

* Positivas y Negativas, a la Produccion y al
Consumo

— Una Externalidad, es cuando la produccion y/o
consumo de un determinado bien genera efectos
sobre terceros, los cuales no estdn internalizados por
el mercado que provee este bien.

— Cuando asumimos la existencia de externalidades es
cuando existird una diferencia entre lo privado y lo
social, por lo que el mercado ya no asignara de forma
eficiente los recursos.

— En economia nos interesan los éptimos sociales y no
los privados.

164

06-09-2021

N1



Externalidades

* Externalidad Negativa a

la Produccion

Of +E

dptimo

of

Dda

La curva de oferta
representa los costos de
produccion, es decir, los
costos privados.

La curva “Of + F
representa los  costos
sociales, como se ve,
estos son mas altos, por
lo que el equilibrio no es
un éptimo.

— Ejemplo:

* Empresa contaminante

165

Externalidades

Externalidad Positiva al
Consumo

equilib:rioi Dda + E

Q' Qg Q

La curva de demanda
representa los beneficios
del consumo, es decir, los
beneficios privados.

La curva “Dda + F”
representa los beneficios
sociales, como se ve,
estos son mas altos, por
lo que el mercado
produce menos que lo
socialmente dptimo.

— Ejemplo:

¢ Educacion, Salud

Externalidades

* Externalidad Negativaal °

Consumo

equilibrio

La curva de demanda
representa los beneficios
del consumo, es decir, los
beneficios privados.

La curva “Dda + FE”
representa los beneficios
sociales, como se Vve,
estos son mas bajos,
nuevamente, el equilibrio
no es un éptimo.
— Ejemplo:

« Cigarros, Alcohol

166
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Externalidades

Externalidad Positiva a la .
Produccion

equilibrio

of ¢
Of+E los costos
que el
> dptimo

Dda

Como en el primer caso, la
oferta representa los costos
de produccién, es decir, los
beneficios privados.

La curva “Of + E” representa
sociales, los
cuales son menores, por lo
mercado produce
menos que lo socialmente
optimo.

— Ejemplo:

* Tecnologia

168

06-09-2021

nn



Externalidades

* Cuadro Resumen:
NEGATIVA POSITIVA

Costo Social < Costo Privado
(Qmercado < Qtiptimo social)

Costo Social > Costo Privado

Oferta
(Qmercado > Qo'ptimo social)

Val. Social > Val. Privada
(Qmercado < detimo social)

Val. Social < Val. Privada

(Qmercado > detimo social)

Demanda

169

Externalidades

* Soluciones Privadas:

— Un paradigma de esto es el teorema de Coase: “Si las
partes privadas pueden negociar sin ningtn costo
sobre la asignacion de los recursos, entonces pueden
resolver por si solas el problema de las externalidades.
Al llegar a acuerdos pueden mejorar el bienestar de
todos, logrando un resultado eficiente.”

— Sin embargo, tal como lo insinua la definicién anterior,
por los costos de transaccion:

NO SIEMPRE ES POSIBLE LOGRAR
LA SOLUCION PRIVADA.

Externalidades

¢ Soluciones Privadas:

—En el fondo trata de que los privados llegan a
soluciones consensuadas sobre los efectos de sus
acciones. Un ejemplo al respecto puede ser el de
la Teleton.

170

Externalidades

¢ Soluciones Publicas:

—Una manera de ver esto, es a través de las
regulaciones. Por ejemplo:
* Restriccion Vehicular
* Regulacion de colegios y universidades (la LGE)
* Plano regulador urbano

172
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Externalidades

* Soluciones Publicas:

—Un paradigma en esto son los impuestos
pigovianos: “Impuesto que corrige los efectos de
una externalidad negativa, y tiende a igualar
solucion de mercado (internalizando los efectos de
la externalidad con la solucion éptima).”

—Son un tipo de impuestos eficientes, sobre, por
ejemplo, la produccidon contaminante de un
determinado bien.

Externalidades

* Impuesto pigoviano: Estado fija * Permisos de contaminacion:
el precio y el mercado determina Estado fija la cantidad, y el mercado
la cantidad de contaminacion determina el Precio de la contaminacion.

Precio de contaminacién Precio de contaminacién

173
Bienes Publicos
* Hasta este momento no hemos hecho

explicito que tipos de bienes estamos
estudiando, pero implicitamente hemos
dejado en claro que nos referimos a bienes
privados, los bienes privados son los que
presentan 2 caracteristicas.
— Poseen Rivalidad
— Poseen Exclusién

175

Oferta de Permisos de
contaminacién
Impuesto Pigoviano
Y R
Demanda de Demanda de
derechos de derechos de
contaminacién contaminacién
Q, Q Q,
La demanda muestra la cantidad que estan dispuestas a pagar las El Estado fija una cantidad maxima de contaminacion Qp, ya que no
empresas por contaminar determinadas cantidades. Un impuesto conoce la demanda. Licita los permisos de contaminacion. La
de PO es el precio por contaminar cualquier cantidad (entre 0 e demanda determina el precio.
infinito). Q, es la cantidad de equilibrio. Entre 0 y Q, obtienen 174
beneficios netos de contaminar.
174
L
e
Bienes Publicos
* Bienes Privados
— Rivalidad:

* La rivalidad es la propiedad que tiene el bien, la cual
permite que el bien solo puede ser consumido por un
solo agente, y por nadie mas.

— Por ejemplo cuando compramos un “almuerzo”, ese almuerzo
es nuestro, y una vez consumido, el mismo almuerzo no
puede ser consumido por nadie mas. Es decir, dado que se
produjo un almuerzo, se consumid un almuerzo.

— Un ejemplo de No-Rivalidad, seria un concierto. El cantante (o
grupo) da un solo concierto, pero este concierto fue
disfrutado (o consumido) en su totalidad por miles de
personas.

176
176
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Bienes Publicos

* Bienes Privados

— Exclusion:

* La exclusion es la propiedad que tiene el bien, la cual
dice que el consumo del bien puede prohibirse a un
agente. La forma mas comun de exclusién es a través
de los precios.

— En el mismo caso del “almuerzo”, este es comprado con
dinero, en caso de no tenerlo, somos excluidos del mercado.

— Un ejemplo de No-Exclusion, es la seguridad nacional. Cuando
se genera seguridad nacional (policia o ejercito) no puede
impedirse que un ciudadano en particular no s beneficie de
esta seguridad, este bien sera o para todos o para nadie.

177

Bienes Publicos

* Veamos la siguiente tabla:

— Free-rider
EXCLUSION
Sl NO
Sl Bienes Privados Bieneside P':Dp L
RIVALIDAD Comun

NO Bienes Tipo Club Bienes Publicos

178

178

Bienes Publicos

* Segln lo que nos muestra la tabla, son los bienes
publicos y los bienes de propiedad comun los que
no presentan exclusion.

* Al no presentar esta propiedad de exclusion se
genera una ineficiencia pues todos quieren
usufructuar de ellos, pero nadie quiere
mantenerlos.

— Por ejemplo: El alumbrado publico, es un bien publico,
a todos nos beneficia su existencia, pero écémo lo
financiamos?, édeben pagar mas los que trabajan o
salen de noche y/o muy temprano?, ¢écomo
determinamos quienes son?

179

179

Bienes Publicos
* Aplicaciones de esta Materia:
— Servicio diplomatico
— Defensa Nacional
— Investigacién cientifica

— Programas de disminucion de la pobreza:
Implicancias de Encuesta CASEN, MIDEPLAN.

180

180

06-09-2021

Ne



Bienes Publicos

Recursos Comunes:

— Son rivales en el consumo, pero no excluibles. Esto
nos lleva al problema de extincion de estos, por
sobreexplotacion.

— La extincién suele ocurrir por maximizaciones
individuales sin conciencia de la escases del bien.
Algunos ejemplos y soluciones:

* Peces. Requiere regular pesqueras (Ley de pesca)

* Carreteras. Si no estan congestionadas y no cobran, es un
bien publico. Si se usa excesivamente y estan
congestionadas (rivalidad en consumo vy externalidad
negativa)... entonces, requiere regular precios (peaje) o
restringir acceso.

181

Bienes Publicos

* Algunas Consideraciones:

En la practica no es facil determinar beneficios y costos sociales
(derivados de externalidades), pero existen métodos de
cuantificacién.

Estado puede mejorar asignacion de recursos cuando falla el
mercado en la provisidn de bienes.

Sin embargo, tener presente que los individuos solemos ser
racionales y maximizadores desde una perspectiva individual,
ergo existiran presiones para que el Estado resuelva problemas
que el mercado puede solucionar eficientemente.

En los casos de recursos comunes, los derechos de propiedad
son fundamentales. También la estabilidad politica e
institucional. “Reglas del juego” claras y estables son
determinantes en la inversidn y en el crecimiento.

181
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